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Preface 


A Tissue de la Seconde Guerre mondiale, une longue periode de prosperity 
s'est ouverte dans la plupart des pays actuellement membres de TOCDE. 
Durant pres de trois decennies, que les historiens qualifient desormais 
de «trente glorieuses», la croissance est restee exceptionnellement 
forte et dans de nombreux pays les revenus par tete ont eu tendance 
a rattraper les niveaux americains. Cette pdriode faste a beaucoup 
contribue & accrediter I'idee que dans un environnement international 
largement ouvert le rattrapage economique avait un caractere quasiment 
automatique. 

L'histoire des deux dernieres decennies est venue temperer, tres 
fortement, cet enthousiasme initial. Dans les grands pays d'Europe 
continentale, le revenu par tete a cesse de converger vers les niveaux 
americains a partir du debut des annees 80 avant de s’affaisser en 
termes relatifs tout au long des anndes 90. Le Japon a connu, pour sa 
part, un revers de fortune analogue au cours des 15 dernieres anndes. 

II apparaTt, avec le recul, que la tres importante acceleration de productivity 
observee aux Etats-Unis depuis 1995 ne s'est pas transmise aussi bien 
qu'on aurait pu Tesperer aux autres pays de TOCDE. Ces deceptions 
ont ete aggravees de surcroTt en Europe par des politiques du marche 
du travail souvent inadaptees. Visant a decourager Toffre de travail des 
salaries dans le but de reduire le doomage, elles ont surtout contribue 
a deprimer les taux d'emploi et le revenu par tete. Ces difficultds ne 
doivent pas faire oublier pour autant que de grands pays comme TAustralie, 
le Royaume-Uni ou le Canada et certains petits pays de TOCDE ont 
repris brillamment depuis quelques annees le chemin de la convergence 
economique. II apparaTt desormais que la convergence des niveaux de 
vie n'est pas automatique et que le progres technique n'est pas 
« exogene ». Comme le suggerent fortement les nouvelles theories de 
la croissance, il depend en fait de la quality des institutions nationales 
et des politiques publiques. 

Passer de la theorie a la pratique, mieux comprendre les determinants 
concrets de la croissance, telle a ete Tambition qui a conduit TOCDE 
a s'engager dans un projet de recherche de longue haleine debouchant 
aujourd'hui sur la publication de cet ouvrage. II serait illusoire de resumer 
en quelques lignes les conclusions nombreuses et importantes auxquelles 
les auteurs de « comprendre la croissance economique » sont parvenus 
a Tissue de nombreuses comparaisons internationales et de travaux 
d'analyse quantitative « pointus ». On peut cependant mettre en exergue 
quelques grands enseignements qu'il faudra garder a Tesprit dans la 
conduite des politiques publiques, si Ton souhaite renforcer les perspectives 
de croissance au sein des pays de TOCDE. 


© OCDE 2004 I Comprendre la croissance economique I 3 


Les travaux qui sous-tendent cet ouvrage soulignent en premier lieu 
I'importance cruciale du capital humain et de la recherche-developpement 
pour la croissance. L'analyse bconometrique suggere une forte influence 
du nombre d'annees d'etude sur la croissance economique ainsi qu'un 
impact tres sensible de la recherche et developpement du secteur prive. 

Les auteurs s'interessent aussi au role joue par les nouvelles technologies 
de I'information et des communications (TIC) dans I'accbleration rbcente 
des gains de productivite aux Etats-Unis et dans certains pays de I'OCDE. 
Le role des TIC apparaTt alors trds important mais il semble dependre 
beaucoup du cadre reglementaire et institutionnel dans lequel s'inscrit 
I'innovation technologique. II apparaTt, notamment, preuves empiriques 
a I'appui, que I'ouverture des marches et la souplesse du cadre 
reglementaire contribuent beaucoup au rattrapage technologique et 
qu'elles facilitent en outre la naissance de petites entreprises fortement 
innovantes. 

Comme I'ouvrage le demontre amplement, il ne faut pas negliger pour 
autant la contribution des bonnes politiques macroeconomiques - 
inflation stable et basse, taux de preldvements obligatoires modbres, 
ouverture au commerce international — a la croissance economique. 

La presente publication permettra je I'espere aux etudiants et professionnels 
interesses par les problemes de croissance de se familiariser avec des 
travaux recents et innovants. Puisse cet ouvrage contribuer enfin a une 
meilleure comprehension des grands enjeux economiques contemporains 
et a une clarification des debats sur la croissance a long terme de nos 
economies. 


Jean-Philippe Cotis 

Economiste en chef de I'OCDE 
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Apercu general 


Apercu general 

Analyse au niveau 
macroeconomique 

Utilisation de la main-d'ceuvre 
Progres technologique 
Politique macroeconomique 


Les disparites de croissance entre les pays de I'OCDE dans les annees 
90 ont relance le debat sur les sources fondamentales de la croissance 
economique. Ce debat a conduit I'OCDE a entreprendre une serie 
d'etudes approfondies a ce sujet. Leur theme principal peut etre formule 
par une question simple : a quoi la croissance economique des pays de 
I'OCDE est-elle due ces dernieres dbcennies? Dans le m§me ordre 
d'idees, quels effets d'autres facteurs - en particulier la diffusion des 
technologies de I'information et des communications (TIC) - ont-ils 
eventuellement pu exercer sur les determinants de la croissance 
economique globale? Comment, et dans quelle mesure, Taction des 
pouvoirs publics et les autres composantes de I'environnement des 
entreprises contribuent-elles a la croissance ci long terme, et quelles 
politiques devraient done etre preconisees ? Enfin, quel impact la 
restructuration intrasectorielle et intersectorielle a-t-elle eu sur les 
performances economiques d'ensemble? 


Analyse au niveau sectoriel 

Rigueur de la reglementation 
Relations et droit du travail 


Analyse au niveau 
de I'entreprise 

Reglementation 

et activite entreprenariale 

Technologie 


Analyse au niveau macroeconomique 

La croissance du PIB par habitant diverge de plus en plus entre les pays 
de I'OCDE. Ces disparites tiennent au fait que les pays en situation de 
rattrapage (la Coree et I'lrlande, par exemple) ont des taux de croissance 
superieurs a la moyenne, mais aussi au fait que certains pays 
comparativement riches (notamment les Etats-Unis, le Canada, I'Australie, 
les Pays-Bas et la Norvdge) ont des taux de croissance eleves, et que 
les taux de croissance sont faibles dans la majeure partie de I'Europe 
continentale et au Japon. 


Utilisation de la main-d'ceuvre 

Ces disparites sont dues, au moins en partie, a des differences de 
profil dans ('utilisation de la main-d'ceuvre et ('amelioration des 
qualifications des travailleurs. On note en particulier une utilisation accrue 
de la main-d'ceuvre dans la plupart des pays ou la croissance du PIB par 
habitant s'est acceleree. A I'inverse, la croissance s'est degradee dans 
la plupart des pays ou I'emploi a stagne, voire diminue, les gains de 
productivite du travail n'ayant pu compenser les mauvaises performances 
en matiere d'emploi. De plus, dans la plupart des pays I'amelioration 
des qualifications a largement contribub a ('acceleration de la productivite 
du travail. Toutefois, dans les pays qui ont connu de mauvaises performances 
en matiere d'emploi, cette acceleration a en partie resultb d'une aggravation 
du chomage chez les travailleurs faiblement qualifies. 
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Progres technologique 

Ces disparites en matiere de croissance s'expliquent aussi par un certain 
nombre de facteurs nouveaux. En particulier, la productivite multifactorielle 
(PMF), indicateur du changement technologique immatbriel (c'est-a-dire 
non incorpore dans I'amelioration de la qualite du stock de capital), s'est 
accelbree dans plusieurs pays de I'OCDE, surtout aux Etats-Unis et au 
Canada, mais aussi dans certaines economies de plus faible dimension 
(I'Australie et I'lrlande, par exemple). La contribution des TIC a la croissance 
globale de la productivite a d'abord semble avoir un caractbre immatbriel, 
en raison du progres technologique rapide qu'a connu le secteur m§me 
de la production de TIC. Depuis le milieu ou la fin des annees 90, 1'utilisation 
accrue dans les autres secteurs d'equipements tres productifs reposant 
sur les TIC semble avoir contribue de plus en plus a la croissance de la 
productivite incorporee. Comme on pouvait s'y attendre, la croissance 
de la PMF s'est accblbree un peu plus tardivement dans les pays ne 
disposant pas d'un secteur de la production de TIC d'une certaine 
dimension. 

Au total, les disparitbs des tendances de croissance de plus en plus 
marquees au cours des annees 90 semblent tenir a une conjonction de 
facteurs « traditionnels » - se rattachant pour la plupart a I'efficience des 
mecanismes du marche du travail - et d'elements de la « nouvelle 
economie » refletant la taille du secteur des TIC, mais aussi le rythme 
d'adoption des TIC par les autres secteurs. Les donnees observees 
tendent a montrer que la capacite des pays a innover dans les activitbs 
en expansion et a adopter les technologies de pointe dbpend egalement 
de I'environnement de politique economique et du cadre institutionnel 
au niveau national : cet environnement influe sur les conditions dans 
lesquelles les entreprises existantes operent, ainsi que sur les possibilites 
de crber de nouvelles activitbs. 

Politique macroeconomique 

Les observations empiriques revelent qu'une politique macroeconomique 
axee sur la stabilite peut avoir des repercussions importantes sur la 
production. Une moindre variabilite de I'inf lation tend a avoir un effet 
positif direct sur la croissance, et le principal effet du niveau de I'inflation 
s'exerce a travers I'investissement. De mbme, une lourde fiscalite et 
de fortes depenses publiques semblent se repercuter sur la croissance, 
a la fois directement et indirectement, a travers I'investissement. L'analyse 
montre qu'une lourde fiscalite tend a ralentir la croissance de la production, 
une hausse de 1 % du taux global d'imposition se traduisant au total par 
une baisse du niveau de la production de I'ordre de 0.6 a 0.7 %. De plus, 
comme I'atteste cette etude, les depenses de R-D peuvent avoir un 
effet sensible sur le niveau et sur le rythme de croissance de la production 
totale, I'education et la formation expliquant dans une large mesure les 
disparites des performances en matiere de croissance. Dernier constat, 
une forte exposition aux echanges extbrieurs est nettement positive 
pour la croissance de la production. 


Aperpu general 

Analyse au niveau 
macroeconomique 

Progres technologique 
Politique macroeconomique 


Productivite 
multifactorielle (PMF) 

La croissance de la productivite 
multifactorielle est 
la croissance residuelle 
apres prise en compte des gains 
de productivite dus aux 
modifications quantitatives 
et qualitatives des facteurs 
de production. Theoriquement, 
surtout lorsqu'elle est calculee en 
moyenne sur plusieurs annees, 
la PMF ref lete les gains de 
productivite dus au changement 
technologique « immateriel », c'est- 
a-dire au changement 
technologique qui ne provient 
pas directement du progres 
technologique des equipements 
utilises pour produire les biens 
et services, mais resulte d'autres 
facteurs. Par exemple, 
I'interconnexion des ordinateurs 
via I'lnternet et le courrier 
electronique a debouche sur de 
nouveaux modes de travail plus 
productifs. Plus les individus sont 
nombreux a etre connectes, plus 
le reseau est a meme d'accroitre 
la productivite 
(c'est ce qu'on appelle les 
« economies de reseau »). 
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Analyse au niveau sectoriel 


Aperqu general 
Analyse au niveau sectoriel 

Rigueur de la reglementation 

Relations et droit du travail Rigueur de la reglementation 

Les observations empiriques montrent que la reglementation des marches 
de produits a un effet ndgatif direct sur la productivity. De plus, si Ton 
prend en consideration I'interaction entre la reglementation et le retard 
technologique, on constate un effet indirect encore plus prononcd, du 
a une adoption plus lente des technologies existantes. Plus un pays est 
eloignd de la frontiere technologique, plus les effets d'une reglementation 
rigoureuse semblent etre dommageables pour la productivity, peut-etre 
parce qu'une telle reglementation limite les possibilites de retombees 
en matiere de connaissances. L' etude permet en outre de mieux cerner 
les effets que peuvent avoir les reformes sur le niveau de la PMF a long 
terme. En particular, une reglementation moins rigoureuse des marches 
de produits pourrait, selon les donnees observdes, reduire dans le long 
terme le retard de productivity dans des pays comme I'Espagne, la Grece 
et le Portugal. 

Relations et droit du travail 

L' etude montre que la nature des relations du travail importe peu en elle- 
meme, mais qu’elle peut influer negativement sur la productivity a travers 
ses interactions avec la legislation sur la protection de I'emploi (LPE). 
De fait, I'impact negatif de la LPE sur la productivity ne vaut que pour 
les pays a degre intermediate de centralisation/coordination, c'est-a- 
dire ceux ou predomine la negotiation sectorielle des salaires, mais ou 
il n'y a pas de coordination au niveau national. En revanche, on constate 
que la LPE n'influe pas sur la productivity dans les pays caracterisds par 
une forte centralisation/coordination ou une forte decentralisation. 


rr r 


Apres avoir examine les performances comparatives en matiere de 
croissance au niveau global, il est essentiel de determiner le r6le joue 
par revolution des differents secteurs et par le reddploiement des 
ressources d'un secteur et d'une entreprise d I'autre. Cette analyse au 
niveau sectoriel delate plusieurs aspects que I'analyse macroeconomique 
ne pouvait sans doute pas prendre en compte, notamment les effets 
de certaines mesures - telles que la rdglementation des marchds de 
produits et les restrictions aux echanges - sur les performances sectorielles. 
De mdme, les differences de profil de croissance au niveau sectoriel 
peuvent egalement agir sur la fagon dont les pays tirent profit devolutions 
economiques plus larges ou des possibilites qu'offrent les nouvelles 
technologies. 


Analyse au niveau de I'entreprise 

Enfin, on doit examiner les determinants microeconomiques de la 
croissance en s'attachant au redeployment des ressources dans des 
secteurs dtroitement definis, ce reddploiement etant du a I'expansion 
des entreprises les plus productives, a I'entree de nouvelles entreprises 
et & la sortie d'entreprises obsoletes. L'un des principaux resultats de 
cette analyse au niveau de I'entreprise est que la croissance globale de 
la productivite du travail tient pour une large part a revolution de chaque 
entreprise, alors que I'augmentation des parts de marchd des entreprises 
trds productives au detriment de celles qui ne le sont pas ne semble 
jouer qu'un faible role. De plus, I'analyse fait apparaitre un taux dlevd de l 
rotation des entreprises tres similaire dans les differents pays de I'OCDE. 
Plus prdcisement, la forte correlation entre les taux d'entree et de sortie 
dans les divers secteurs temoigne d'un processus de « destruction 
creatrice » par lequel un grand nombre de nouvelles entreprises remplacent 
un grand nombre d'entreprises inefficientes. Toutefois, les nouvelles 
entreprises connaissent un taux d'dchec eleve, surtout celles de petite 
dimension, ce qui laisse penser que la « destruction crdatrice » fait l 
egalement intervenir un large phenomene d'experimentation du marche. 
Mais les entreprises qui survivent ont tendance a atteindre rapidement 
la taille efficiente moyenne. 


Reglementation et activite entreprenariale 

L'etude montre qu'une reglementation flexible favorise I'activite 
entreprenariale aussi bien aux Etats-Unis qu'en Europe. Les nouvelles 
entreprises americaines paraissent plus petites et moins productives 
que leurs homologues de I'UE, mais elles connaissent une expansion 
plus rapide en cas de succds. Les resultats econometriques presentes 
dans cette etude expliquent dans une certaine mesure ces differences. 
Ils tendent a montrer qu'une reglementation stride de I'activitd entreprenariale 
et un cout eleve d'ajustement de la main-d'oeuvre ont un effet negatif 
sur la creation d'entreprises. Ainsi, aux Etats-Unis, le cout administratif 
de creation d'une entreprise est faible et la reglementation des ajustements 
d'effectifs n'est pas d'une rigueur excessive. Ces deux facteurs encouraged 
probablement les entrepreneurs potentiels a demarrer a petite echelle, 
a tester le marche et, si leur plan d'activite rdussit, a croTtre rapidement 
pour atteindre I'echelle minimale d'efficience. En revanche, le niveau 
plus eleve des couts d'entree et d'ajustement en Europe incite peut- 
etre ci selectionner les plans d'activite avant I'entrde sur le marche et 
freine I'experimentation. En outre, le systeme financier americain laisse 
davantage jouer les mecanismes du marche, ce qui entraine peut-etre 
une moindre aversion au risque pour le financement de projets, ouvrant 
ainsi plus de possibilites financieres aux entrepreneurs pour les projets 
de petite dimension ou novateurs, souvent caracterises par une tresorerie 
limitee et I'absence de garanties. 
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Technologie 

Les donnbes disponibles ne permettent pas de conclure qu'un modble 
est globalement plus performant qu'un autre. Mais, dans une periode 
de diffusion rapide des nouvelles technologies, davantage d'experimentation 
peut faciliter I'apparition plus rapide de nouvelles idees et de nouveaux 
modes de production, accelerant ainsi I'adoption d'innovations et de 
technologies de pointe. Cela semble confirme par le fait que les nouvelles 
entreprises des secteurs lies aux TIC contribuent fortement a la productivite 
d'ensemble. Dans ce contexte, I'assouplissement des reglementations 
peut encourager I'entree d'entreprises sur le marchb, ouvrant ainsi la 
voie a une plus forte croissance de la productivite. 

Aperpu general 

Analyse au niveau 
de I'entreprise 

Technologie 
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Chapitre 


Les performances des pays de 
I’OCDE en mafiere de 


Principales 
questions 

• En quoi les tendances de la croissance 
ont-elles differe dans les pays de I'OCDE 
ces dernieres annees? 




• Dans quelle mesure ces differences 
sont-elles dues aux facteurs traditionnels 
(rattrapage par rationalisation du capital 
et differences de taux d'utilisation 
de la main-d'oeuvre) ou aux effets 
de la «nouvelle economie»? 



Chapitre 


Les performances 
des pays de I’OCDE 
en maliere 
de croissance 

Dans les annees 90, les performances des pays de I'OCDE 
en matiere de croissance economique ont ete tres differenciees: 
quelques pays - dont les Etats-Unis - ont connu une croissance 
nettement plus forte que d'autres. Dans certains cas (notamment en Irlande 
et en Coree), la vigueur de la croissance semble avoir au moins en partie 
resulte du processus bien connu de rattrapage dont ont beneficie 
la plupart des economies d'Europe occidentale au cours des deux 
decennie^iui ontsuivi la Seconde Guerre mondiale. 

Or la croissance rapide aux Etats-Unis ne saurait etre attribute 
a un tel rattrapage. La phase de tres forte croissance economique 
que les Etats-Unis ont connue jusqu'en 2001 a conduit de nombreux 
observateurs a conclure a I'emergence d'une « nouvelle economie », 
dans laquelle I'amelioration des performances economiques permise 
par la diffusion des TIC aurait abouti a une combinaison inhabituelle 
de forte croissance de la production et de la productivity, de recul 
du chomage et de faible inflation. Ce schema est d'autant plus surprenant 
que les Etats-Unis se situent deja a la frontiere technologique 
dans de nombreux secteurs, et il ne s'est pas repete dans la plupart 
des autres economies riches de I'OCDE. 

De fait, les grandes economies d'Europe continentale et le Japon 
ont connu dans les annees 90 une faible croissance economique 
et un chomage en hausse ou durablement eleve. 



Chapitre 


Les performances des pays de 
I’OCDE en matiere de croissance 

Mesurer la croissance: 
cadre analytique 


Effets de rattrapage 

Les effets de rattrapage 
consistent en ce que 
les economies moins 
developpees connaissent 
une plus forte croissance 
de la production par habitant, 
en partie parce qu'elles 
adoptent les modes 
d'organisation du travail, 
les equipements et les 
technologies des pays 
plus avances. De plus, 
les economies dont la main- 
d'ceuvre est moins bien 
formee paraissent tirer 
un rendement proportion- 
nellement plus eleve 
de I'investissement dans 
/' education et la formation. 

D'ou le processus suivant: 
les economies les moins 
avancees connaissent 
au depart une croissance plus 
rapide, mais cette croissance 
economique se ralentit 
a mesure qu'elles rattrapent les 
economies les plus avancees. 


les performances des pays de I’OCDE 
en mafiere de croissance 


Mesurer la croissance :cadre analytique 

La croissance est determinee par un ensemble de facteurs de politique 
macroeconomique et de facteurs structurels. C'est pourquoi elle varie 
sensiblement d'un pays a I'autre. Les performances en matiere de 
croissance ont done continue d'etre tres differenciees, meme pour les 
pays se trouvant a un stade similaire de ddveloppement economique 
[•-Tableau 1.11. Afin de dem§ler I'influence de ces diffdrents facteurs 
sur la croissance, on a adopte dans cette etude un cadre theorique dans 
lequel la croissance est considerde comme le produit de trois forces: 

• le progres technologique ; 

• la convergence vers le sentier de production par habitant a 
I'dtat stationnaire qui est propre au pays ; 

• les modifications de I'etat stationnaire qui peuvent resulter 
de revolution de la politique dconomique et du cadre 
institutionnel, des taux d'investissement et de I'apport en 
capital humain. 

Pour mener cette analyse, on a dans un premier temps utilise une 
equation standard de la croissance qui tenait uniquement compte de 
I'impact du processus de convergence et de I'accumulation de capital 
physique. Puis, en recourant a des formules de plus en plus complexes, 
on a ajoute les effets de I'investissement en capital humain (education) 
et des divers facteurs de politique economique ou des autres facteurs 
structurels influant sur la croissance. L'analyse porte sur 21 pays de 
I'OCDE, essentiellement choisis en fonction des donnees disponibles, 
et couvre la pdriode 1971-1998. 

On ne peut comprendre les disparites en matidre de croissance qu'en 
examinant les determinants fondamentaux de la croissance economique 
dans les pays de I'OCDE. On notera qu'un certain nombre de problemes 
de mesure compliquent toute comparaison internationale des 
performances dconomiques. Ces problemes tiennent notamment aux 
differentes methodes utilisees pour calculer la valeur de la production 
economique et la taille du stock de machines et d'equipements. Toutefois, 
ces differences dans les methodes de mesure ne devraient representer 
qu'une faible proportion des differences de taux de croissance observees. 
Aux Etats-Unis, par exemple, la croissance economique a eu tendance 
a dtre sous-estimde ces dernieres annees en raison des indices-chaTnes 
utilises pour calculer le PIB (au lieu des indices a ponderation fixe). Mais 
cela est plus ou moins compense par le fait qu'on utilise aux Etats-Unis 
des indices de prix « hedoniques », ce qui a eu tendance a gonfler les 
estimations du PIB reel au cours de la m§me pdriode. Ces differences 
de mesure se sont done a peu pres annulees les unes les autres. De 
plus, sur le court terme, les disparites de taux de croissance sont en 
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partie fonction du cycle economique: il est manifestement trompeur 
de comparer la croissance d'une economie qui se trouve a un pic 
conjoncturel et celle d'une economie en proie a une recession. C'est 
pourquoi on utilise dans cette etude, pour une grande partie de I'analyse 
de la croissance dconomique, des estimations des taux de croissance 
tendancielle corriges des fluctuations conjoncturelles. 

Pour calculer le PIB reel - c'est-a-dire le volume de la production - les 
organismes statistiques doivent eliminer les effets des variations des 
prix. Ms le font normalement a un niveau desagrege, en corrigeant la 
valeur de la production de produits ou groupes de produits en fonction 
de Involution de leurs prix. II faut ensuite faire le total des indices de la 
production reelle des differentes composantes du PIB pour obtenir un 
indice en termes reels pour I’ensemble du PIB. Pour ce faire, il faut 
ponderer les composantes selon leur part dans la production totale. On 
peut recourir £ differentes methodes pour calculer ces ponddrations, 
notamment en utilisant des indices a ponderation fixe ou des indices- 
chaTnes (voir les definitions pages 22 et 24). 

Au cours des anndes 90, la croissance economique s'est generalement 
ralentie dans les grandes economies de I'OCDE, poursuivant ainsi une 
tendance bien etablie. Les performances ont toutefois 6te tres 
differentes d'un pays a I'autre: les Etats-Unis et certaines petites 
economies (dont I’Australie, I'lrlande et les Pays-Bas) ont enregistre des 
taux de croissance plus forts, alors que la croissance a continue a ralentir 
dans d’autres economies, surtout les grands pays d'Europe continentale 
et le Japon. La production economique, generalement evaluee a travers 
le produit interieur brut (PIB), qui mesure la valeur totale de la production 
d'une economie pour une annde donnde, est en partie fonction des 
facteurs utilises. Une augmentation de la population active, par exemple, 
accroit les capacites de production ; I'investissement en nouveaux 
equipements a le m§me resultat. Aux Etats-Unis, la croissance 
economique a atteint en moyenne 3.2% sur la periode 1990-2000, alors 
que le PIB par habitant a augmente a un rythme nettement inferieur 
(2.2 %). Cela veut dire qu'une partie de ces meilleurs resultats obtenus 
par I'economie americaine pour ce qui est de la croissance du PIB en 
valeur absolue s'explique purement et simplement par un rythme rapide 
d'accroissement demographique. Cette progression demographique 
est en partie le resultat d'une forte immigration nette, qui a fait 
augmenter la population totale des Etats-Unis de 0.3 % environ par an 
dans les annees 1990-2000. Malgre tout, I'immigration nette a egalement 
accelere la croissance demographique dans les grands pays d'Europe 
au cours de la meme periode, mais a un moindre degre. De plus, la 
production par habitant, qui blimine les effets de I'immigration et de la 
croissance naturelle de la population, a augmente plus vite aux Etats- 
Unis que dans les autres grandes economies de la zone de I'OCDE 
durant les annees 90, et plus particulierement dans la seconde moitie 
de cette decennie. Par consequent, la question de savoir pourquoi 
I'economie americaine s'est montree plus performante reste ouverte. 
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Les performances des pays de 
I’OCDE en mafiere de croissance 


Mesurer la croissance: 
cadre analytique 



Mesure hedonique 
des prix 

Avec les mesures 
hedoniques des prix, 
on ajuste les prix de marche 
des biens pour tenir compte 
des modifications des 
caracteristiques de ces 
biens. A I’heure actuelle, 
on utilise surtout les 
mesures hedoniques pour 
tenir compte du rythme 
rapide de changement qui 
caracterise les ordinateurs 
et les logiciels. 




Tableau 


La croissance inegale du PIB dans les pays de I'OCDE 

Taux de variation annuelle moyen, 1970-2000 



Croissance effective du PIB 



1970-1980 

1980-1990 

i990’-2ooo 

1996-2000 


Etats-Unis 

3.2 

3.2 

3.2 

4.2 


Japon 

4.4 

4.1 

1.3 

0.7 



Allemagne 3 2.7 2.2 1.6 2.0 


France 

3.3 


2.4 

1.8 


2.9 

Italie 

3.6 


2.2 

1.6 


2.1 

Royaume-Uni 

1.9 


2.7 

2.3 


2.9 

Canada 

4.3 


2.8 

2.8 


4.4 

Autriche 

3.6 


2.3 

2.3 


2.7 

Belgique 

3.4 


2.1 

2.1 


3.2 

Danemark 

2.2 


1.9 

2.3 


2.8 

Espagne 

3.5 


2.9 

2.6 


4.1 

Finlande 

3.5 


3.1 

2.2 


5.3 

Grece 

4.6 


0.7 

2.3 


3.7 

Irlande 

4.7 


3.6 

7.3 


10.4 

Islande 

6.3 


2.7 

2.6 


4.6 

Luxembourg 

2.6 


4.5 

5.9 


7.1 

Norvege 4 

4.4 


1.5 

2.8 


2.6 

Pays-Bas 

2.9 


2.2 2.9 


3.8 

Portugal 

4.7 


3.2 

2.7 


3.6 

Suede 

1.9 


2.2 

1.7 


3.3 

Suisse 

1.4 


2.1 

0.9 


2.2 

Turquie 

4.1 


5.2 

3.6 


3.1 

Australie 

3.2 


3.2 

3.5 


4.2 

Nouvelle-Zelande 

1.6 


2.5 

2.6 


2.2 

Mexique 

6.6 


1.8 

3.5 


5.6 

Coree 

7.6 


8.9 

6.1 


4.3 

Hongrie 




2.3 


4.7 

Pologne 




3.6 


4.9 

Republique tcheque] 




1.5 


0.1 

Republique slovaque 




4.6 


3.6 

Moyennes ponderees : 

UE a 15 

3.0 


2.4 

2.0 


2.9 

0CDE24 5 

3.4 


3.0 

2.5 


3.2 

Ecart type : 


UE a 15 

0.92 


0.86 

1.62 


2.19 

0CDE24 5 

1.17 


0.96 

1.38 


1.92 



1. 1991 pour I'Allemagne et la Hongrie, 1992 pour la Republique tcheque, 1993 pour la Republique slovaqu 

2. 1991 pour I'Allemagne, 1992 pour la Republique tcheque et la Hongrie, 1993 pour la Republique slovaqu 
3. Allemagne occidentale avant 1991. 
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Croissance effective du PIB 
par habitant 

Croissance tendancielle du PIB 
par habitant 

30 

1970-1980 

1980-1990 

1990 2 -2000 H 

1996-2000 

1980-1990 

1990 2 -2000 

1996-2000 



2.1 

2.2 

2.2 

3.3 

2.1 

2.3 

2.8 



3.3 

3.5 

1.1 

0.5 

3.3 

1.4 

0.9 




2.6 

2.0 

1.3 

2.0 

1.9 

1.2 

1.7 




2.7 

1.8 

1.4 

2.6 

1.6 

1.5 

1.9 




3.1 

2.2 

1.4 

1.9 

2.3 

1.5 

1.7 




1.8 

2.5 

1.9 

2.4 

2.2 

2.1 

2.3 




2.8 

1.5 

1.7 

3.5 

1.4 

1.7 

2.6 




3.5 

2.1 

1.8 

2.6 

2.1 

1.9 

2.3 




3.2 

2.0 

1.8 

3.0 

2.0 

1.9 

2.3 




1.8 

1.9 

2.0 

2.4 

1.9 

1.9 

2.3 




2.5 

2.6 

2.5 

4.0 

2.3 

2.7 

3.2 




3.1 

2.7 

1.8 

5.0 

2.2 

2.1 

3.9 




3.6 

0.2 

1.9 

3.5 

0.5 

1.8 

2.7 




3.3 

3.3 

6.4 

9.2 

3.0 

6.4 

7.9 




5.2 

1.6 

1.6 

3.4 

1.7 

1.5 

2.6 




1.9 

3.9 

4.5 

5.7 

4.0 

4.5 

4.6 




3.8 

1.1 

2.2 

2.0 

1.4 

2.0 

2.2 




2.1 

1.6 

2.2 

3.2 

1.6 

2.4 

2.7 




3.4 

3.1 

2.5 

3.2 

3.1 

2.8 

2.7 




1.6 

1.9 

1.4 

3.2 

1.7 

1.5 

2.6 




1.2 

1.5 

0.2 

1.8 

1.4 

0.4 

1.1 




1.8 

2.8 

1.8 

1.5 

2.1 

2.1 

1.9 




1.5 

1.7 

2.3 

3.0 

1.6 

2.4 

2.8 




0.5 

1.9 

1.2 

1.4 

1.4 

1.2 

1.8 




3.3 

-0.3 

1.7 

4.2 

0.0 

1.6 

2.7 




5.8 

7.6 

5.1 

3.3 

7.2 

5.1 

4.2 




.. 


3.4 

5.1 


2.3 

3.5 






3.5 

4.9 


4.2 







1.6 

0.2 


1.7 

1.4 












2.6 

2.1 

1.7 

2.6 

2.0 

1.8 



2.5 

2.3 

1.8 

2.6 

2.2 

1.9 

2.2 






0.70 

0.85 

1.39 

1.88 

0.79 

1.35 

1.56 


1.02 

0.81 

1.21 

1.72 

0.74 

1.17 

1.37 



Les performances des pays de 
I’OCDE en matiere de croissance 

Mesurer la croissance: 
cadre analytique 

Role de la main-d'ceuvre 


Indices a ponderation fixe 
La methode la plus simple 
consiste a utiliser les ponde- 
rations correspondant a ta part 
des differentes composantes 
dans la production totale pour 
une annee de reference. Avec 
cette methode, I'annee de refe- 
rence est generalement modifiee 
a peu pres tous les cinq ans 
pour tenir compte de /' evolution 
de la structure des prix 
dans I'economie consideree. 

Mais cette methode souffre d'un 
«biais de substitution »: pour 
les annees suivant I'annee de 
reference, elle tend a surestimer 
la contribution des secteurs 
ou les prix sont en baisse 
et ou la production s’accroit done 
plus rapidement. Par rapport aux 
autres methodes, les mesures 
du PIB reposant sur des indices 
a ponderation fixe ont tendance 
a faire apparaitre des taux 
de croissance plus eleves pour 
les annees qui suivent I'annee 
de reference et des taux 
de croissance plus faibles 
pour les annees qui precedent 
I'annee de reference. 


Comme on I'a indique precedemment, une progression de la production 
economique peut s'expliquer en partie par une augmentation des 
facteurs de production, essentiellement le capital et le travail. La 
croissance n'est pas seulement fonction de I'augmentation de la 
population totale, qui fait bien entendu progresser I'offre de travail, mais 
aussi de revolution de la pyramide des ages. L'augmentation ou la baisse 
de la population active et du taux d'emploi expliquent done une partie 
des differences de taux de croissance du PIB d'un pays a I'autre. D'une 
fagon gdnerale, la croissance du PIB par habitant s'est ralentie dans les 
economies ou le taux d'utilisation de la main-d'oeuvre est faible ou 
diminue, a cause du recul des capacites de production qui en a resulte. 
Neanmoins, dans la plupart des pays de I'OCDE, a I'exception notable 
de la Turquie et de I'lrlande, revolution du poids de la population d'age 
actif par rapport a la population totale au cours des dix derniferes annees 
a eu des effets assez faibles. Pour I'economie irlandaise, le schdma 
traditionnel d'emigration nette s'est inverse, ce qui a contribue a une 
acceleration de la croissance de la production dans les annees 90. 
L' evolution des taux d'emploi a eu beaucoup plus de repercussions sur 
la croissance du PIB par habitant dans la plupart des pays, avec toutefois 
des differences tres marqudes d'un pays a I'autre. Les taux d'emploi 
ont enormement accelere la croissance du PIB par habitant en Espagne, 
en Irlande et aux Pays-Bas, alors qu'ils I'ont amputee en Finlande, en 
Suede et en Turquie [#- Fig.1 .11. 

Si Ton elimine les effets du cycle economique, de revolution 
demographique ainsi que de la structure et de la modification des taux 
d'emploi, on obtient un indicateur sommaire de la productivite du travail, 
le PIB par personne employee, qui represente au moins la moitie de la 
croissance du PIB par habitant dans la plupart des pays de I'OCDE durant 
les annees 90. Toutefois, la production est egalement fonction de 
revolution du nombre d'heures travaillees par personne employee, qui 
a generalement flechi au cours de la derniere dbcennie. La diminution 
de la duree moyenne de travail hebdomadaire, qu'elle resulte de la loi 
ou des conventions collectives, s'est conjuguee au developpement du 
travail a temps partiel, qui tient notamment a une plus forte activity des 
femmes. La productivite du travail par heure travaillee a done augmente 
plus rapidement que I'indicateur de productivity qui se fonde sur le 
nombre de personnes employees. Par rapport a la decennie precedente, 
la productivite horaire du travail a augmente aux Etats-Unis, en Australie, 
en Norvege, au Portugal, en Allemagne, en Finlande et en Suede, alors 
qu'elle a diminue dans les autres pays. 

Ces evolutions se sont nbanmoins doublees de profils d'emploi differents 
d'un pays a I'autre. Parmi les economies du G-7, la nette progression 
de I'emploi observee aux Etats-Unis (ainsi qu'au Canada et au Japon, 
mais sans acceleration de la productivite) contraste avec le recul constate 
en Allemagne et en Italie. Les differences sont encore plus marquees 
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Moteurs de la croissance du PIB par habitant 

Series tendancielles, variation annuelle moyenne en pourcentage, 1990-2000 

Taux d'accroissement du PIB par habitant 
Contribution a la croissance du PIB par habitant des variations tendancielles : 

H du PIB par personne occupee 

du rapport population en age de travailler / population totalc 
du rapport emploi / population en age de travailler 


Irlande 

Luxembourg 
Portugal 
Espagne 
Australie 
Pays-Bas 
Etats-Unis 
Finlande 
Turquie 
Royaume-Uni 
Norvege 1 
Autriche 
Belgique 
Danemark 
Union europeenne 

Canada 

Mexique 

France 

Islande 

Italie 

Suede 

Japon 

Allemagne 2 

Nouvelle-Zelande 




- 1 . 0 - 0.5 0 0.5 1.0 1.5 2.0 2.5 3.0 3.5 4.0 4.5 5.0 5.5 6.0 6.5 

En pourcentage 
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Les performances des pays de 
I’OCDE en matiere de croissance 

Mesurer la croissance: 
cadre analytique 

Role de la main-d'ceuvre 


Indices-chaTnes 
Cette methode consiste 
a utiliser des ponderations 
calculees selon la moyenne 
geometrique des prix de 
I'annee en cours et de I'annee 
precedente. On tient done 
compte des variations des prix 
relatifs entre les annees 
successives, en evitant ainsi 
le «biais de substitution ». 

On obtient egalement en 
general un taux de croissance 
du PIB plus faible qu'avec 
la methode des indices 
a ponderation fixe. 

Neanmoins, la methode des 
indices-chafnes est plus difficile 
a mettre en oeuvre et presente 
/'inconvenient suivant: comme 
on utilise des moyennes 
geometriques, les composantes 
calculees du PIB 
ne sont pas additives. 



entre certains petits pays : la forte hausse des taux d'emploi en Irlande, 
aux Pays-Bas et en Espagne tranche avec la diminution enregistree en 
Finlande, en Suede et en Turquie. 

Comme les variations de la quantite de travail utilisee dans la production, 
les variations de la qualite du travail (niveau d'instruction, experience et 
qualification) influent sans aucun doute sur la production par personne 
employee. Ces variations de la qualite du travail etant difficiles a mesurer, 
la contribution de Involution du « capital humain » a la croissance 
economique n'est pas aisdment dissociable de celle des autres facteurs. 
Si Ton veut neanmoins evaluer ce phenomdne de fagon approximative, 
on peut etablir un indicateur de I'apport en main-d'oeuvre (mesure en 
« unites d'efficience ») qui totalise les parts des differentes categories 
de main-d'oeuvre selon leur niveau d'instruction, ponddrdes par leur 
salaire relatif. L'idee est que des salaries n'ayant pas les mdmes 
qualifications ou le m§me niveau d'instruction contribuent probablement 
aux activites productives a des degres divers ; or, on ne dispose pas de 
donnees sur ces niveaux relatifs de productivite. Utiliser les taux de 
salaire pour determiner ces contributions relatives, e'est supposer que 
les hearts de salaire represented un indicateur raisonnable de la 
productivite relative, ce qui peut etre conteste. Mais comme cette 
methode est appliquee systematiquement a tous les pays etudies, elle 
ne fait aucunement obstacle a une comparaison internationale et permet 
ainsi de mieux cerner I'effet de revolution de la qualite du travail. 

•-Fig.1.2 illustre les resultats de cet exercice. Dans certains pays, en 
particulier en Europe, I'augmentation du niveau gendral d'instruction de 
la population active a eu un impact positif sur la production par personne 
employee. Dans de nombreux cas, I'amelioration du niveau general 
d'instruction des salaries a toutefois entraTne une aggravation du 
chdmage dans les categories faiblement qualifies. Autrement dit, cette 
amelioration tient en partie a la mauvaise situation du marche du travail, 
qui a encourage les employeurs a recruter un personnel d'un niveau 
d'instruction plus eleve tout en licenciant ou en s'abstenant d'embaucher 
des salaries moins qualifies. En revanche, les tensions sur le marche 
du travail en Irlande et aux Pays-Bas ont elargi la base d'emploi, les 
penuries de main-d'oeuvre ayant contraint les employeurs a embaucher 
des travailleurs faiblement qualifies. En consequence, le niveau moyen 
d'instruction des salaries a diminud dans ces pays, et la modification 
de la composition de la population active a eu un effet negatif sur la 
croissance globale de la productivite du travail. 
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ConMbuNon des TIC... 

... a la croissance 

L'impact dconomique des TIC est dtroitement lid au degrd de diffusion 
des diffdrentes TIC dans les dconomies de I'OCDE. Cela tient en partie 
au fait qu'il s'agit de technologies de rdseau : plus ses utilisateurs, 
individus ou entreprises, sont nombreux, plus le reseau a des effets 
benefiques. Actuellement, la diffusion des TIC varie considerablement 
au sein de I'OCDE, certains pays ayant investi davantage ou plus tat 
dans ces technologies. 

La part des TIC dans I'investissement est I'un des principaux indicateurs 

de leur diffusion. L'investissement dans les TIC crde les infrastructures *- ES performances des pays de 

qui permettent d'utiliser les TIC (les reseaux de TIC) et procure rai:DE en mati ^ re dE crai55ance 

aux entreprises des dquipements et des logiciels productifs. Contribution des TIC 

L'investissement dans les TIC s'est accelere dans la plupart des a la croissance 

pays de I'OCDE au cours de la derniere dbcennie, mais son rythme 

varie notablement. Les donnees montrent qu'il est passe de moins de 

15% de l'investissement non residentiel total des entreprises, au dbbut 

des anndes 80, a une fourchette allant de 1 5 £ 30 % en 2001 . En 2001 , 

la part de I'investissement consacr§e aux TIC dtait particulierement 

elevde aux Etats-Unis, au Royaume-Uni, en Sudde, aux Pays-Bas, au 

Canada et en Australie [•- Fig. 1 . 31 . Dans de nombreux pays europeens, 

les investissements consacres aux TIC ont dte bien moins importants 

qu'aux Etats-Unis. 

La forte croissance des investissements dans les TIC a ete alimentde 
par la chute rapide des prix relatifs du materiel informatique et 
par la multiplication des applications des TIC. En raison des progres 
technologiques rapides dans la production des principales TIC, 
notamment les semi-conducteurs, et de la forte pression concurrentielle 
caractdrisant cette production, leurs prix ont baisse de 1 5 d 30 % par 
an, ce qui a rendu I'investissement dans les TIC interessant pour les 
entreprises. Les effets positifs de la baisse des prix des TIC se sont fait 
sentir dans toute la zone de I'OCDE : elle a bdndficie a la fois aux 
entreprises qui ont investi dans ces technologies et aux consommateurs 
qui ont achetd des biens et des services lies aux TIC. Mais le coGt n'est 
pas le seul element £ prendre en consideration: les TIC peuvent 
egalement offrir aux entreprises d'importantes retombees positives, par 
exemple en ambliorant les flux d'informations et la productivity. 

La taille du secteur des TIC, c'est-a-dire du secteur qui produit les biens 
et services des TIC, constitue un deuxieme dldment determinant l'impact 
economique des TIC. Disposer d'un secteur des TIC peut jouer un grand 
r6le, car leur production s'est caractdrisee par des progrds technologiques 
rapides et a bdndficie d'une trds forte demande. Le secteur des TIC a 
done connu une croissance trbs rapide et a largement contribud a la 
croissance economique, £ I'emploi et aux exportations. En outre, 
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H, 1.2 

[.'amelioration du capital humain contribue 
a la croissance de la productivity du travail 

Variation annuelle moyenne en pourcentage, 1990-2000 

Croissance tendancielle du PIB par personne employee 
Contribution a la croissance du PIB par personne employee 1 : 

M PIB horaire par unite efficiente de travail 
Heures travaillees 
Capital humain 

Irlande 2 
Finlande 

Danemark 
Portugal 
Australie 
Etats-Unis 
Royaume-Uni 
Italie 
Norvege 3 
Allemagne 4 
Canada 
France 
Pays-Bas 
Nouvelle-Zelande 

-1 0 1 2 3 4 En pourcentage 

1. Avec la decomposition suivante: croissance du PIB par personne employee = (variations du PIB horaire par 
unite efficiente de travail) + (variations du nombre moyen d'heures travaillees) + (variations du capital humain). 

2. 1990- 1999. 

3. Partie continentale uniquement. 

4. 1991- 2000. 


Fig. 




Investissements dans les TIC dans un echantillon de pays de I'OCDE 

En pourcentage de la formation brute de capital fixe non immobilier, ensemble de I'economie 

1980 
tm 1990 
2001 1 

30 

25 

20 
15 
10 
5 
0 


Note: Les estimations de I'investissement en TIC ne sont pas encore completement normalises au niveau international, 
principalement en raison des differences dans la capitalisation des logiciels dans differents pays. Voir Ahmad (2003). 

1. Ou derniere annee disponible. 

Source: OCDE, Base de donnees de I'OCDE sur la productivity 
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Fig. 


1.4 


Part du secteur des TIC dans la valeur ajoutee, 
secteur des entreprises non agricoles, 2000 

En pourcentage 
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2. Inclut les services postaux. 

3. Exclut le commerce de gros des TIC (CITI 5150). 

4. N'inclut qu'une partie des activites rattachees aux activites informatiques. 
5. 2000-2001. 


Source: OCDE (2002), Measuring the Information Economy 2002, Paris, www.oecd.org/sti/measuring-infoeconomy 


Fig. 


1.5 


Part de I'informatique en pourcentage 

de I'ensemble du stock materiel et logiciel, Etats-Unis, 2001 

En pourcentage 

40 
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Source: Bureau of Economic Analysis, US Department of Commerce, Fixed Assets Tables I tableaux des immobilisations), 
www.bea.doc.gov 
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Les performances des pays de 
I’OCDE en matiere de croissance 

Contribution des TIC 
a la croissance 


C-1 OCDE (2002), 

Measuring the Information Economy, 

www.oecd.org/sti/ 

measunng-infoeconomy 

CH 2 Solow, R.M. (1987), 

« We'd Better Watch 0ut», 

New York Times, 12 juillet. 

Book Review, n°. 36. 

tH 3 Pilat, D. 

F. Lee et B. van Ark (2002), 

« Production et utilisation des TIC : 
perspectives sectorielles 
sur la croissance de la productivity 
dans la zone de l'0CDE», 

Revue dconomique de I'OCDE, n°. 35. 


I'existence d’un solide secteur des TIC peut aider les entreprises 
desireuses d'utiliser ces technologies, car la proximite de producteurs 
de TIC peut comporter des avantages pour le developpement 
d'applications spbcifiques des TIC. Elle peut aussi contribuer a creer 
les qualifications et les competences necessaires pour tirer parti de 
I'utilisation des TIC. Elle peut enfin se traduire par des essaimages, 
comme dans le cas de la Silicon Valley ou d'autres concentrations 
d'entreprises de haute technologie. 

Malgre une croissance rapide au cours des annees 90, le secteur des 
TIC est relativement petit dans la plupart des pays de I'OCDE. En 2000, 
la valeur ajoutee dans ce secteur reprbsentait entre 4 et 17% de 
I'ensemble de la valeur ajoutee des entreprises !•- Fig. 1.41. On peut en 
outre attribuer b la production de TIC environ 6 a 7 % de I'emploi total 
des entreprises dans la zone de I'OCDE. Les echanges de TIC se sont 
eux aussi developpes tres rapidement, passant d'un peu plus de 12 % 
de I'ensemble des echanges en 1990 a pres de 18% en 2000 ItHll. 

Le troisieme facteur determinant I'impact des TIC dans les differents 
pays de I'OCDE est la repartition de ces technologies au sein de 
I'bconomie. Contrairement b la fameuse observation de Solow selon 
laquelle « les ordinateurs sont partout, sauf dans les statistiques de 
productivity » [C— 21, les ordinateurs sont en fait fortement concentres 
dans le secteur des services, comme Fig. 1.5 I'atteste pour les Etats- 
Unis. Cette figure montre, par secteur d'activitb, la part que reprbsentent 
les TIC dans I'ensemble du stock de matbriels et de logiciels (hors 
materiel de communication). On voit qu'elle depasse 30 % dans les 
services juridiques, les services aux entreprises et le commerce de gros. 
La part du capital de TIC est egalement relativement importante dans 
les secteurs de I'bducation, des services financiers, de la sante et du 
commerce de detail, ainsi que dans differentes industries manufacturieres 
(instrumentation ; imprimerie et bdition). La moyenne pour I'ensemble 
du secteur prive est legbrement supbrieure a 11 %. Les secteurs 
producteurs de biens (agriculture, industries extractives, industries 
manufacturieres et construction) utilisent les TIC bien moins 
intensivement, et dans plusieurs d'entre eux moins de 5 % du stock de 
matbriels et de logiciels relbve des TIC. 

La repartition relative des investissements dans les TIC selon les secteurs 
n'est pas trbs differente dans les autres pays de I'OCDE [CH 31 ; en 
general, les secteurs des services tels que le commerce de gros et les 
services financiers sont les plus gros utilisateurs de TIC. On pourrait en 
deduire que I'impact des TIC sur les performances economiques devrait 
btre plus visible dans les services que dans le reste de I'bconomie. 
Cependant, les TIC sont generalement considerees comme des 
technologies generiques, car tous les secteurs economiques utilisent 
I'information dans leurs processus de production, ce qui veut dire que 
tous sont a meme de beneficier de I'utilisation des TIC. 
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Les performances des pays de 
I'OCDE en mafiere de croissance 

Principales conclusions 


• La production et ('utilisation 

de nouvelles technologies expliquent 
dans une large mesure I'augmentation 
de la productivity dans certains pays 
(Etats-Unis, Royaume-Uni et Suede, 
par exemple). 

• Les politiques menees dans certains pays 
pour reintegrer les travailleurs 

peu qualifies ont permis d'elargir 
la base d'emploi et d'accroTtre 
le potentiel de croissance. Cette 
amelioration des performances 
en matiere d'emploi a toutefois eu 
pour contrepartie d'affecter 
temporairement la croissance 
de la productivity. 
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Chapitre i 


Analyse au niveau 
macroeconomique 


Le role de la politique economique 
et des autres facteurs structurels 

Lorsqu'on examine les principaux moteurs de la croissance 
economique a long terme, on constate que la politique economique 
et les autres determinants de I'environnement economique 
des entreprises peuvent dans une large mesure expliquer 
les differences de performance en matiere de croissance. 

On analysera dans ce chapitre I'incidence exercee sur I'efficience 
economique par le capital humain, I'activite de R-D, la politique 
macroeconomique et structurelle, la politique commerciale 
et les marches financiers. 

On evaluera en outre I'impact indirect que ces facteurs 
peuvent avoir sur la croissance en agissant 
sur les depenses d'investissement. 

-^afnicier les liens existant entre ces facteurs et la croissance 
^perfnetegalement d'estimer les perspectives de croissance 
arfreyen terme des pays qui ont modifie recemment leur cadre 
de politique economique, pays dans lesquels ces reformes 
n'ontsans doute pas encore produittous leurs effets. 
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Chapitre l- Analyse au niveau macroeconomique: 

Le role de la politique economique el des aulres facleurs slruclurels 


Principaux determinants de la croissance 


Analyse au niveau 
macroeconomique 


Education 

Cette analyse montre que le capital humain a un effet notable sur la 
croissance : on pourrait I'interpreter en affirmant que le rendement de 
I'investissement dans I'education est plus important pour I'ensemble 
de I'economie que pour I'individu. S'il en etait ainsi, cela pourrait etre 
du a des effets d'externalite tels que le lien positif existant entre le 
niveau d'instruction et le progres technologique, a travers lesquels le 
capital humain n'influerait pas seulement sur le niveau ci long terme de 
la production par habitant, mais aurait aussi une incidence plus durable 
sur son taux de croissance. Les depenses consacrees a I'bducation et 
a la formation pourraient par consequent avoir des effets plus durables 
sur la croissance si I'innovation etait confortbe par un niveau eleve de 
qualification et par la formation, accelerant ainsi le progres technologique, 
ou si I'existence d'une main-d'oeuvre tres qualifiee facilitait I'adoption 
des nouvelles technologies. En effet, le progres technologique est 
souvent etroitement lie a I'education, surtout dans le cas de I'enseignement 
superieur. II est done probable que I'education contribue a la croissance 
non seulement en ameliorant la qualitb de la main-d'oeuvre, mais 
egalement a travers I'innovation. Dans ces conditions, les politiques 
encourageant les individus a etudier plus longtemps seraient manifestement 
benefiques pour I'bconomie dans son ensemble, et pas seulement pour 
les individus concernes. 


Cette interpretation des resultats appelle toutefois certaines reserves. 
L'impact de I'education est peut-etre surestimb, I'indicateur de capital 
humain pouvant agir partiellement comme une representation d'autres 
variables. De plus, les indicateurs du capital humain utilises dans I'analyse 
sont relativement sommaires et plutdt restreints: ils ne tiennent pas 
compte des aspects qualitatifs de I'enseignement institutionnel ou 
d'autres elements importants du capital humain comme la formation en 
entreprise. Enfin, allonger la duree de I'enseignement institutionnel n'est 
peut-btre pas la manibre la plus efficace d'assurer des qualifications 
professionnelles, et cette vocation du systbme educatif doit bgalement 
btre mise en balance avec d'autres objectifs. Par consequent, pour les 
pays qui sont en pointe en matiere d'education, le dividende de croissance 
qui resulterait du developpement de I'enseignement institutionnel pourrait 
etre moins substantiel que ce qu'indique cette analyse. 
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Innovation 


Au niveau macrodconomique, I'innovation contribue aux trois vecteurs 
de la croissance de la production : le capital, le travail et la productivity 
multifactorielle (PMF). Les pays qui ont connu une croissance superieure 
a la moyenne dans les annees 90 ont gendralement cred davantage 
d'emplois, accumule plus de capital, ameliore la qualite de leur main- 
d'oeuvre et, dans de nombreux cas, accru leur PMF. On sait depuis 
longtemps que I'innovation contribue a la croissance de la PMF: une 
amelioration de la PMF reflete une plus grande efficience globale dans 
I'utilisation de la main-d'oeuvre et du capital. Cette amelioration a pour 
origine des facteurs technologiques et non technologiques : de meilleures 
pratiques de gestion, de nouveaux modes d'organisation et une production 
plus efficace des biens et services, repondant a revolution des besoins 
des consommateurs et de la socidte. Mais I'innovation cree dgalement 
de nouveaux produits faisant partie du stock de capital utilise par les 
entreprises pour leur propre production economique. Les entreprises 
du secteur des TIC ont dte la composante la plus dynamique du secteur 
des entreprises et ont amplement contribue a la croissance economique 
dans un grand nombre de pays en forte expansion ; ces entreprises 
ont enregistre un rythme d'innovation technologique extremement 
rapide au cours de la derniere ddcennie. De meme, I'amelioration de 
la qualite de la main-d'oeuvre a souvent repondu aux besoins des 
entreprises qui se montraient novatrices dans la mise au point ou 
I'adoption de nouvelles technologies. 


Analyse au niveau 
macroeconomique 

Principaux determinants 
de la croissance 

Innovation 


L'importance du rdle joud par I'innovation dans la croissance apparaTt 
lorsqu'on compare divers indicateurs de la contribution de I'innovation 
au taux de croissance. Le taux de progression du nombre des depdts 
de brevets a gendralement dtd superieur a la moyenne dans les pays 
ou la croissance de la PMF s'est acceldree entre les annees 80 et les 
annees 90 (Australie, Canada, Danemark, Etats-Unis, Finlande, Irlande, 
Nouvelle-Zelande, Norvege et Suede). C'est notamment vrai pour les 
Etats-Unis, ou le taux de ddpots de brevets etait pourtant eleve au 
debut des anndes 90, ce qui ne leur a cependant pas pose davantage 
de difficultds pour augmenter leur taux de ddpots de brevets et leur 
taux de croissance, contrairement a ce qu'on aurait pu attendre. Bien 
entendu, les brevets ne mesurent pas directement I'innovation, mais 
parce qu'ils represented une fraction substantielle de I'activite inventive, 
ils donnent un apergu significatif des performances dans le domaine 
de I'innovation. La hausse des taux de ddpot de brevets et la part 
croissante des biens de haute technologie dans les echanges entre les 
pays de I'OCDE laissent dgalement penser que I'innovation joue un 
role de plus en plus grand dans la croissance economique. 


Les depenses de R-D peuvent dtre considerees comme un investissement 
dans le savoir, qui peut se traduire par de nouvelles technologies et 
par des modes plus efficients d'utilisation des ressources existantes. 
Si ces resultats sont obtenus, on peut done penser qu'une augmentation 
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des depenses de R-D se traduira par une hausse des taux de croissance. 
En raison d'effets d'extemalite, I'innovateur ne recueillera pas tous les 
fruits de ses nouvelles idees, ce qui implique que les depenses de 
R-D du secteur privy n'atteindraient probablement pas le niveau 
socialement optimal si les pouvoirs publics n'intervenaient pas. Cela 
peut justifier leur intervention a la fois sous la forme de travaux directs 
de R-D et de financements, mais aussi a travers des mesures indirectes 
d'encouragement a la R-D privee telles que les avantages fiscaux et la 
protection des droits de propriety intellectuelle. 


Analyse au niveau 
macroeconomique 

Principaux determinants 
de la croissance 

Innovation 


Les dbpenses totales de R-D en pourcentage du PIB sont en legere 
augmentation depuis les annees 80 dans la plupart des pays [•- Fig.2.1], 
essentiellement du fait d'une progression de la R-D dans le secteur des 
entreprises, qui represente la majority des depenses de R-D dans la 
plupart des pays de I'OCDE. Au contraire, la part de la R-D des entreprises 
financee sur fonds publics a diminue au cours de la derniere decennie 
[CM]. 


CM OCDE (2001), 

Tableau de bord de I'OCDE de la science, 
de la technologie et de I Industrie : 
vers une economie fondee sur le savoir. 
C- 2a David, P.A., 

B.H. Hall, and A.A. Toole (1999), 

«ls Public R&D a Complement 
or Substitute for Private R&D? 

A Review of the Econometric Evidence », 
NBEH Working Papers, n° 7373. 

2b Guellec, D. 

et B. van Pottelsberghe (2000), 

« [.'incidence des depenses publiques 
de R-D sur la R-D des entreprises», 
Document de travail de la Direction de la 
science, de la technologie et de I'industrie 
de I'OCDE n°. 2000/4. 


Dans I'optique des politiques a mener, il est important de se demander 
s'il existe entre la R-D publique et la R-D privbe une relation de 
complementarity ou une relation de substitution. Autrement dit, les 
depenses publiques de R-D s'ajoutent-elles a I'investissement total dans 
ce secteur ou ne font-elles que remplacer des activites que le secteur 
prive aurait entreprises? Les etudes empiriques disponibles apportent 
des rbponses contradictoires. Certaines confirment I'hypothese de la 
complementarity, mais d'autres citent des exemples ou la R-D a 
financement public bvince I'investissement privy [C- 21. II faut enfin 
noter que la R-D publique vise souvent a realiser des progres dans des 
domaines comme la defense et la recherche medicale, pour lesquels 
I'incidence sur la croissance de la production est indirecte et peut etre 
diffuse et tardive. Au total, lorsqu'on considere I'activite de R-D comme 
une forme supplementaire d'investissement, on devrait done egalement 
s'interesser aux interactions possibles entre les diffbrents types de 
dbpenses de R-D et les divers modes de financement. 


Les resultats empiriques, validant les constats anterieurs, permettent 
de conclure que la R-D a un effet significatif sur le processus de croissance. 
De plus, les regressions qui comportent des variables distinctes pour 
la R-D realisee par les entreprises et pour celle emanant d'autres 
institutions (essentiellement les organismes publics de recherche) 
montrent que e'est la R-D du secteur des entreprises qui explique la 
relation positive entre I'intensity totale de la R-D et la croissance de la 
production. De fait, I'analyse laisse penser que la R-D publique a un 
impact negatif sur la croissance de la production, ce qui paraTt corroborer 
I'hypothese de I'eviction, selon laquelle la R-D du secteur public remplacerait 
purement et simplement celle du secteur prive. Neanmoins, des 
consequences plus complexes peuvent se faire sentir par des voies 
que les calculs de regression ne permettent pas d'identifier. Par exemple, 
alors que la R-D des entreprises vise sans doute plus directement 
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La R-D des entreprises a augmente, 
les budgets publics de R-D ont diminue 

Depenses totales de R-D en pourcentage du PIB, annee: 

Depenses de R-D des entreprises privees 
Depenses de R-D du secteur public 
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Dereglementation 



Retombees technologiques 

Certains des effets benefiques 
du developpement techno- 
logique se concretisent d'une 
fagon difficile a quantifier, en 
partie a cause des limites des 
donnees. La recherche 
fondamentale a financement 
public, par exemple, peutjeter 
les bases d'une recherche 
industrielle plus specifique, 
plus axee sur la production et 
ayant un impact plus direct 
sur la croissance. Ces effets de 
retombee ou de transfert de 
technologie font egalement 
partie integrante du processus 
de rattrapage dont on 
considere qu'il stimule la 
croissance dans les pays en 
developpement. Ces effets 
sont favorises par I'investis- 
sement direct etranger et 
d'autres activites se traduisant 
par /' adoption de technologies 
plus avancees ou de pratiques 
plus efficaces de gestion, 
importees d'economies plus 
developpees. 


I'innovation et I'application de nouveaux precedes de production (ameliorant 
rapidement la productivity), d'autres formes de R-D (par exemple dans 
I'energie, la santb ou la recherche universitaire) n'entrafnent pas forcement 
une augmentation sensible du niveau technologique a court terme. Mais 
elles peuvent etre a I'origine de connaissances fondamentales susceptibles 
d'avoir des « retombees technologiques ». Ces retombbes sont difficiles 
b identifier, ne serait-ce qu'en raison des longs delais en cause et des 
interactions possibles avec I'amblioration du capital humain et avec 
d'autres facteurs influant sur la croissance. 

Dereglementation et investissement 

Au sein des pays de I'OCDE, les differences de taux de croissance du 
PIB ont bte tres marquees au cours de la dernibre decennie. Une des 
comparaisons les plus frappantes, et les plus souvent citees, concerne 
les Etats-Unis, ou la croissance moyenne du PIB a atteint 4.3 % durant 
la seconde moitie des annees 90, et les grands pays d'Europe continentale 
(Allemagne, Italie et France), ou elle n'a ete que de 2 %. On explique 
generalement cette difference par le fait qu'une reglementation des 
marches plus rigoureuse a empeche une croissance plus forte dans un 
grand nombre de pays europeens, surtout au cours des annees 90. 
Divers indicateurs de la reglementation des marches de produits sont 
en correlation negative avec I'investissement. Or, I'investissement est 
I'un des moteurs essentiels de la croissance. 

Depuis une dizaine d'annbes, la plupart des pays de I'OCDE ont, 
sous une forme ou sous une autre, reforme leur reglementation 
(derbglemente, pour simplifier), ce qui s'est traduit par une liberalisation 
de I'entree sur le marche et par des privatisations. Mais la chronologie, 
I'ampleur, la nature et le debut de ces reformes ont varie d'un pays a 
I'autre. Les Etats-Unis ont ainsi commence de dereglementer avant la 
plupart des autres pays, au debut des annbes 70. En 1 977, 1 7 % du PIB 
des Etats-Unis etaient produits par des industries entierement regulees; en 
1988, la proportion n'etait plus que de 6.6%. La Nouvelle-Zelande et le 
Royaume-Uni ont mene tot d'amples reformes, alors que I'ltalie et la 
France ont tarde. 

En se fondant sur ces bvolutions differentes, on a examine les 
effets des reformes de la rbglementation dans les secteurs qui, 
traditionnellement, etaient les plus protbges contre la concurrence 
et qui ont fait I'objet, a des moments differents et a des degres 
divers, de mesures de dereglementation et de privatisation dans un 
certain nombre de pays. On a en particulier examine les effets de la 
rbglementation sur I'investissement dans les transports (transports 
aeriens, routes, marchandises et chemins de fer), les communications 
(telecommunications et poste) et les secteurs d'utilitb publique (electricite 
et gaz). La reglementation a ete mesuree a I'aide d'un eventail d'indicateurs 
variables dans le temps qui prennent notamment en compte les barrieres 
a I'entree et la taille du secteur public. 
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On constate que les reformes de la reglementation ont eu un effet 
positif significatif sur I'accumulation de capital dans les transports, les 
communications et les industries d'utilite publique. C'est sur I'investissement 
prive que la liberalisation de I'entree sur les marches potentiellement 
concurrentiels semble avoir eu I'effet le plus marque et le plus significatif. 
L'effet des privatisations est moins tranche. Si la privatisation peut 
deboucher sur un plus grand nombre de possibilites de profit pour les 
entreprises privees, les entreprises publiques peuvent surinvestir 
lorsqu'elles poursuivent des objectifs politiques et/ou lorsque 
leurs dirigeants ne sont pas soumis ci la discipline des marches 
financiers. Certains elements montrent egalement que I'effet marginal 
de la dereglementation sur I'investissement est plus prononce si la 
reforme est de grande envergure et si elle intervient a un moment ou 
le niveau de reglementation est dejb faible. Autrement dit, proceder a 
des reformes de faible envergure dans un contexte tres reglemente 
n'aura probablement guere d'impact. 

[.'influence de la politique economique et 
du cadre institutionnel sur la croissance 

Ces dernibres annbes, la plupart des pays de I'OCDE ont bien avance 
dans la voie d'une reduction de I'inflation et d'une amelioration des 
finances publiques. Selon plusieurs etudes, cette Evolution vers des 
politiques macroeconomiques privilegiant davantage la stability a eu 
des effets bbnefiques, au moins pendant un moment, sur la croissance 
economique. Trois problemes doivent particulierement retenir I'attention : 
les avantages du maintien d'une inflation faible et stable, I'incidence 
des deficits publics sur I'investissement prive et les effets negatifs 
que peut exercer sur la croissance un secteur public de dimension 
excessive (notamment a cause de la lourde fiscalite necessaire au 
financement de fortes depenses publiques). 

Inflation 

Pour reprendre des arguments habituellement invoques, des taux 
d'inflation plus faibles et plus stables reduisent I'incertitude economique 
et favorisent une meilleure efficacitb du mecanisme des prix. L'inflation 
peut Stre considerbe comme une taxe sur I'investissement, car une 
faible inflation peut reduire le taux de rentabilite exige pour le lancement 
d'un projet d'investissement (c'est ce qu'on appelle le «taux minimal 
de rentability » de I'investissement). Une faible inflation pourrait done 
avoir un effet positif sur I'accumulation de capital physique. 

Thboriquement, l'inflation peut egalement influencer I'accumulation de 
capital par le biais de ses effets sur I'incertitude economique, car si 
l'inflation est faible, elle est generalement plus stable et la volatility des 
prix est moindre. Par ailleurs, une moindre incertitude bconomique peut 
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Taux minimal de rentabilite 

C'est le taux de rentabilite 
qu'une entreprise ou un 
particulier juge necessaire 
pour reaiiser un 
investissement. Une forte 
inflation et des taux d'interet 
Sieves ont tendance a faire 
monter le taux minimal de 
rentabilite: ce taux minimal 
doit etre superieur au cout de 
I'emprunt ou au taux de 
rentabilite obtenu en affectant 
differemment les fonds 
disponibles (sous la forme de 
depots ou d'autres placements 
a faible risque, par exemple). 
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se traduire par une croissance plus stable de la production et un 
environnement plus favorable pour les decisions d'investissement du 
secteur prive. On notera en particulier que si I'investissement est 
irreversible (cas, par exemple, d'une machine installee qui n'a pas d'autre 
usage), une plus grande stability de la croissance de la production peut 
inciter les entreprises a augmenter leurs depenses en capital. 
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Qu'en est-il dans la realite? Une simple comparaison des taux d'inflation 
et de croissance dans les pays de I'OCDE montre que le lien entre 
le rythme d'inflation et la croissance de la production n'est pas tres 
etroit [#-~ Fig.2.21. II en est de meme pour le lien entre la variability 
de I'inflation et Involution des taux moyens de croissance entre les 
annees 80 et les annees 90 [•- Fig. 2.31. Mais, dans ce dernier 
cas, deux exceptions manifestes (I'lrlande et la Grece) affaiblissent 
la relation. Si Ton exclut ces deux pays, la relation est plut&t negative. 
Toutes choses egales par ailleurs, au cours des annees 90 la croissance 
s'est mieux maintenue dans les pays qui sont parvenus a faire reculer 
sensiblement la variability de leur inflation. 


tH 3a Edey, M. (1994), 

«CoQts et avantages du passage d'une faible 
inflation a la stability des prix», 

Revue economique de I'OCDE, n°. 23. 

3b Bruno, M. etW. Easterly (1998), 

« Inflation Crises and Long-run Growth », 
Journal of Monetary Economics, vol. 41 . 

I. • 4 Feldstein, M. (1996), 

«The Costs and Benefits of Going 
from Low Inflation to Price Stability)!, 

NBER Working Papers, n°. 5469. 

B- 5 Akerlof, G.A., 

W.T. Dickens andG.L. Perry. (1996), 

«The Macroeconomics of Low Inflation », 
Brookings Papers on Economic Activity, 


Toutefois, I'analyse empirique montre que ces observations simples 
sous-estiment le lien entre I'inflation et la croissance, en partie parce 
qu'elles ne prennent pas en compte l'influence d'autres facteurs. En 
fait, I'etude de I'OCDE sur la croissance montre que la variability de 
I'inflation est tres prejudiciable a la production par habitant. Cela confirme 
I'hypothese que I'incertitude quant a revolution des prix nuit a la croissance 
en raison de ses consequences sur I'efficience yconomique, par exemple 
en aboutissant a un choix sous-optimal de projets d'investissement 
potentiels ayant un rendement moyen inferieur. En revanche, I'effet du 
rythme d'inflation est moins net: dans les specifications du modele 
enrichies des echanges, le niveau d'inflation semble avoir un impact 
negatif non negligeable sur le niveau de PIB par habitant a I'etat stationnaire, 
probablement par le biais de ses repercussions sur la compytitivite. 
Mais cette relation n'est plus valable lorsqu'on exclut la variable concernant 
les echanges. L'instabilite de la relation entre le niveau d'inflation et la 
croissance tient peut-etre tout simplement au fait que I'inflation est 
actuellement faible dans beaucoup de pays de I'OCDE et ne provoque 
done pas dans I'allocation des ressources des distorsions susceptibles 
de freiner la croissance. Au demeurant, la theorie economique incite a 
penser que le lien entre I'inflation et la croissance est probablement 
plus incertain quand I'inflation est faible ItH 31. Certes, on peut soutenir 
qu'une diminution suppldmentaire ramenant I'inflation a zdro (ou, de 
fagon plus rigoureuse, une stability continue des prix) aurait encore des 
effets benefiques [Ch 41. Mais cela pourrait entraTner des effets negatifs 
sur la croissance en raison d'une rigidite des salaires nominaux nocive 
pour I'efficience des marches Id— 51. 
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Fig 2.2 


e le rythme d'inflation 


Croissance moyenne et inflation mediane dans des echantillons 
(de taille egale) de donnees annuelles d'inflation et de croissance 

PIB par habitant, 
croissance en paints 
de pourcentage 
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Coeff. de correlation -0.69 
t de Student -6.26 


Inflation, en points de pourcentage 


Note: Les observations sont faites dans differents pays, a differents moments. Elies sont d'abord classees en fonction du niveau 
d'inflation. Ces observations classees, accompagnees des donnees correspondantes de taux de croissance du PIB par habitant, 
sont ensuite subdivisees en groupes successifs de 20 observations. Les points qui apparaissent sur le graphique represented 
I'inflation mediane de chaque groupe et la croissance moyenne correspondante du PIB par habitant. 
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1. Allemagne occidentale avant 1991. 
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Impots distorsifs 

Ce sont les impots 
qui influent sur les choix 
economiques des menages 
et des entreprises, surtout 
en ce qui concerne le niveau 
et la composition 
de leurs investissements en 
capital humain et physique. 
En revanche, les impots non 
distorsifs sont plus neutres. 
Les impots non distorsifs 
portent surtout sur les biens 
et les services, alors que 
ce sont des impots distorsifs 
qui frappent le revenu, 
les benefices, le salaire 
et le travail. 


Les resultats montrent egalement qu'une forte inflation, a travers ses 
effets sur I'investissement, a un effet ndgatif indirect sur la croissance. 
Contrairement a ce que I'analyse montre pour les effets directs sur la 
croissance, c'est ici le niveau de I'inflation, et non sa variability, qui a 
I'impact negatif le plus marque sur I'investissement. En effet, une forte 
inflation modifie probablement la composition des investissements en 
favorisant ceux qui sont les moins risques, mais aussi les moins rentables. 
Ce constat est conforme a I'idde que I'incertitude qui entoure I'inflation, 
telle qu'elle se traduit par la variability de cette derniere, influe principalement 
sur la croissance par le biais des distorsions dans I'allocation des 
ressources (voir ci-dessus), plutot qu'en decourageant les depenses 
d'investissement. Un niveau eleve d'inflation reduit quant a lui I'epargne 
et I'investissement. 

Politique budgetaire 

La plupart des formes de ddpenses publiques influent probablement 
sur la croissance economique directement (par exemple, a travers 
('accumulation de capital prenant la forme de logements, d'infrastructures 
urbaines, ainsi que de moyens de transport et de communication) ou 
indirectement, en pesant sur I'incitation du secteur prive a investir. 
Toutes ces ddpenses doivent §tre financees. L'analyse de I'impact des 
depenses publiques sur la croissance ne va pas de soi, notamment 
parce que les mecanismes peuvent etre complexes et parfois lents y 
operer. Mais certains yiements portent a croire que le lien de causalite 
peut jouer en sens inverse : la demande de prestations publiques comme 
la sante, I'education et la sdcurity publique, a tendance a augmenter a 
mesure que I'economie devient plus riche. II se pourrait done que ce 
soit la croissance qui influe sur le niveau des depenses publiques, et 
non I'inverse. 

Lorsque la consommation publique ou les transferts sociaux sont finances 
par des ddficits, on justifie traditionnellement un resserrement de la 
politique budgetaire par la necessity d'yviter des effets d'dviction de 
I'investissement prive. De plus, si Ton considere que la politique budgetaire 
est en contradiction avec les objectifs de la politique monetaire, I'efficacite 
de cette derniere peut etre compromise, ce qui entrainera une hausse 
des taux d'interet et des pressions sur les taux de change. Un relevement 
des imp6ts pour financer les depenses de I'Etat risque de fausser les 
incitations, d'aboutir a une repartition moins efficace des ressources 
et de freiner la croissance de la production a court terme. Au pire, selon 
certains modeles de la croissance tenant compte des effets endogenes, 
relever les impots peut avoir une incidence ndgative durable sur la 
croissance. Quoi qu'il en soit, ces effets negatifs sont sans doute plus 
manifestes quand les depenses sont financees par des « impfits distorsifs » 
et quand les depenses publiques portent sur des domaines sans lien 
direct avec la croissance. 
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Les ouvrages economiques concordent generalement sur le fait que 

les interventions de I'Etat ont sans doute a la fois un effet de « dimension » 

et des effets particuliers decoulant du mode de financement et de la 

composition des depenses publiques. A un bas niveau d'intervention, 

les effets productifs de certaines composantes des depenses publiques 

sont probablement bbnefiques pour la croissance de la production. Mais 

les dbpenses publiques, et les impots nbcessaires pour les financer, 

peuvent atteindre des niveaux auxquels ce sont les consequences 

negatives pour I'efficience qui commencent a prevaloir. Cela peut §tre 

le signe que les interventions de la puissance publique s'etendent a des 

activites que le secteur prive pourrait exercer dans de meilleures conditions 

et/ou que les systemes de transferts et de subventions sont soit peu ^ ■ 

judicieux, soit inefficaces. Analyse au niveau 

macroeconomique 


Entre les annees 80 et les annees 90, la taille du secteur public a eu L'influence 

tendance a augmenter dans la plupart des pays de I'OCDE, de meme de la politique economique 

que la dette brute de I'Etat, meme si ce mouvement s'est quelque peu suHa croissance” 1 ' 00 " 61 

inversb au cours des toutes dernieres annees. Malgre ce recul, en 1 999 sur a croissance 

la depense publique totale representait encore de 40 a 50 % du PIB Politique budgetaire 

dans certains pays de I'OCDE. En outre, moins d'un cinquieme de ces 
depenses sont gbneralement consacrees aux domaines les plus 
directement lies a la croissance (par exemple, I'enseignement, les 
infrastructures et la R-D), et dans plusieurs pays la part « productive » 
de ces depenses a flechi au cours de la demiere decennie (•- Tableau2.il. 


L'analyse empirique a porte sur trois aspects principaux de I'incidence 
de la politique budgbtaire sur la croissance: 

• L' effet global de « dimension » ; 

• le role de la structure de la fiscalite et celui de la composition 
des depenses ; 

• une analyse des effets directs et indirects de ces variables, 
consistant a verifier de fagon independante leur caractere 
significatif pour I'investissement prive et, directement, pour 
la croissance. 


Les resultats confirment, sous certaines reserves, I'hypothbse que la 
dimension du secteur public a un impact negatif sur la croissance. On 
estime que la charge fiscale globale a une incidence negative sur la 
production par habitant et, si Ton neutralise ce facteur, on constate un 
effet negatif supplementaire dans le cas des systemes fiscaux reposant 
surtout sur les impots directs. Ces resultats confortent dans une certaine 
mesure I'idee qu'un alourdissement de I'impot du a de fortes depenses 
publiques pourrait avoir une incidence negative globale sur la production 
par habitant, en influant sur I'efficience de la repartition des ressources 
entre les diffbrents projets d'investissement. La composition 
des depenses publiques a egalement une importance : comme la 
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A 

Education 

B 

Transports et communications 



1985 

1995 

1985 

1995 


Allemagne 

9.5 

7.6 

4.3 

3.4 


Australie 

14.6 

13.2 

10.1 

8.3 


Autriche 

9.6 9.5 

3.3 

2.1 


Belgique 

12.7 

8.7 


Canada 

13.0 

5.4 


Coree 

17.8 

18.1 

7.1 9.6 


Danemark 

11.3 

11.7 

4.0 

3.0 


Espagne 

8.8 

10.3 

6.3 

6.0 


Etats-Unis 




France' 

10.5 

10.7 

2.9 1.9 


Irlande 1 

10.6 

12.2 

4.5 

5.0 


Island e 

13.0 

12.3 

9.0 7.6 


Italie 

10.0 

8.9 

7.7 

4.6 


Japon 

12.8 

10.8 4 

.. 


Norvege 

12.0 3 

13.7 

6.6 3 

5.9 


Nouvelle-Zelande 

13.3 4 



Pays-Bas 

9.9 



Portugal 2 

8.7 

13.3 

3.6 

4.8 


Royaume-Uni 

10.2 

12.1 

3.2 

3.6 


Suede 




Suisse 

10.7 

’I 4 



! 1995. 





c 

R-D 

A+B+C 

Part des depenses publiques totales 
dansle PIB 


1985 

1995 

1985 

1995 

1985 

1995 

2000 


2.2 

1.8 

16.0 

12.9 

45.6 

46.3 

43.3 


2 . 1 5 

2 . 2 * 

26.8 

23.6 

38.0 

35.7 

32.6 


1.2 

1.4 

14.1 

13.0 

50.3 

52.5 

47.9 


0.9 

22.3 

57.1 

50.2 

46.7 


1.5 

19.8 

45.2 

45.0 

37.7 


2.7 

30.4 

17.6 

19.3 

23.1 


1.2 

1.2 

16.4 

15.9 

54 , 2 3 

56.6 

49.9 


0.7 

0.9 

15.8 

17.1 

39.7 

44.0 

38.8 


4.1 

2.8 


33.8 

32.9 

29.9 


2.3 

1.8 

15.7 

14.4 

51.9 

53.5 

51.0 


0.8 

0.8 

15.9 

18.0 

50.7 

38.0 

29.3 


1.6 

2.5 

23.6 

22.4 

35.3 

39.2 

38.5 


1.2 

1.0 

18.8 

14.5 

49.7 

51.1 

44.4 


1.8 

1.9 


29.4 

34.4 

36.6 


1.6 

1.6 

20.2 

21.3 

41.5 

47.6 

40.8 


1 . 3 ' 


51 . 8 s 

38.6 

38.6 


1.8 


51.9 

47.7 

41.6 


0 . 5 5 

0.9 

12.9 

19.0 

39.9 

41.3 

40.8 


2.0 

1.5 

15.5 

17.2 

40 . 5 7 

42.2 

37.0 


„ 


60.4 

61.9 

52.7 
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consommation publique et I'investissement public semblent se rbpercuter 
positivement sur la production par habitant, cela implique que les transferts 
publics - implicitement le type de depenses omises dans cette analyse 
- sont a I'origine des effets negatifs constates pour I'ensemble des 
financements. 


Enfin, le degre d'intervention du secteur public dans I'economie est 
probablement en correlation negative avec le taux d'accumulation de 
capital prive, d'ou un impact indirect supplemental sur la croissance 
economique a travers I'effet sur I'investissement. 
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de la politique economique 
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Echanges internationaux 

Outre les effets benefiques d'une exploitation des avantages comparatifs, 
la thborie bconomique conclut que le commerce exterieur peut avoir 
des retombees positives supplementaires grace aux economies d'bchelle, 
a I'exposition a la concurrence et a la diffusion du savoir. II ne fait guere 
de doute que les progres realises par le passe dans la reduction des 
droits de douane et le demantelement des obstacles non tarifaires ont 
crbe des possibilites de tirer parti des echanges. 


Toutefois, les pays de I'OCDE ayant dejci une attitude generalement 
liberale dans le domaine des echanges, on peut penser que le volume 
des echanges depend au moins en partie des profils de croissance (et, 
dans une certaine mesure, de la geographie, de la taille de I'economie 
et des couts de transport), et pas seulement des obstacles tarifaires et 
non tarifaires. La variable d'intensite des echanges qui a btb utilisbe 
dans I'analyse empirique doit done etre considerbe plus comme un 
indicateur d'exposition aux echanges - qui apprehende des caracteristiques 
telles que des pressions de la concurrence - que comme un indicateur 
ayant des implications directes pour la politique bconomique. L'analyse 
empirique doit aussi intbgrer le fait que les petits pays sont naturellement 
plus exposes au commerce international, quelles que soient leur politique 
commerciale ou leur competitivite, alors que les pressions concurrentielles 
sont largement d'origine interne dans les grands pays. Pour mieux rendre 
compte des pressions concurrentielles globales, I'indicateur d'exposition 
aux bchanges a btb corrige pour tenir compte de la taille du pays. 


• - Fig.2.4 illustre revolution de cet indicateur «corrigb» de I'exposition 
aux echanges au cours de la derniere decennie, ainsi que les differences 
existant entre certains pays. Comme on pouvait s'y attendre, rrteme s'il 
subsiste globalement des differences sensibles, I'exposition au commerce 
extbrieur s'est accrue dans les pays de I'OCDE, ce qui a pu favoriser les 
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transfers de technologie et la croissance. L'analyse montre qu'une 
augmentation de I'exposition aux echanges de 1 0 % - e peu pres le 
changement observe depuis deux decennies dans I'echantillon des pays 
de I’OCDE - pourrait se traduire par un accroissement de 4 % de la 
production par habitant a I'etat stationnaire. 

Systeme financier 
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II est probable que tous ces services contribuent a la croissance 
economique, mais, en thborie, ils pourraient avoir aussi des effets 
inverses. Par exemple, les menages peuvent §tre incites a moins bpargner 
lorsque la diversification de I'investissement entraTne une diminution 
du risque et une augmentation des rendements. 

On ne dispose malheureusement que d'un nombre limite d'indicateurs 
permettant d'analyser correctement I'impact du secteur financier sur 
la croissance. Deux indicateurs ont ete pris en compte dans cette etude : 

• les crbances totales des banques de depots sur le secteur 
prive, qui mesurent le degre d'intermediation financiere 
assuree par le systeme bancaire. 

• la capitalisation boursiere (valeur des actions cotees), qui 

constitue un indicateur imparfait de la facilite des entreprises 
a lever des fonds sur le marche des actions. Ces deux 
indicateurs montrent que les systemes financiers de la 
plupart des pays de I'OCDE se sont beaucoup developpes 
entre les annees 80 et les annees 90 Fig.2.51. 

Les rbsultats de l’analyse revelent un lien solide entre la capitalisation 
boursidre et la croissance, mais, contrairement a ce qu'on aurait attendu, 
une relation negative entre le credit bancaire au secteur priv6 et la 


Le systeme financier joue un role dans le processus de croissance, car 
il est determinant pour le financement de ('accumulation du capital et 
de la diffusion des nouvelles technologies. Un systeme financier bien 
developpe: 

• mobilise I'epargne en dirigeant les avoirs courants des 
menages vers des investissements rentables de grande 
envergure, tout en assurant aux epargnants un haut degre 
de liquidity ; 

• protege les epargnants en permettant une diversification 
de I'investissement; 

• reduit les couts d'obtention et devaluation de ('information 
sur les projets envisages, par exemple grace a ('intervention 
d'intermediaires specialises dans les placements; 

• permet de surveiller les investissements de fagon a attenuer 
les risques de mauvaise gestion des ressources. 
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pi, .2.4 

L'exposition aux echanges s'est accrue dans plusieurs pays de I'OCDE 

Exposition au commerce exterieur, corrigee en fonction de la taille du pays, annees 80 et annees 90 

Moyenne pour 
les annees 90 
2.0 
1.5 
1.0 
0.5 
0.0 
- 0.5 
- 1.0 
- 1.5 
- 2.0 

- 2.0 - 1.5 - 1.0 - 0.5 0.0 0.5 1.0 1.5 2.0 

Moyenne pour les annees 80 

Note: L’indicateur d'exposition au commerce exterieur est une moyenne ponderee de I’intensite des exportations 
et de la penetration des importations, corrigee en fonction de la taille du pays (c'est-a-dire qu’il s’agit du residu 
de la regression de la moyenne ponderee de I'intensite des exportations et de la penetration des importations 
sur la taille de la population). Les donnees figurant dans le graphique sont normalisees afin de faciliter 
la comparaison entre les pays. 

Fig 2.6 

Contribution des investissements dans les TIC a la croissance du PIB 

Contribution en pourcentage a la croissance annuelle moyenne du PIB, ensemble de I'economie 

■ 1990-1995 1 995-2001 1 

En pourcentage 

0.9 

0.8 

0.7 



1. Ou derniere annee disponible. 1995-2000 pour le Danemark, la Finlande, I'lrlande, le Japon, les Pays-Bas, 
le Portugal et la Suede. 

JVofe. Voir Schreyer et autres (2003) pour les details methodologiques. 

Source: OCDE, estimations derivees de la Base de donnees sur les services rendus parle capital. 




Fig. 


2.5 


[.'evolution des systemes financiers 

Credit des banques de depots au secteur prive, en pourcentage du PIB 


1997 



1990 


Capitalisation boursiere en pourcentage du PIB 

1997 



0.0 0.2 0.4 0.6 0.8 1.0 1.2 1.4 1.6 

1990 

Source: Banque mondiale. 
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croissance. Toutefois, I'indicateur de credit bancaire n'est pas independant 
des autres variables monetaires, car il est etroitement correld a la situation 
de I'offre et de la demande de monnaie. Un moddle mieux adapte, 
comportant egalement une variable d'inflation, revele une relation positive 
entre le credit au secteur privd et la croissance. En definitive, ces resultats 
confirment de maniere gbnerale I'idee que le niveau de developpement 
financier influence la croissance au-dela de son effet potentiel sur 
I'investissement. Cela signifie peut-§tre que les systdmes financiers 
les plus dvolues sont mieux a meme d'orienter les ressources vers les 
projets qui ont les meilleurs rendements. 


Analyse au niveau 
macroeconomique 

L'influence 

de la politique economique 
et du cadre institutionnel 
sur la croissance 

Impact global 


CH 6a Levine, R. (1997), 

((Financial Development 
and Economic Growth: 

Views and Agendas", 

Journal of Economic Literature, 
vol. 35, n°. 2. 

6b Levine, R., 

N.Loayza and! Beck (2000), 
((Financial intermeoiation and Growth: 
Causality and Causes#, 

Journal of Monetary Economics, 
aoOt, vol. 46, n°. 1. 

6c Temple, J. (1999), 

«The New Growth Evidence", 

Journal of Economic Literature, 
vol. 37, n*.1. 


Enfin, le developpement du secteur financier peut aussi avoir un effet 
positif sur I'investissement. Comme dans le cas de I'analyse de la 
croissance, I'indicateur concernant le credit accorde par le secteur 
bancaire ne paraTt que faiblement correle avec I'investissement, alors 
que I'incidence de la capitalisation boursidre est plus marquee. Ces 
resultats sont conformes a plusieurs etudes empiriques visant a expliquer 
les disparites de croissance constatbes dans un large echantillon de 
pays (economies membres et non membres de I'OCDE), et qui ont 
permis de conclure que le systeme financier joue un role important 
[CH 61. 

Impact global 

On peut exploiter les resultats de la section precedente pour evaluer 
I'impact, sur la production par habitant ci I'etat stationnaire, d'un changement 
donne d'une variable de politique economique ou de structure institutionnelle. 
En procedant a cet exercice, il faut garder a I'esprit deux reserves 
importantes. Premibrement, comme il a ete indique plus haut, on a 
suppose que les variables de politique economique et de structure 
institutionnelle n'influencent que le niveau d'efficience bconomique, et 
non son taux de croissance a I'etat stationnaire. II est done possible que 
Ton sous-estime I’importance des consequences que certains changements 
de politique peuvent avoir pour la croissance. Deuxiemement, les resultats 
doivent etre consideres comme des ordres de grandeur et non comme 
des valeurs absolues, en raison de la variability des coefficients dans 
les specifications et des effets d'interaction entre les variables, dont il 
est impossible de tenir compte mais qui peuvent etre tres marques. 


On doit garder a I'esprit le caractere illustratif de cet exercice. II permet 
nbanmoins de dresser une liste des effets estimes des variables de 
politique bconomique, qu'ils soient directs (derives des Equations de 
croissance qui tiennent compte du niveau de I'investissement) ou 
indirects (obtenus en combinant I'incidence sur I'investissement avec 
celle de I'investissement sur la production par habitant) [•- Tableau 2.21: 
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Tableau 



Impact sur la production par personne d'age actif 
(en %) 2 

Ordre de grandeur 
en fonction de 


Effetvia I'efficience 
economique 

Effetvia 

I'investissement 

Effet global 

1 experience de 1 OCDE 
(1980-1990 ) 3 

Taux d'inflation 
(baisse de 1%) 


0.4 a 0.5 

0.4 a 0.5 

Environ 1/4 

de la baisse observee 

Variability de I'inflation 
(baisse del % 
de I'ecarttype d'inflation) 

2.0 


2.0 

Environ 1.5 fois 
la baisse observee 

Charge fiscale 4 
(hausse de 1%) 

-0.3 

-0.3 a -0.4 

-0.6 a -0.7 

Environ 2/3 

de la hausse observee 

Intensity de la R-D 4 
des entreprises 
(hausse de 0.1%) 

1.2 


1.2 

Environ 

la hausse observee 

Exposition auxechanges 4 
(hausse de 10%) 

4.0 


4.0 

Environ 

la hausse observee 
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L'estimation ponctuelle de la variabilite de I'inflation laisse 
penser qu'une rdduction de 1 % de I'ecart-type d'inflation 
- environ la moitid de la diminution moyenne constatee 
dans les pays de I'OCDE entre les annees 80 et les annees 
90 - pourrait entramer une augmentation a long terme de 
2 % de la production par habitant. 

L'incidence du niveau d'inflation se fait surtout sentir par 
le truchement de I'investissement: une baisse de 1 % - 
un quart de celle qu'a connue I'OCDE entre les annees 80 
et les annees 90 - pourrait entrainer une augmentation de 
la production par habitant de I'ordre de 0.13 %, en plus de 
ce qui pourrait rdsulter d'un quelconque recul simultane de 
la variabilite de I'inflation. 

La fiscalite et les depenses publiques semblent influencer 
la croissance a la fois directement et indirectement, par le 
biais de I'investissement. Une augmentation de I'ordre de 
1 % de la pression fiscale - c'est-a-dire un peu moins que 
ce qu'on a observe au cours des deux dernieres decennies 
dans I'echantillon de pays de I'OCDE - pourrait aller de pair 
avec une reduction directe de quelque 0.3 % de la production 
par habitant. Si Ton prend en compte I'effet sur I'investissement, 
la diminution totale serait de I'ordre de 0.6 a 0.7%. 

Une augmentation durable de 0.1 % de I'intensite de la 
R-D (soit une progression d'environ 10% de I'intensite 
moyenne de R-D) aurait un effet positif a long terme de 
I'ordre de 1 .2 % sur la production par habitant, si Ton s'en 
tient a une interpretation prudente des resultats de l'estimation. 
Toutefois, dans le cas de la R-D, il vaut peut-dtre mieux 
considdrer que les resultats traduisent un effet permanent 
sur la croissance du PIB par habitant (autrement dit, un 
recul de I'intensite de la R-D ne rdduit sans doute pas le 
niveau du PIB par habitant a I'dtat stationnaire, mais affecte 
le progrds technique). Si Ton s'attache & I'impact sur la 
croissance a travers le coefficient de R-D, une augmentation 
de 0.1 % de la R-D pourrait stimuler la production par habitant 
de quelque 0.2%. Bien que ces effets estimds soient 
importants, peut-dtre au-dela de ce qu'il est raisonnable de 
penser, ils n'en traduisent pas moins I'existence d'externalites 
significatives des activites de R-D. 
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Enfin, une augmentation de 10 % de I'exposition aux 
echanges - environ revolution observee dans I'echantillon 
de pays de I'OCDE au cours des deux dernieres decennies 
- pourrait entrainer une augmentation de 4% de la production 
par habitant a I'etat stationnaire. 


Meme si les facteurs mis en lumiere dans ce chapitre apparaissent 
essentiels pour bien comprendre les profils de croissance des differents 
pays et leur evolution, il existe de nombreux autres determinants qui 
n'ont pu etre analyses directement. Dans le contexte actuel d'adaptation 
aux technologies de I'information et des communications, plusieurs 
autres facteurs libs a I'action des pouvoirs publics et au cadre institutionnel 
jouent probablement eux aussi un r6le de premier plan, en influant sur 
I'aptitude des marches a s'adapter aux nouvelles technologies. II est 
imperatif de redeployer des ressources en faveur des activites nouvelles, 
de remodeler les entreprises existantes et de rechercher de nouvelles 
possibility industrielles et commerciales. On examiners dans le chapitre 
suivant ces facteurs libs a I'action des pouvoirs publics et au cadre 
institutionnel, ainsi que leurs effets sur les performances au niveau 
sectoriel et au niveau de I'entreprise. 
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L'influence 

de la politique economique 
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Impact global 


©OCDE2004 I Comprendre la croissance economique I 51 


ConfribuNon des TIC... 

... au niveau macroeconomique 

Le role que joue I'investissement dans les TIC apparaTt surtout au niveau 
macrodconomique. Par exemple, les dtudes de Colecchia et Schreyer 
[Cl— 7] et de Van Ark et autres [KH 8] montrent que I'investissement 
dans les TIC a efe tres dynamique : la forte chute des prix de TIC a 
encouragd d investir dans ces technologies, parfois au detriment d'autres 
actifs. Les investissements dans les TIC se sont acceleres dans la plupart 
des pays de I'OCDE, mais a un rythme et avec un impact sur la 
croissance qui varient grandement d'un pays d I'autre. 


Analyse au niveau Dans les pays pour lesquels on dispose de donnbes, on estime, en 

macroeconomique procedant par decomposition de la croissance, que I'investissement 

Contribution des TIC 0,3,13 les Tl< ^ 3 re P r esenfe entre 0.3 et 0.8 % de la croissance du PIB par 

au niveau macroeconomique habitant entre 1 995 et 2001 [• * Fig. 2.61. C'est aux Etats-Unis, au Canada, 

aux Pays-Bas et en Australie que cette contribution a ete la plus elevee ; 

elle a ete moins importante au Japon et au Royaume-Uni, et plus 
modeste encore en Italie, en Allemagne et en France. Les logiciels ont 
Ch 7 Colecchia, A. represente jusqu'au tiers de la contribution globale des investissements 

and P. Schreyer (2001), c l ans | es j|q a | a croissance du PIB dans les pays de I'OCDE. 

«The Impact of Information 

Communications Technology Les r esultats de ces deux dtudes internationales ont bfe confirmbs par 

on Output Growth®, de nom breuses btudes portant sur un seul pays. Ces etudes sont 

OECD STI Working Papers, n°. 2001/7. resumees dans Tableau 2.3. Leurs fesultats peuvent differer de ceux 

CH 8 van Ark, B. qui apparaissent dans Fig. 2.6 en raison de differences dans les 

R. Inklaar and R.H. McGuckin (2002), methodes de mesure utilisees. En France et aux Etats-Unis, par exemple, 

"'Changing gear' Productivity, ICT and on utilise des deflateurs « hedoniques » spbcialement congus pour le 

Services: Europe and the United States)., matbriel informatique. Les prix sont ainsi corriges de maniere a tenir 

Research Memorandum GD-60, Groningen compte des principaux changements qualitatifs resultant du progres 

Growth and Development Centre. technologique, notamment I'acceleration de la vitesse de traitement et 

I'augmentation de la capacite de stockage des disques durs. II en fesulte 
une baisse des prix du materiel informatique plus forte que lorsqu'on 
utilise des indices de prix classiques, ce qui se traduit par une croissance 
plus rapide en termes reels. Les pays qui utilisent des indices hedoniques 
sont done susceptibles d'afficher une croissance reelle de 
I'investissement dans les TIC et de la production de TIC plus rapide que 
les pays qui ne les utilisent pas. Cette croissance reelle plus rapide se 
traduit par une contribution plus forte des investissements dans les TIC 
a la croissance. 

La methode appliquee dans les travaux de Colecchia et Schreyer [tH 7] 
et de Van Ark et autres [Ch 81 tient compte de ces differences. Les 
fesultats de ces travaux sont davantage comparables que ceux des 
etudes par pays. Neanmoins, ces dernieres indiquent egalement que 
c'est surtout en Australie, au Canada, en Cofee, aux Etats-Unis et au 
Royaume-Uni que I'investissement dans les TIC a un large impact sur 
la croissance. 
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Tableau 2.3 


Impact des investis: 

sements dans les TIG 

sur la croissance di 

i PIB, resultats d'etudes nationales 



Croissance 

Croissance 

Contribution 




du P.I.B 

de la productivity 

des TIC 



Pays 



du travail 



Observations 


1990 

1995 

1990 

1995 

1990 

1995 




1995 

2000 

1995 

2000 

1995 

2000 



Etats-Unis 
Oliner et Sichel (2002) 



1.5 

2.3 

0.5 

1.0 

1991-95 

1996-2001 

Jorgenson et autres (2002) 

2.5 

4.0 

1.4 

2.7 

0.5 

1.0 

1990-95 

1995-99 

BLS (2002) 


■■ 

1.5 

2.7 

0.4 

0.9 

1990-95 

1995-2000 

Japon 

Miyagawa et autres (2002) 



2.2 


0.1 

0.4 

1990-95 

1995-98 

Motohashi (2002) 

1.7 

1.5 



0.2 

0.5 

1990-95 

1995-2000 

Allemagne 
RWIet Gordon (2002) 

2.2 

2.5 

2.6 

2.1 

0.4 

0.5 

1990-95 

1995-2000 

France 

Cette et autres (2002) 

0.5 

2.2 

1.6 

I, 

0.2 

0.3 

1990-95 

1995-2000 

Royaume-Uni 
Oulton (2001) 

1.4 

3.1 

3.0 

1.5 

0.4 

0.6 

1989-94 

1994-98 

Canada 









Armstrong et autres (2002) 

1.5 

4.9 

.. 

.. 

0.4 

0.7 

1988-95 

1995-2000 

Khan et Santos (2002) 

1.9 

4.8 

■ ■ 

■■ 

0.3 

0.5 

1991-95 

1996-2000 

Australie 

Parhann et autres (2001 ) 



2.1 

3.7 

0.7 

1.3 

89/90-94/95 

94/95-99/00 

Simon et Wardrop (2002) 

1.8 

4.9 

2.2 

4.2 

0.9 

1.3 

1991-95 

1996-2000 

Gretton et autres (2002) 



2.2 

3.5 

0.6 

1.1 

89/90-94/95 

94/95-99/00 

Belgique 

Kegels et autres (2002) 

, 5 

2.8 

- 

, 8 

,3 

0.5 

1991-95 

1995-2000 

Finlande 

Jalava et Pohjola (2002) 

■■ 

„ 

- 

- 

0.5 

1990-95 

1996-99 


Kim (2002) 7.5 5.0 .. .. 1.4 1.2 1991-95 1996-2000 

Van^der Wiel (2001) 1.3 1.5 0.4 0.6 1991-95 1996-2000 
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CH 9a McKinsey (2001 ), 

US Productivity Growth 1995-2000: 
Understanding the Contribution 
of Information Technology Relative 
to Other Factors, 

McKinsey Global Institute, octobre. 

9b Gordon, R.J. (2003), 

« Hi-Tech Innovation and Productivity Growth: 
Does Supply Create Its Own Demand? », 
FIBER Working Papers, n° 9437, National 
Bureau of Economic Research, janvier. 


Analyse au niveau 
macroeconomique 

Contribution des TIC 
au niveau macroeconomique 


Malgre le recent ralentissement de I'activite economique, I'impact de 
I'investissement dans les TIC sur la croissance n'a pas fl6chi. Cet 
investissement s'est ralenti au cours de I'ann6e ecoulee, mais le progrbs 
technologique observe dans la fabrication d'ordinateurs, c'est-a-dire la 
mise sur le marche de puces informatiques de plus en plus puissantes, 
devrait se poursuivre dans un avenir previsible. Le rythme du progres 
technologique reste egalement soutenu pour d'autres TIC, telles que 
les technologies des communications. Cela veut dire que le prix des 
TIC, corrige en fonction de la quality, devrait continuer a baisser, stimulant 
ainsi des investissements dans les TIC et une plus forte croissance de 
la productivity. Le niveau des investissements dans les TIC devrait 
cependant rester infbrieur a ce qu'il etait avant le ralentissement, en 
particulier aux Etats-Unis, en raison de pics d'investissement 
exceptionnels, lies a I'adaptation du pare informatique a I'an 2000 et & 
la diffusion de I'lntemet, survenus au cours de la periode 1995-2000 
IB- 91. 
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• Un environnement sain de politique 
macroeconomique favorise une croissance 
plus forte. En particular, la baisse des niveaux 
d'inflation dans la plupart des pays de I'OCDE 
pourrait avoir stimule ('accumulation de capital 
physique dans le secteur prive, exercant 

de ce fait un effet positif sur la production. 

• Les donnees observees laissent penser que, 
dans une certaine mesure, la dimension globale 
du secteur public dans I'economie peut atteindre 
des niveaux qui entravent la croissance. 

• Les activites de R-D du secteur des entreprises 
semblent avoir un rendement social eleve, 
alors qu'on n'a pu etablir aucune relation nette 
entre les activites de R-D et la croissance 
lorsque ces activites sont le fait d'organismes 
publics ou d'universites. Neanmoins, 

les analyses de regression ne permettent 
d'identifier ni certaines interactions eventuelles 
ni les retombees internationales. De plus, 
certaines activites publiques de R-D (notamment 
dans les secteurs de I'energie, de la sante 
et de la recherche universitaire) peuvent 
a long terme deboucher sur des connaissances 
de base susceptibles d'avoir des retombees 
technologiques. 

• Les donnees observees confirment par ailleurs 
■'importance, pour la croissance, des marches 
financiers et d'un system e commercial ouvert: 
ils contribuent a orienter les ressources 

vers les activites les plus remuneratrices 
et favorisent I'investissement. 


Analyse au niveau 
macroeconomique 

Principales conclusions 






Analyse au niveau sectariel 

Croissance sectorielle 


Politiques mises en 
cadre institutionnel 
et productivity 


Contribution des TIC 
au niveau sectoriel 


Principales conclusions 


Quels facteurs influent sur la productivity au niveau sectorii 
et quel est leur lien avec la productivity multifactorielle? 

Comment le cadre institutionnel et les mesures concernant 
le marche du travail influent-ils sur la croissance? 


Y a-t-il une correlation entre la reglementation des marches 
de produits et la productivity? 







Chapitre 

Analyse au 
niveau secforiel 

Dynamique des marches et productivity 

Line analyse globale n'est pas suffisante pour evaluer le role 
de la politique economique et du cadre institutionnel 
dans la croissance a long terme. II taut aussi se demander 
quel role jouent les evolutions dans les differents secteurs 
et le redeployment des ressources entre ces secteurs 
et entre les entreprises. 

L'analyse macroeconomique du chapitre precedent 
risque de negliger les effets de certaines mesures 
- comme la reglementation des marches de produits 
et les restrictions commerciales - sur les performances 
des diverses branches d'activite. En outre, les disparity 
des profils de croissance observees au niveau sectoriel 
peuvent etre revelatrices du degre auquel les pays 
beneficient de changements economiques plus larges 
ou des potentiality des nouvelles technologies. 

Ainsi, comme on I'a vu au chapitre 1, le changement 
technologique a permis une forte croissance 
de la productivity dans le secteur producteur de TIC 
et, plus recemment, dans les activites qui utilisent 
ces technologies, mais les pays ont tire parti 
de ces possibility a des degres tres divers. 



Ces aspects de la croissance sont abordes 

dans le present chapitre sur la base de donnees sectorielles. 
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Cha pitre w Analyse au niveau secforiel : 

□ynamique des marches e\ productivite 


Croissance sectorielle 

Changement structure! et travail 

Historiquement, le changement structurel a ete un facteur important 
de croissance. Des ressources consacrees a un secteur agricole peu 
productif ont ete transferees a des industries manufacturieres qui I'etaient 
davantage et, plus recemment, on a assiste a une forte expansion des 
activites de services. Toutefois, a court et moyen terme, les donnees 
Analyse au niveau secioriel laissent penser que Involution de la productivitd dans les differents 
secteurs a aussi pour une large part contribud a la croissance globale de 
Croissance sectorielle la productivite, cette derniere ne resultant pas uniquement d'une 

Changement structurel et travail redistribution significative de I'emploi entre les secteurs. C'est ce 
qu'illustre •- Fig.3.1, qui decompose la croissance de la productivite du 
travail dans le secteur des entreprises en trois elements : 

• Un «effet intrasectoriel », qui mesure la croissance de la 
productivite dans les differents secteurs ; 

• Un « effet de redeployment net », qui mesure I'incidence sur 
la productivite des mouvements de I'emploi entre secteurs ; 

• Un troisidme effet, residuel, l'« effet d'interaction ». Cet effet 
est positif quand les secteurs dans lesquels la productivitd 
croft rapidement voient leur part dans I'emploi augmenter 
ou quand les secteurs dont la productivitd relative decline 
voient leur taille diminuer. II est ndgatif quand les secteurs 
dont la productivitd relative augmente voient leur taille 
diminuer ou quand les secteurs dont la productivitd diminue 
sont en expansion. 

Les resultats des calculs montrent que c'est I'effet intrasectoriel qui 
contribue le plus a la croissance de la productivitd du secteur des 
entreprises non agricoles [•- Fig.3.1 1. L' effet de redeployment net joue 
aussi un grand rdle, en raison notamment de la dimension accrue du 
secteur des services aux entreprises, mais son influence semble 
s'estomper au cours des annees 90. L' effet d'interaction tend a etre 
ndgatif pour la plupart des pays. Ces rdsultats sont conformes a ceux 
qu'on obtient en examinant seulement le secteur manufacturier: les 
redistributions de I'emploi entre industries manufacturieres ont joud un 
rdle tres modeste dans la plupart des pays. 
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Le fait que la croissance de la productivite depende plus que jamais de 
I'amdlioration des performances dans les differents secteurs n'est peut- 
§tre pas surprenant puisque les services represented deja environ 70 % 
de la valeur ajoutee dans les pays consideres. Mais le secteur des 
services a une taille beaucoup plus reduite dans d'autres economies de 
I'OCDE, notamment en Irlande et au Japon, ainsi que dans certains pays 
a bas revenu, ce qui laisse sans doute de grandes marges de changement 
structurel. 


Croissance et travail 


Analyse au niveau sectariel 

Croissance sectorielle 

Croissance et travail 

Analyse empirique 


Dans chaque pays, la croissance de la productivite du travail diffdre 
grandement d'un secteur a I'autre. Au cours des annees 90, le secteur 
manufacturier a ete a I'origine d'environ la moitie de la croissance de la 
productivite dans plusieurs pays, notamment la plupart des grandes 
economies, alors qu'il represente seulement quelque 20 % de I'emploi 
total. Plus interessant encore, la contribution de certains secteurs a la 
croissance de la productivite varie parmi les grandes economies de 
I'OCDE [•- Fig.3.21. Aux Etats-Unis, les activites manufacturieres et les 
activites de services qui sont le plus etroitement lides aux TIC, soit 
qu'elles les produisent, soit qu'elles les utilisent (par exemple les 
machines et equipements dans les industries manufacturieres et le 
commerce et les activites financieres dans les services), ontfortement 
contribue a I'acceleration de la croissance de la productivite du travail 
entre la premiere et la seconde moitie des anndes 90. L'Europe et le 
Japon n'ont pas bendficie d’un tel apport, et la croissance globale de la 
productivite du travail y est restee a peu pres stable, quand elle n'a pas 
flechi. D'un pays a I'autre, on constate des diffdrences notables de taux 
de croissance de la productivite dans les diffdrents secteurs, ainsi qu'en 
matidre de composition sectorielle. II se peut que cela reflete divers 
facteurs, relevant de la politique dconomique et du cadre reglementaire, 
qui influent sur I'incitation a innover et a se lancer dans des activitds qui 
sont en forte expansion mais peuvent aussi etre plus risqudes. 


Analyse empirique 

On a utilise des donnees sectorielles pour examiner I'impact du cadre 
institutionnel et reglementaire sur la croissance de la productivite 
multifactorielle dans la zone de I'OCDE (la PMF dtant la croissance 
residuelle de la productivite apres prise en compte du facteur capital et 
du facteur travail). Comme pour les regressions macroeconomiques 
ddcrites precedemment, on a pris en compte I'eldment de rattrapage, 
en le mesurant dans ce cas par une variable representant la distance 
par rapport a la frontiere technologique (en I'occurrence, le pays le plus 
productif). Ce cadre permet de determiner non seulement les effets 
directs du dispositif institutionnel et reglementaire sur I'efficience, mais 
aussi son influence indirecte a travers le rythme de rattrapage. 


it r 


Fig. 

Contribution des industries liees aux TIC 
a la croissance de la productivity du travail 

Variation en pourcentage de la valeur ajoutee par personne employee, 1989-1995 et 1995-1999 

M! Industries utilisatrices des TIC 1 
Machines et equipements 
I- | Autres industries 


3.2 


Partie A. 1989-1995 

3.5 



3.5 

3.0 





a 

TT71 

— 

— 

H 


M 1 | 1 

— 1 — 1 

B 1 

■ — 

— 


Pays-Bas Italie Japon 4 Danemark Royaume- Allemagne 5 Etats-Unis Coree Finlande 2 
Uni 


1. Commerce de gros et de detail, reparation, finance, assurances, immobilier et ! 

2. Valeur ajoutee par heure travaillee. 


3. 1991-1995. 

4. 1995- 1998. 

5. 1995- 1997. 


: entreprises. 


L'analyse empirique couvre la periode 1984-1998 et porte sur 23 branches 
de I'industrie manufacturidre et des services aux entreprises dans 
18 pays de I'OCDE. Le terme de rattrapage est represents par la 
difference entre le niveau de PMF d'un secteur donne et le niveau le 
plus eleve observe pour ce secteur parmi tous les pays. Bien que cette 
mesure soit grossiere, elle confirme largement ce a quoi on pouvait 
s'attendre pour les pays et regions qui tendent a etre a la pointe de la 
technologie dans certains domaines. Au cours de la pbriode considbree, 
les Etats-Unis et le Japon se trouvaient souvent a la frontiere 
technologique dans la plupart des secteurs. Mais, en tenant compte du 
plus faible niveau d'heures travaillSes dans plusieurs pays europSens, 
on constate que ces derniers etaient egalement proches de la frontidre 
technologique. En outre, la comparaison des niveaux de PMF laisse 
penser que les pays se trouvant a la frontiere technologique d'un secteur 
donne ne sont restes les memes tout au long de la periode que dans 
quelques cas seulement. Cela signifie que, dans la plupart des secteurs, 
certains pays en ont double d'autres en matiere de suprdmatie 
technologique. Mais pour la croissance de la productivite, ce qui importe 
c'est la distance par rapport a la frontidre technologique, qui revele le 
potentiel de transfert technologique, et non le fait que tel ou tel pays 
soit & la frontiere technologique. 

Profit des marches 

Pour examiner la question du profil des marches, on peut utiliser les 
donndes des industries manufacturidres, pour lesquelles il est possible 
d'etablir des informations statistiques appropriees sur les structures de 
marche et les systemes technologiques. Dans le cadre de cette analyse, 
on a subdivise les industries manufacturidres en deux grandes categories: 
les industries de basse technologie et les industries de haute technologie. 
Les resultats indiquent que le rattrapage technologique a un effet marque 
et tres significatif pour les secteurs de basse technologie, mais 
statistiquement negligeable pour les secteurs de haute technologie. 
Neanmoins, cette derniere categorie etant plutot heterogene, on I'a 
subdivisee en deux categories, selon que les secteurs sont fortement 
ou faiblement concentres. On constate alors une convergence 
significative pour les premiers, mais aucune convergence pour les 
seconds. Ces rdsultats sont conformes a I'idee que les secteurs de 
basse technologie ont tendance a partager la m§me technologie, les 
effets de retombees pouvant ainsi dtre substantiels. En revanche, ces 
effets sont sans doute moins prononcds lorsque 1'evolution technologique 
stimule la diversification des produits ou des precedes. 
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Analyse au niveau sectariel 

Analyse empirique 

Profil des marches 


Politiques, cadre institutionnel 
et productivity 


On analysers dans cette section trois facteurs, directement ou indirectement 
influences par les politiques et le cadre institutionnel, qui peuvent avoir 
un impact sur la productivity sectorielle: 


Analyse au niveau sectoriel 

Politiques, 
cadre institutionnel 
et productivity 

Concurrence 

Plusieurs raisons permettent d'avancer qu'une intensification de la 
concurrence peut contribuer a ameliorer la PMF. Sur des marches 
faiblement concurrentiels, les occasions de comparer les performances 
des entreprises sont relativement rares, et la survie d’une entreprise 
n'est pas immediatement menacde par I'inefficacitd de ses pratiques. 

Dans ces conditions, le laxisme et une utilisation sous-optimale des 
facteurs de production peuvent perdurer. Les observations empiriques 
qui confirment ces arguments restent toutefois tres limitdes, notamment 
parce qu'il est difficile de mesurer les pressions concurrentielles. Les 
indicateurs traditionnels de la situation des marches de produits, tels 
que les marges, les indices de concentration sectorielle ou les parts de 
marche, sont deficients sur plusieurs points. Par exemple, une entreprise 
a forte productivity peut gagner des parts de marche et beneficier d'une 
rente d'innovation dans un environnement pourtant trds concurrentiel. 

De maniere generale, les recherches recentes montrent que le lien entre 
ces indicateurs et la concurrence sur les marches de produits n'est pas 
univoque. En outre, elles ne permettent pas d'etablir une relation directe 
avec les politiques mises en oeuvre ou la reglementation, d'ou la difficulty 
de tirer des conclusions quant aux politiques a mener. L'analyse empirique 
presentee dans cette etude se fonde done sur certains des determinants 
potentiels de la croissance lids aux politiques mises en oeuvre, plutot 
que sur les indicateurs directs de cette concurrence. 

Les resultats empiriques montrent que la reglementation des marches 
de produits a un effet negatif direct sur la productivity, quel que soit 
I'indicateur considere. Cependant, si Ton tient egalement compte de 
I'interaction entre la ryglementation et le retard technologique, on note 
un effet indirect encore plus marque, qui s'exerce a travers une adoption 
plus lente des technologies existantes. Un cadre reglementaire strict 
semble done avoir un effet d'autant plus prejudiciable a la productivity 
que le pays est plus dloigne de la frontidre technologique, peut-dtre 


• I'intensite de la concurrence sur les marchds de produits; 

• I'environnement institutionnel du marchd du travail; 

• I'innovation dans le secteurdes entreprises. Cette derniere 
est influencee au moins en partie par les interventions des 
autorites publiques, soit directement du fait de la R-D financee 
surfonds publics, soit indirectement en raison des avantages 
fiscaux dont bdneficie la R-D. 

Concurrence 
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parce qu'un tel cadre limite les possibilites de retombees des 
connaissances. Les rbsultats empiriques donnent egalement un apergu 
des effets qu'une reforme des politiques pourrait avoir sur le niveau a 
long terme de la PMF. En particulier, une moindre rigueur de la 
reglementation des marches de produits pourrait reduire nettement sur 
le long terme le retard de productivity de pays comme I'Espagne, la 
Grece et le Portugal. On ne tient compte ici que de I'effet indirect de la 
rdforme de la reglementation sur le processus d'adoption des 
technologies, en laissant de c6te I'incidence qu'elle pourrait avoir sur 
I'accroissement de la R-D. 
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Innovation et R-D 


C— 1 Teulings, C. et J. Hartog (19981, 
Corporatism or Competition? 

Labour Contracts, Institutions and Wage 
Structures in International Comparison, 
Cambridge University Press. 


Travail 

L'objectif principal des reglementations du marche du travail est d'obtenir 
des resultats socialement souhaitables, mais certaines d'entre elles 
peuvent influer sur le cout de mise en oeuvre des mesures visant a 
accroTtre I'efficience. Ainsi, on constate souvent que les mesures 
restreignant I'embauche et le licenciement entravent les ajustements 
d'effectifs, diminuant ainsi I'incitation a developper I'efficience interne. 
Parallelement, les systdmes de ndgociation collective peuvent influer 
sur la manidre dont les gains resultant d'innovations liees aux produits 
ou aux procddds sont repartis entre les entreprises et les travailleurs. 
Les systemes qui favorisent le partage des rentes d'innovation avec les 
travailleurs (par exemple en augmentant le pouvoir de negociation des 
travailleurs en place ou en liant les negociations aux resultats de 
I'entreprise) risquent d'inhiber I'activite d'innovation en reduisant les 
rendements qu'on peut en attendre. A I'inverse, les systemes qui 
facilitent I'appropriation des rentes par les entreprises, par exemple en 
coordonnant les differentes negociations au niveau sectoriel ou au niveau 
national, ou en comprimant I'eventail des remunerations des travailleurs 
qualifies, peuvent renforcer I'incitation a innover [Ch- 11. 


Innovation et R-D 

Dans les secteurs de haute technologie, I'influence de la R-D sur la 
productivity parait dependre de la concentration du secteur. Les resultats 
de I'analyse de I'OCDE montrent que la R-D n'a pas d'effet significatif 
sur la productivity lorsque ces secteurs sont peu concentres, mais qu'elle 
a un effet marque lorsqu'ils sont tres concentres. Les secteurs de haute 
technologie faiblement concentres se caractbrisent souvent par un 
phynomene de « destruction creatrice», en raison de la facility d'entree 
dont byneficient les entreprises du point de vue technologique et du 
r6le determinant que jouent les nouvelles entreprises dans I'innovation. 
Dans ces secteurs, le rendement de la R-D risque de ne pas etre durable, 
et ce qui motive la R-D est probablement la necessity de proceder a une 
differenciation des produits pour conserver ou acquerir des parts de 
marche. En revanche, on constate generalement un phenomene 
d'« accumulation creatrice » dans les secteurs de haute technologie 
concentres, qui se caracterisent par la presence de grandes entreprises 
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solidement etablies, et dans lesquelles les nouvelles entreprises 
innovatrices se heurtent a des obstacles. Le rendement de la R-D sera 
done probablement plus dleve dans ces secteurs, ce qui favorisera sans 
doute la persistance d'une suprematie technologique. 


L'impact des politiques et du cadre institutionnel 
sur I'activite de R-D 


Les politiques mises en oeuvre et le cadre institutionnel ont des effets 
directs sur la PMF, qui vont sans doute se doubler d'effets indirects, a 
travers leur incidence sur I'activite de R-D. Par exemple, si la 
rdglementation des marches de produits les protdge contre la 
concurrence, les entreprises ne seront gudre incitdes a mettre au point 
de nouveaux proeddds et de nouveaux produits. De mdme, la 
reglementation du marche du travail ou certains types de relations 
collectives du travail ne poussent pas forcement a adapter les pratiques 
ou les effectifs lorsque e'est ndeessaire pour exploiter les rdsultats de 
la R-D. Plusieurs etudes thdoriques ou empiriques tendent ddja a 
confirmer I'idee que certaines formes de reglementation des marches 
de produits peuvent freiner I'incitation a innover. De mdme, selon 
quelques etudes, des couts eleves d'ajustement des effectifs peuvent 
avoir de lourdes consequences pour la rentabilite des strategies 
d'innovation des entreprises. Voici a present les rdsultats des observations 
de I'OCDE sur cette question. 

Les travaux de I'OCDE reposent sur des analyses de regression visant 
a determiner les facteurs qui expliquent les differences d'intensite de 
R-D (rapport entre les ddpenses de R-D des entreprises et leur chiffre 
d'affaires) d'un pays et d'un secteur a I’autre. Tout en comportant un 
certain nombre de variables de controle (comme le capital humain), 
I'analyse dvalue l'impact de nombreux facteurs. Les indicateurs de 
rdglementation des marches de produits qui ont dte utilises sont 
notamment les suivants : une mesure du controle etatique et de la 
rdglementation administrative (obstacles administratifs a la erdation 
d'une entreprise, caractdristiques des regimes d'autorisation, etc.), des 
indicateurs des obstacles tarifaires et non tarifaires et un indicateur de 
la protection globale des droits de propriete intellectuelle. La penetration 
des importations est utilisee pour representer les pressions 
concurrentielles qui ne sont pas prises en compte par les indicateurs de 
rdglementation. On tient compte de la taille moyenne des entreprises 
pour corriger le biais pouvant resulter de I'influence que des pratiques 
comptables differentes, selon la taille des entreprises, ont sur I'intensite 
de la R-D dans les secteurs et les pays considdres; les ouvrages 
economiques accordent d'ailleurs une grande importance a cette question 
IB- 21. 
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C— 2a Griliches, Z. (1990) 

« Patent Statistics as Economic 
Indicators: A Survey®, 

Journal of Economic Literature, vol. 28. 
2b Geroski, P.A. (1991) 

Market Dynamic and Entry, 

Basil Blackwell. 
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e- 3 Cohen, W. et D. Levinthal (1989), 
((Innovation and Learning: 

The two Faces of R&D», 

Economic Journal, vol. 99. 


Les resultats des regressions confirment le lien positif, frequemment 
signale, qui existe entre I'intensite de R-D et la taille moyenne des 
entreprises dans chaque secteur. Ce qui est plus interessant, c'est que 
I'activite de R-D tend a augmenter parallelement a I'ouverture aux 
echanges, ce qui indique peut-§tre I'existence d'externalites positives 
du savoir au niveau international. De fait, I'ouverture aux echanges 
favorise une diversification des produits sur le marche intdrieur et incite 
les producteurs nationaux a I'imitation, ce qui exige souvent des 
depenses de R-D [C-31. Le degre de protection des droits de propriety 
intellectuelle paraTt egalement avoir un effet positif significatif sur 
I'intensite de R-D. 

En ce qui concerne le role des regimentations, les resultats montrent 
que les obstacles non tarifaires et le contrdle etatique ont un effet negatif 
sur la R-D. En revanche, les obstacles tarifaires et les obstacles d 
I'entreprenariat sont en correlation positive avec I'intensite de la R-D. 
Ce rdsultat apparemment contradictoire est en fait rationnel. Les 
restrictions aux echanges alourdissent generalement les couts des 
concurrents etrangers sans modifier I'incitation a innover des entreprises 
nationales, mais elles peuvent aussi, en freinant les importations, avoir 
un effet negatif sur les possibilites de diffusion du savoir qui y sont liees. 
Ce dernier effet est sans doute plus marque pour les obstacles non 
tarifaires que pour les droits de douane, puisqu'ils ont davantage d'impact 
sur la diffusion des produits et, en definitive, sur les possibilites 
d'imitation qui s'offrent aux entreprises nationales. La correlation positive 
entre les obstacles ci I'entreprenariat et la R-D tient peut-etre au fait 
qu'en decourageant I'entree ces obstacles contribuent a augmenter les 
rentes d'innovation. 


Les resultats des regressions montrent que I'intensit6 de R-D diminue 
en fonction de la rigueur de la legislation sur la protection de I'emploi 
(LPE) et augmente en fonction du degre de coordination des relations 
collectives du travail. Les premiers resultats ont fait ressortir une 
influence autonome de ces deux variables sur la R-D. Mais la rdalite 
paraTt plus complexe. Pour tout niveau de LPE et de coordination des 
relations du travail, la conjunction de ces deux variables a un effet positif 
sur I'intensite de R-D dans les secteurs de haute technologie, et un 
effet negatif dans les secteurs de basse technologie. L' explication est 
que les possibilites d'expansion sont souvent limitdes dans les secteurs 
de basse technologie et I'innovation y debouche frequemment sur la 
compression et le redeployment de la main-d'oeuvre : une legislation 
qui entrave I'ajustement des effectifs peut done decourager I'innovation. 
En revanche, dans les secteurs de haute technologie, la coordination 
tend a compenser partiellement I'influence negative de la LPE en incitant 
les entreprises a recourir davantage a la formation interne. 
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ConlribuMon des TIC... 


... au niveau sectoriel 

L'impact des TIC au niveau sectoriel se fait surtout sentir dans les 
secteurs producteur et utilisateur de TIC. Le secteur producteur de TIC 
prdsente un inter§t particulier pour plusieurs pays : il connaTt des taux 
de croissance de la productivity tres eleves, qui ont fortement contribue 
£ la performance d'ensemble. Fig.3.3 illustre la contribution de la 
production de TIC a la croissance de la productivity dans les annees 90, 
en faisant une distinction entre la premiere et la seconde moitie de cette 
decennie. Dans la plupart des pays de I'OCDE, la contribution de la 
production de TIC a la croissance globale de la productivity du travail a 
augmenty au cours des annees 90. Cette augmentation est partiellement 
imputable a I'accyiyration du progres technologique dans la production 
de certains biens des TIC, notamment les semi-conducteurs, qui a elle- 
meme accelery la baisse des prix et, partant, la croissance des volumes 
reels iC-4], Neanmoins, les types de biens produits varient grandement 
selon les pays de I'OCDE: certains pays ne fabriquent que des 
periphyriques, qui bynyficient de progrys technologiques beaucoup plus 
lents et pour lesquels la baisse des prix est done bien plus faible. 

C'est en Coree, aux Etats-Unis, en Finlande, en Irlande, au Japon et en 
Suede que la production de TIC a le plus contribue a la croissance globale 
de la productivity. En Coree, en Finlande et en Irlande, on peut ainsi lui 
attribuer pres de 1 % de cette croissance au cours de la periode 1995- 
2001 . Le secteur des services a base de TIC (telecommunications et 
services informatiques) joue un r6le plus restreint dans la croissance de 
la productivity globale, mais se caractyrise aussi par des progrys rapides 
[•— Fig.3.4], Cela est du en partie y la liberalisation des marchys des 
tyiecommunications et y la rapidity du changement technologique sur 
ces marches. 

La contribution de ce secteur y la croissance de la productivity globale 
a augmente dans plusieurs pays dans les annees 90, surtout en 
Allemagne, au Canada, en Finlande, en France et aux Pays-Bas. Une 
partie de la croissance dans les services a base de TIC tient a 
I'emergence du secteur des services informatiques, qui a accompagny 
la diffusion des TIC dans les pays de I'OCDE. Dans la mesure ou les 
entreprises de ce secteur proposent des services essentiels de conseil 
et de formation et aident aussi a mettre au point les logiciels adaptes 
au matyriel informatique, le developpement de ces services s'est revele 
important pour la mise en oeuvre des TIC. 

Le secteur des TIC n'est done un vecteur important de I'acceleration de 
la croissance de la productivity que dans un nombre limite de pays de 
I'OCDE, en particulier la Coree, les Etats-Unis, la Finlande, I'lrlande, le 
Japon et la Suede. Cela tient au fait que seuls quelques pays de I'OCDE 
sont specialises dans les branches du secteur des TIC ou les progres 
technologiques sont tres rapides, par exemple la production de semi- 
conducteurs. De fait, une grande partie de la production de materiels 
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document prepare pour I'atelier Brookings 
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des TIC est tres concentre, en raison des fortes economies d'dchelle 
et de couts d'entrde elev6s. La creation d'une nouvelle usine de semi- 
conducteurs coutait une centaine de millions de dollars des Etats-Unis 
au debut des annbes 80, mais atteignait 1 .2 milliard en 1999 [ID- 51. De 
plus, les retombees technologiques sont generalement moins 
importantes pour la production de materiels faciles a installer, par exemple 
dans I'assemblage de PC, que lorsqu'il s'agit de semi-conducteurs, qui 
relevent de la haute technologie. Autrement dit, on ne peut pas crber 
facilement un secteur du materiel informatique, et seuls quelques pays 
beneficient des avantages comparatifs necessaires pour reussir dans 
ce domaine. En outre, une large part des effets benefiques de la 
production de TIC s'est reportee sur les pays importateurs et sur les 
utilisateurs, qui ont pu tirer parti des termes de I'echange et d'une 
augmentation du surplus des consommateurs. 

Les precedes de production font intervenir les TIC dans une fraction 
bien plus importante de l'6conomie. Plusieurs ytudes ont ainsi distingub 
un secteur utilisateur des TIC, qui se compose d'industries utilisant les 
TIC de maniere intensive [ID- 61. On peut se rendre compte du role joub 
par les TIC dans la performance globale en examinant les performances 
de ce secteur sur la duree et en le comparant au secteur qui n'utilise 
pas les TIC. Une mdthode plus systbmatique consisterait a btudier les 
liens entre I'utilisation des TIC et revolution de la productivite par secteur. 
Malheureusement, les donn6es necessaires pour mener de tels travaux 
restent trap limitees ou ne portent que sur quelques annees. •- Fig.3.5 
illustre la contribution des principaux services utilisateurs de TIC 
(commerce de gros et de detail, finance, assurances et services 
aux entreprises) £ la croissance globale de la productivity au cours 
des annees 90. 

La figure montre que la contribution des services utilisateurs de TIC 
s'est lyg^rement amelioree en Finlande, en Norvege, aux Pays-Bas et 
en Suede, et que les hausses ont ete plus substantielles en Australie, 
au Canada, aux Etats-Unis, en Irlande, au Mexique et au Royaume-Uni. 
Au cours des ann6es 90, ce sont les Etats-Unis qui ont connu 
l'acc6l6ration la plus forte de la croissance de la productivite dans les 
services utilisateurs de TIC, en raison d'une croissance de la productivite 
plus rapide dans le commerce de gros et de detail, ainsi que dans les 
services financiers (valeurs mobilibres). Plusieurs autres etudes 
confirment ce resultat pour les Etats-Unis ItD- 71. 

Dans certains pays, les services utilisateurs de TIC ont contribuy 
nygativement a la croissance globale de la productivite. Cela a en 
particular 6te le cas de la Suisse dans la premiere moitie des annees 
90, en raison d'une faible croissance de la productivity du secteur 
bancaire dans ce pays. C'est peut-§tre en partie le resultat des lacunes 
dont souffre la mesure de la productivity dans les services financiers. 
L'OCDE travaille actuellement avec ses pays membres a I'amyiioration 
des methodes necessaires pour mieux rendre compte de la croissance 
de la productivity dans ce secteur. 
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* 1991-95 pour I'Allemagne; 1992-95 pour la France et I'ltalie et 1993-95 pour la Coree . 

** 1996-98 pour la Suede; 1996-99 pour la Coree et I'Espagne; 1996-2000 pour I'Allemagne, la Belgique, la France, 
I'lrlande, le Japon, le Mexique, la Norvege et la Suisse. 

Source: Pilat et autres (2002); Base de donnees STAN de I'OCDE. 



Contribution des services producteurs de TIC 
a la croissance globale annuelle de la productivite du travail 

H 1990-1995 
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En points de 
pourcentage 
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NBER Working Papers, n°. 8771. 
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La Base de donnees 
STAN de I'OCDE 

Cette base comprend des mesures 
annuelles de la production, 
de f utilisation du facteur travail, 
de I'investissement et des 
echanges internationaux, de 1970 
a aujourd'hui, pour /'ensemble 
des pays de I'OCDE. Compatible 
avec les autres bases de donnees 
de I'OCDE, STAN est basee 
sur la Classification Internationale 
Type par Industrie de toutes 
les branches d'activites econo- 
miques. Revision 3 (CITI Rev. 3) 
et couvre /' ensemble des activites 
(y compris les services). 


tH 10 Jorgenson, D.W., 

M.S. Ho and K.J. Stiroh (2002), 

((Projecting Productivity Growth: 

Lessons from the US Growth Resurgence®, 
Federal Reserve Bank of Atlanta Economic 
Review, troisieme trimestre. 

B- 1 1 Baily, M.N. (2002), 

« The New Economy: 

Post Mortem or Second Wind®, 

Journal of Economic Perspectives, 
vol. 16, n°. 2, printemps 2002. 
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L'acceleration de la productivity du travail dans les industries productrices 
et utilisatrices de TIC tient en partie a une plus forte utilisation du capital. 
En s'appuyant sur les estimations de la croissance de la PMF corrigees 
en fonction de Involution de I'utilisation du capital, on peut voir si les 
secteurs utilisateurs des TIC ont ou non ete a I'origine d'un changement 
technologique non incorpore. Si I'on ventile la croissance globale de la 
PMF par secteur, on peut egalement voir si les Evolutions de la croissance 
de la PMF peuvent Etre attribuEes aux secteurs producteurs de TIC, aux 
secteurs utilisateurs de TIC ou E d'autres secteurs. Fig.3.6 illustre la 
contribution de I'ensemble des activitEs a la croissance globale de la 
PMF dans les sept pays pour lesquels des estimations du stock de capital 
au niveau sectoriel sont actuellement disponibles dans la Base de 
donnees STAN de I’OCDE. 

Fig.3.6 montre que le secteur producteur de TIC a fortement contribuE 
E I'accEIEration de la croissance de la productivity en Finlande. En ce 
qui concerne les services utilisateurs de TIC, les estimations de PMF 
indiquent des contributions croissantes E la productivity globale au 
Danemark et en Finlande, et une croissance nEgative au cours des 
annEes 90 dans plusieurs pays. 

La Base de donnees STAN de I'OCDE ne couvre pas encore le stock de 
capital pour les Etats-Unis, et ne permet done pas d'obtenir des 
estimations de la PMF pour ce pays. Plusieurs Etudes donnent 
nEanmoins des estimations de la contribution des diffErents secteurs E 
la croissance de la PMF aux Etats-Unis [•- Tableau3.1L Les rEsultats 
sont trEs variables. Selon Oliner et Sichel ICH 81, les secteurs non 
producteurs de TIC n'ont pas contribuE E la croissance de la PMF ; pour 
Gordon [E- 91 et Jorgenson, Ho et Stiroh ItH 101, la contribution de 
ces secteurs est relativement faible, alors qu'elle est bien plus marquEe 
pour Baily ItT- 111 et le ComitE amEricain des conseillers Economiques 
ItH 51- Les diffErences entre ces diverses Etudes tiennent en partie 
aux sources des donnEes et E la mEthodologie utilisEe, ainsi qu'aux 
pEriodes EtudiEes. 

Le probleme que posent certaines des Etudes prEsentEes dans 
0- Tableau 3.1 est que toutes les activitEs non productrices de TIC sont 
regroupEes et que la contribution du secteur non producteur de TIC E 
la croissance globale de la PMF est calculEe de fagon rEsiduelle. Un 
examen plus dEtaillE montre que cette valeur rEsiduelle est faible, mais 
se compose gEnEralement d'une contribution positive du commerce de 
gros et de dEtail, ainsi que des services financiers, E la croissance de la 
PMF, et d'une contribution nEgative des autres activitEs de services. 
Une Etude rEcente de Triplett et Bosworth ItH 7b] rEvele une 
accEIEration relativement forte de la croissance de la PMF dans certaines 
parties du secteur des services aux Etats-Unis. Ces auteurs estiment 
que la croissance annuelle de la PMF dans le commerce de gros est 
passEe de 1.1 % E 2.4% entre 1987-1995 et 1995-2000. Dans le 
commerce de dEtail, I'accEIEration annuelle est passEe de 0.4 % E 
3.0 %, et dans le secteur des valeurs mobiliEres, de 2.9 % E 1 1 .2 %. Si 
I'on tient compte du poids relativement important de ces secteurs dans 
I'Economie, on voit que ces services utilisateurs des TIC ont tres 
largement contribuE E I'accEIEration de la croissance globale de la PMF. 
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B- 12 OECD (2001), 

The New Economy: Beyond the Hype. 

B— 1 3 Gust, C. et J. Marquez (2002), 

« International Comparisons of Productivity 
Growth The Role of Information Technology 
and Regulatory Practices*, 

International Finance Discussion Papers, 
n°. 727, Federal Reserve Board, May. 


On constate done aux Etats-Unis une forte croissance de la PMF dans 
les secteurs utilisateurs des TIC. Des etudes plus fines permettent de 
mieux saisir comment I'utilisation des TIC influe sur cette evolution de 
la productivity aux Etats-Unis. Premierement, une tres forte proportion 
de I'accyieration de la croissance de la productivity peut §tre attribute 
au commerce de detail, ou des entreprises comme Walmart ont mis en 
oeuvre des pratiques novatrices, notamment une utilisation judicieuse 
des TIC, pour gagner des parts de marche sur leurs concurrents. 
L'augmentation de la part de marche de Walmart et des autres 
entreprises productives a accru la productivite moyenne et a done 
contraint les concurrents de Walmart a amyiiorer leurs propres 
performances. Parmi les autres services utilisateurs des TIC, le secteur 
des valeurs mobili^res a contribue lui aussi pour une grande part a 
I'accyieration de la croissance de la productivity dans les annyes 90. 
Ses bonnes performances sont attribuees a la conjonction de plusieurs 
facteurs: la bonne tenue des marches financiers (volumes importants 
de transactions), une utilisation efficace des TIC (surtout pour 
I'automatisation des procedures de transaction) et une concurrence plus 
vive [B— 7al. Cet impact des TIC sur la PMF tient done essentiellement 
y une utilisation efficace du travail et du capital lids a I'utilisation des TIC 
dans le processus de production. II n'est pas necessairement du £ des 
effets de ryseau, grace auxquels I'utilisation des TIC par une entreprise 
a des retombees positives sur I'ensemble de I'yconomie. 

Les effets de retombee peuvent neanmoins jouer un r6le, car 
I'investissement dans les TIC a commence plus t6t et a ete de plus 
grande ampleur aux Etats-Unis que dans la plupart des autres pays de 
I'OCDE. De plus, divers travaux de I'OCDE ont montry que I'yconomie 
des Etats-Unis est susceptible de tirer davantage profit des TIC parce 
qu'elle est parvenue a mettre en place les bons fondamentaux avant un 
grand nombre d'autres pays de I'OCDE [■>• 121. De fait, si les Etats- 
Unis ont pu beneficier de I'investissement dans les TIC avant les autres 
pays de I'OCDE, e'est sans doute parce que le niveau de concurrence 
ytait dejS eleve dans les annees 80, et que cette derniere a ete renforcee 
par les ryformes de la ryglementation des annyes 80 et 90. Par exemple, 
la ryforme precoce et de grande envergure qui a yte conduite dans les 
tyiycommunications a intensive la concurrence sur les segments 
dynamiques du marche des TIC. La conjonction d'une politique 
macroyconomique saine, d'institutions et de marches fonctionnant 
efficacement et d'un environnement economique concurrentiel pourrait 
done etre au coeur du succes des Etats-Unis. Une etude recente de Gust 
et Marquez [CH 131 confirme ces resultats, tout en expliquant en partie 
les investissements relativement faibles des pays d'Europe dans les 
TIC par une reglementation restrictive du marche du travail et des 
marchys de produits, qui a emp§che les entreprises de rentabiliser 
suffisamment leurs investissements. 


n — r- 


Tableau 3 . 1 

Prise en compte de ('acceleration de la croissance 

de la productivity des Etats-Unis dans le secteur prive non agricole 


Oliner-Sichel 
(2002), 1974-1990 
par rapport a 
1996-2001 

Gordon (2002), 
1972-95 
par rapport a 
1995-2000 

US Council of 
Economic Advisors 1 
(2001) 

Jorgenson, 
et autres 
(2002) 

Production horaire 

0.89 

1.44 

1.39 

0.92 

Cycle n.d. 

0.40 

n.d. 


Tendance 

0.89 

1.04 

1.39 

0.92 

Contributions de: 




Services rendus par le capital 

0.40 

0.37 

0.44 

0.52 

Capital informatique 

0.56 

0.60 

0.59 

0.44 

Autre capital 

-0.17 

-0.23 

-0.15 

0.08 

Qualite du travail 

0.03 

0.01 

0.04 

-0.06 

Croissance de la PMF 

0.46 

0.52 

0.91 

0.47 

Secteur informatique 

0.47 

0.30 

0.18 

0.27 

Autres PMF 

-0.01 

0.22 

0.72 

0.20 


1. Comite americain des conseillers economiques. 

Source : Gordon (2002); Jorgenson et autres (2002); Oliner et Sichel (2002), actualisations effectuees 
a partir d'estimations fournies par Dan Sichel; US Council of Economic Advisors (2001) actualise dans Baily (2002). 
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E- 14a Parham, D. II n'y a pas qu'aux Etats-Unis que I'utilisation des TIC peut d'ores et 

P. Roberts and H. Sun (2001), d6jd avoir eu un impact sur la croissance de la PMF. Des etudes 

« Information Technology and Australia's consacrdes a I'Australie [tH 14], montrent que diverses reformes 

Productivity Surge#, structurelles ont favorisd une forte utilisation des TIC par les 

Staff Research Paper, Productivity entreprises et ont permis de traduire ces investissements en gains 

Commission, Auslnfo. de productivity. C'est manifestement le cas dans le commerce de 

1 4b Simon, J. and S. Wardrop (2002), gros et de detail et dans I'intermydiation financidre, secteurs dans 

.(Australian Use of Information Technology lesquels I'Australie a realise la plupart de ses gains de productivity 

and Its Contribution to Growth#, durant la seconde moitid des annees 90. 

Research Discussion Paper RDP2002-02, 

Reserve Bank of Australia, janvier. 
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: Analyse au niveau sectoriel: 

iPrincipales 

^conclusions 


• Line reglementation restrictive des marches de 
produits et une legislation rigoureuse en matiere 
d'emploi ont des effets negatifs sur la productivite 
au niveau sectoriel. Ces effets sont toutefois 
fonction d'un certain nombre de facteurs. 


• L'impact de la reglementation et du cadre 
institutionnel sur les performances depend de I'etat 
du marche et de la situation technologique dans le 
secteur concerne. Une reglementation restrictive 
des marches de produits semble peser d'autant 
plus sur la productivite que le retard technologique 
est plus marque par rapport au secteur ou au pays 
le plus en pointe en la matiere. Une reglementation 
restrictive empeche en effet I'adoption des 
technologies existantes, peut-etre parce qu'elle 
attenue les pressions concurrentielles ou reduit les 
transfers internationaux de technologie. De plus, 
une reglementation restrictive des marches de 
produits a aussi un impact negatif sur le processus 
meme d'innovation. 


• Le lien entre la legislation sur la protection de 
I'emploi et la productivite est lui aussi complexe. 

II est permis de penser que des couts eleves 
d'embauche et de licenciement affaiblissent 
la productivite, surtout lorsqu'ils ne sont pas 
compenses par une coordination plus etroite de la 
fixation des salaires et/ou par la formation interne, 
ce qui entraine un ajustement sous-optimal de la 
population active au changement technologique et 
a I'innovation. 


• Les activites de R-D ont un effet extremement 
variable sur la productivite, en fonction de la 
structure des marches et du regime technologique. 

• Le role de plus en plus grand de la production de 
TIC dans la productivite du travail au cours des 
annees 90 a contribue a une baisse rapide des prix 
et a une acceleration de la croissance. 


Analyse au niveau sectoriel 

Principales conclusions 
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Chapitre 

Analyse au niveau 
de I’enlreprise 

Dynamique, productivity, 

cadre reglementaire et institutionnel 

Ce chapitre approfondit I'analyse des determinants 
microeconomiques de la croissance economique 
en mettant I'accent sur la contribution du redeployment 
des ressources dans des secteurs etroitement definis. 

Ce phenomene de redeployment des ressources est 
le resultat de I'expansion des entreprises les plus productives, 
de I'entree de nouvelles entreprises et de la sortie des entreprises 
obsoletes. L'etudier permet de mettre en lumiere la contribution 
de la dynamique de I'entreprise a la croissance de la productivity 
au niveau sectoriel. 

C'est la premiere fois qu'un ouvrage microeconomique 
se penche ainsi sur le role de la dynamique de I'entreprise 
dans un echantillon relativement large de pays et, surtout, 
a partir de donnees harmonisees. 
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Chapitre Analyse au niveau de I’enfreprise: 

□ynamique, productivite et cadre reglemenfaire et inslilulionnel 


Analyse au niveau 
de I’entreprise 

Croissance des entreprises 

Questions methodologiques 


Destruction creatrice 
On admet depuis longtemps 
que la « destruction creatrice » 
(notion generalement 
attribute a Joseph 
Schumpeter) peut jouer un 
grand role pour comprendre 
la croissance economique. 

La theorie de Schumpeter 
se distingue des theories 
classiques du comportement 
des entreprises en ce qu'elle 
reconnait que I'heterogeneite 
des producteurs et la 
recomposition permanente 
du secteur des entreprises 
par entree, sortie, expansion 
et contraction, peuvent jouer 
un grand role dans la creation 
et le developpement 
de nouveaux procedes, 
produits et marches. 


Croissance des entreprises 

Ainsi qu'il ressort du chapitre precedent, le progres global de la 
productivity decoule surtout d'un effet intrasectoriel. L'etape suivante 
consiste naturellement a examiner de I'intdrieur les differents secteurs 
pour evaluer comment le redeployment des ressources entre les acteurs 
en place, de meme qu’entre les entrants et les sortants, determine la 
croissance de la productivity sectorielle. Le mecanisme de « destruction 
creatrice >», qui permet aux entreprises nouvelles venues de supplanter 
celles qui sont obsoletes, pourrait rev§tir une importance particuliere 
dans la periode actuelle marquee par la diffusion de nouvelles 
technologies comme les TIC. 

Questions methodologiques 

Cette analyse permet une comparaison internationale coherente de la 
dynamique de I'entreprise et de son apport a la productivite globale. Elle 
repose sur des donnees au niveau de I'entreprise specialement elaborees 
pour dix pays de I'OCDE (Etats-Unis, Allemagne, France, Italie, Royaume- 
Uni, Canada, Danemark, Finlande, Pays-Bas et Portugal). Ces donnees 
harmonisees sont utilisees pour evaluer le r6le que jouent dans la 
croissance de la productivite totale les entrees, les sorties et le 
redeploiement des entreprises existantes. Malgre tous les efforts menes 
pour minimiser des incohbrences portant par exemple sur la 
decomposition sectorielle, I'horizon temporel ou la definition de I'entree 
et de la sortie, on doit tenir compte de certaines des differences qui 
subsistent lorsqu'on interprete les rbsultats. La croissance moyenne de 
la productivite dans un secteur peut etre interpretee comme la 
combinaison des facteurs suivants: 

• les gains de productivite dans les entreprises existantes; 

• I'augmentation des parts de marche des entreprises a forte 
productivite ; 

• I'entree sur le marche d'entreprises nouvelles remplagant 
les entreprises moins productives. 

Au niveau de I'entreprise, la croissance de la productivite depend des 
changements qui surviennent dans I'efficacitb et I'intensite d'utilisation 
des facteurs de production. Cette source de croissance de la productivite 
globale est done liee au processus de progres technologique. Les 
modifications des parts de marche entre les entreprises les plus 
productives et les moins productives influent aussi sur les tendances 
de la productivity globale, au meme titre que le redeployment des 
ressources entre entreprises entrantes et sortantes. II faut souligner 
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que cette taxonomie simple masque d'importantes interactions. Sur un 
marche donne, I'entree d'entreprises trds productives peut inciter celles 
qui sont en place a investir afin d'ameliorer leur productivite et conserver 
leurs parts de marche. En outre, les entreprises dont la croissance de 
la productivite est superieure a la moyenne gagneront probablement 
des parts de marche si cette superiority resulte d'un developpement 
reussi, alors qu'elles en perdront si elle ddcoule d'une restructuration 
accompagnee d'une reduction de taille. 


II y a plusieurs manieres de ventiler la production globale en une 
composante intra-entreprise et differentes composantes dues au 
redeployment des ressources entre les entreprises. Les decompositions 
decrites ci-apres suivent la methode mise au point par Griliches et Regev 
[B- I. On applique cette mdthode a la fois a la productivite du travail 
et a la productivite multisectorielle, sur la base d'intervalles successifs 
de cinq ans pour toutes les pbriodes et tous les secteurs pour lesquels 
on dispose de donnees. 

Croissance de la productivite du travail 

Fig.4.1 illustre la decomposition de la croissance de la productivite 
du travail dans les industries manufacturidres pour deux intervalles de 
cinq ans, 1987-1992 et 1992-1997. II montre que I'essentiel de la 
progression globale de la productivity du travail est attribuable a 
I'augmentation de la productivity intra-entreprise. L'incidence que le 
redeployment de la production entre les entreprises existantes (I'effet 
interentreprises) a eue sur la productivite varie sensiblement selon les 
pays et les periodes, mais elle est generalement faible. Enfin, la 
contribution nette des entries et sorties d'entreprises (entrees nettes) 
a la croissance de la productivite du travail est positive dans la plupart 
des pays (sauf en Allemagne occidental dans les annees 90) et 
represente entre 20 et 40 % de I'augmentation totale de la productivite. 


Analyse au niveau 
de I’enfreprise 

Croissance des entreprises 

Croissance 

de la productivite du travail 


B— 1 Griliches, Z. et H. Regev (1 995), 
« Firm Productivity in Israeli 
Industry, 1970-1 988 », 

Journal of Econometrics, vol. 65. 


L'entree de nouvelles entreprises a des effets variables sur la croissance 
de la productivite globale. Au total, les donnees concernant les pays 
europeens montrent que les nouvelles entreprises y contribuent 
generalement de fagon positive (• - Tableau 4.1], bien que cet effet soit 
generalement de faible ampleur. En revanche, la contribution des entrees 
est negative aux Etats-Unis pour la plupart des secteurs. C'est en fait la 
sortie des entreprises a faible productivite qui contribue fortement a la 
croissance de la productivite aux Etats-Unis. Ce constat est conforme 
aux donnees presentees ci-dessous, qui montrent que la nature du 
processus d'entree (et de sortie) aux Etats-Unis differe quelque peu de 
ce que connaissent la plupart des autres pays. 
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Decomposition de la croissance de la productivity du travail 
dans le secteur manufacturier 

Part en pourcentage de chaque composante dans la croissance annuelle totale de la productivite 1 


■ ^oissance de la productive in, ra-en, reprise ESS," 

Entrees d'entreprises I Sorties d'entreprises 




Note: Les chiffres entre parentheses sont les taux de croiss 
(variation annuelle en pourcentage). 

1. Les chiffres ont ete arrondis et ne donnent pas toujours ur 


Decomposition de la croissance de la productivite multifactorielle 
dans le secteur manufacturier 

Part en pourcentage de chaque composante dans la croissance annuelle totale de la productivite 1 


Croissance de la productivite intra-entreprise 



N # 


Note: Les chiffres entre parentheses sont les taux de croissance 
de la productivite globale (variation annuelle en pourcentage). 

1. Les chiffres ont ete arrondis et ne donnent pas toujours une somn 


egale a 100. 



* 4.2 

Decomposition de la croissance de la productivity du travail 
dans certains secteurs des services 
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tF- 2 Scarpetta, S. 

P. Hemmings, T. Tressel et J. Woo (2002), 
« The Role of Policy and Institutions 
for Productivity and Firms Dynamics: 
Evidence from Micro and Industry Data», 
Document de travail du Departement des 
affaires economiques de I'OCDE n°. 329. 


Bien que les principaux facteurs de la croissance totale de la productivity 
du travail different d'un pays a I'autre, on peut distinguer quelques 
tendances communes [0-21. On note en particulier que la contribution 
des entrees a la croissance de la productivite du travail est superieure 
a la moyenne dans les industries les plus dtroitement liees aux TIC. C'est 
tout particulierement le cas aux Etats-Unis, ou les entreprises entrantes 
des secteurs des TIC contribuent fortement a la croissance de la 
productivity du travail, alors que I’effet observe est negatif dans la plupart 
des autres industries manufacturidres. On peut en conclure que les 
nouvelles entreprises jouent un role important dans ce secteur caracterise 
par une vague puissante de changement technologique. C'est, semble- 
t-il, I'inverse dans les secteurs plus murs, dans lesquels les gains de 
productivity proviennent dans une plus large mesure de la croissance 
intra-entreprise ou de la sortie des entreprises (vraisemblablement) 
inefficientes. 

La decomposition de la croissance de la productivity du travail dans les 
secteurs des services donne des resultats beaucoup plus disparates 
que dans les industries manufacturieres, certainement en raison des 
difficultes rencontrees pour mesurer precisement la production dans 
cette partie de I'economie. Mais, dans trois grands secteurs - transport 
et entreposage, communications et commerce de gros et de detail - 
les resultats sont qualitativement conformes £ ceux obtenus pour les 
industries manufacturibres [•- Fig.4.21. La composante intra-entreprise 
pese generalement plus que celles lides aux entrees nettes et au 
redeployment entre entreprises existantes, bien que dans le transport 
et I'entreposage, de meme que dans les communications, les entreprises 
entrantes semblent avoir une productivity supyrieure a la moyenne, ce 
qui augmente la croissance globale de la productivity. 


Productivite multifactorielle 

• ■ Fig.4.3 presente la decomposition de la croissance de la PMF dans 
le secteur manufacturier de six pays. II taut souligner d'emblee que les 
estimations de la PMF sont moins fiables que celles de la productivity 
du travail, en raison de la difficulty de mesurer le stock de capital au 
niveau de I'entreprise. Sous cette reserve, la decomposition de la 
croissance de la PMF donne des resultats assez differents de ceux 
obtenus pour la productivity du travail. Si la composante intra-entreprise 
continue a determiner les fluctuations d'ensemble, elle contribue 
comparativement moins a la croissance globale de la PMF. En revanche, 
le redeployment des ressources entre les entreprises existantes (c'est- 
a-dire I'effet interentreprises) joue un role un peu plus marque. Et surtout, 
les entrees nettes contribuent en general fortement a la croissance de 
la PMF. De fait, les informations (limitees) dont on dispose indiquent 
que les entrees de nouvelles entreprises tres productives ont une 
incidence notable sur les tendances generates observees au cours de 
la periode la plus recente. 
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Analyse des composantes de la productivity 
dans les industries manufacturieres et les services 


la productivite du trava 

dans les industries m 

nufacturieres 1 



N ombre total 
d'observations 

Contribution 
des entrees en % 

Contribution 
des sorties en % 

Composante 
interentreprises en % 

Etats-Unis 58 

10 

98 

31 

Finlande 420 

57 

93 

62 

France 126 

47 

81 

40 

Italie 348 

84 

89 

85 

Pays-Bas 344 

76 

77 

51 

Portugal 211 

63 

91 

49 

Royaume-Uni 392 

62 

92 

45 


Partie B. Proportions des contributions 
de la productivite du travail da 

ositives a la croissance 
ns les services aux entreprises 1 



Nombre total 
d'observations 

Contribution 
des entrees en % 

Contribution 
des sorties en % 

Composante 
interentreprises en % 

Allemagne occidental 18 

56 

71 

50 

Finlande 24 

50 

79 

46 

Italie 227 30 

54 

29 

Portugal 191 39 

66 

43 
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Decomposition 
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Si I'on combine les informations sur la decomposition de la productivity 
du travail et de la PMF, on peut formuler prudemment I'hypothese que 
les entreprises en place ont ete en mesure d'augmenter la productivite 
du travail essentiellement en substituant du capital a la main-d'oeuvre 
(rationalisation du capital) ou en sortant completement du marche, mais 
pas forcement en ameliorant sensiblement I'efficacite globale des 
procedbs de production. En revanche, les nouvelles entreprises sont 
entrees sur le marche avec le dosage « approprib » de facteurs de 
production et de nouvelles technologies, ce qui a permis d'accelbrer la 
croissance de la PMF. 

Decomposition de la productivite 

La decomposition de la productivity commentee ci-dessus est seulement 
un exercice comptable qui ne prend pas en compte de possibles 
interactions entre les diffbrentes composantes. A cet egard, on peut 
tirer des enseignements de la variability de la productivity du travail pour 
chacune des composantes de la productivity : 


II existe une corryiation positive entre le taux d'entree dans 
un secteur donne et les niveaux moyens de productivity du 
travail ; autrement dit, les secteurs y forte productivity ont 
des taux d'entree relativement eleves. Cela peut resulter 
de la pression concurrentielle exercee par les nouvelles 
entreprises ou venir du fait que les secteurs a forte productivity 
attirent plus de nouvelles entreprises. 

Dans chaque pays, c'est dans les secteurs a forte productivity 
que la dispersion des niveaux de productivity est la plus 
marquee. Plus precisyment, quel que soit leur niveau global 
de productivity, la plupart des secteurs comptent un certain 
nombre d'entreprises peu productives, mais la forte productivity 
d'ensemble de certains secteurs tient largement a la presence 
d'entreprises qui ont des resultats « exceptionnels ». 


84 I Comprendre la croissance economique I © DCDE 2004 


Entrees et sorties cTentreprises 

Les entrees et les sorties d'entreprises contribuent largement a la 
croissance de la productivity globale. II est done intbressant d'examiner 
la frequence de creation et de disparition des entreprises dans les 
differents pays et secteurs. En fait, sur la plupart des marchbs, de 
nombreuses entreprises entrent et sortent chaque annbe [Partie A 
de •- Fig.4.41. Les donnees concernant la premiere partie de la decennie 
1990 montrent que le taux de rotation des entreprises (somme des taux 
d'entree et de sortie) est de I'ordre de 20% dans le secteur des 
entreprises de la plupart des pays [Partie B de#- Fig.4.4] : e'est-a-dire qu'un 
cinquieme des entreprises est entre recemment ou fermera dans un delai 
d'un an. 

On peut egalement comparer les taux d'entree et de sortie entre les 
secteurs et determiner les caracteristiques de la rotation. Si, dans un 
secteur donne, les entrbes btaient motivbes par une rentabilite 
relativement blevee et si les sorties se produisaient surtout dans les 
secteurs relativement peu rentables, il y aurait une correlation 
transectorielle negative entre les taux d'entrbe et de sortie. Cependant, 
et cela confirme les observations anterieures, les taux d'entree et de 
sortie sont en general fortement corrblbs dans les differents secteurs 
d'activite des pays de I'OCDE (en particulier s'ils sont ponderes en 
fonction de I'emploi). C'est le signe d'un processus de « destruction 
creatrice », qui se manifeste par le remplacement continuel d'entreprises 
obsoletes par de nouvelles entreprises. 

La variability des taux de rotation pour un mbrne secteur dans les 
differents pays est d'une amplitude comparable a celle observee entre 
secteurs pour chaque pays. En d'autres termes, on peut expliquer la 
variability de la rotation observee dans les differents pays a la fois par 
des effets propres au secteur et par des effets propres au pays. Au total, 
les donnees font apparaftre un degre similaire de rotation des entreprises 
en Europe et aux Etats-Unis: a I'exception de I'Allemagne occidentale 
et de I'ltalie, tous les pays ont des taux d'entree superieurs b ceux des 
Etats-Unis, mais les hearts sont faibles et ils le seraient plus encore si 
I'on prenait en consideration les differences de structure par taille des 
entreprises selon les pays. 

En ce qui concerne les facteurs specifiquement sectoriels, la conclusion 
d'ordre general qui se degage (sans btre toutefois applicable a tous les 
pays) est que les taux de rotation sont un peu plus elevbs dans le secteur 
des services que dans les industries manufacturieres [Partie B 
de •- Fig.4.41. Une analyse plus fine, apres prise en compte des effets 
nationaux et des effets de taille, montre que les industries 
manufacturieres de haute technologie et certains secteurs des sen/ices 
aux entreprises, en particulier ceux lies aux TIC, ont des taux d'entree 
superieurs h la moyenne [#- Fig.4.51. 
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Fig. 4. 5 

Les taux d'entree varient selon les secteurs 

Taux d'entree estimes par secteur 1 par rapport a I'ensemble du secteur des entreprises 

Industries manufacturieres 


Haute technologie 








Produits pharmaceutiques** 

■ 







Machines comptables, de bureau et materiel de traitement de I'information*** 




■ 




Equipements de radio, television et communication*** 


■ 






Construction aeronautique et spatiale** 








Moyenne/haute technologie 








Chimie, sauf produits pharmaceutiques 








Machines et materiel n.c.a . 2 ■ 








Machines et appareils electriques n.c.a. 








Instruments medicaux, de precision et d'optique | 








Automobiles, remorques et semi-remorques 








Materiel ferroviaire et equipements de transport n.c.a.** 








Moyenne/basse technologie 








Cokefaction, produits raffines, combustibles nucleates ■ 








Caoutchouc etmatieres plastiques | 








Autres produits mineraux non metalliques 1 








Produits metallurgiques de base* ■ 








Ouvrages en metaux, sauf machines et materiels ■ 








Construction et reparation de navires*** 








Activites de fabrication n.c.a. ; recuperation 








Basse technologie 








Produits alimentaires, boissons ettabac | 

■1 







Textiles, produits textiles, cuir et chaussures*** 

■ 







Bois et articles en bois et en liege** ■ 

■1 







Papier, pates a papier, imprimerie et edition 1 








Services 








Commerce de gros et de detail, reparation 1 








Hotels et restaurants*** 


■■ 

u 





Transport et entreposage 








Postes et telecommunications*** 








Intermediation financiere, sauf assurances et caisses de retraite** ■ 








Assurances et caisses de retraite (sauf securite sociale obligatoire)*** 


■ 






Activites liees a I'intermediation financiere*** 



■ 





Activites immobilieres*** 








Location de machines et d'equipements*** 








Informatique et activites connexes*** 




wm 




Recherche et developpement*** 




MM 




Autres activites industrielles ou commerciales*** 



■ 







1 n 






-1 0 1 2 3 4 5 6 

En pourcentage 

* significatif a 1 %; ** a 5%; *** a 10% 

1. Les chiffres indiques correspondent aux effets fixes sectoriels dans une equation d'entree qui prend en compte le 
pays, la taille et les effets fixes temporels. 

2. n.c.a.: non classe ailleurs. 


D'apres certaines etudes, la variation des taux d'entree des entreprises 
entre les secteurs serait due en partie a des differences de cycle des 
produits. Plusieurs observations montrent qu'apres le lancement 
commercial de nouveaux produits, il y a d'abord une phase d'entree 
rapide d'entreprises, suivie d'une stabilisation, puis d'une baisse du 
nombre d'entreprises. Ainsi, les «vagues» d'entrees observees a divers 
moments dans les diffdrents secteurs pourraient correspondre aux 
etapes initiales du cycle de vie d'un produit. A cet egard, les taux eleves 
d'entree observes dans les secteurs lids aux TIC pourraient signifier que 
les produits des TIC se trouvent encore dans une phase relativement 
precoce de leur cycle. Cela semble indirectement confirme par le fait 
que la correlation entre les rangs des secteurs (en fonction de leur taux 
de rotation) d diffdrents points dans le temps n'est pas tres marquee et 
tend a s'affaiblir au fur et a mesure que les observations annuelles sont 
plus espacees les unes des autres [#-Tableau4.2], Par consequent, les 
secteurs dans lesquels le taux d'entrde est dleve a un moment donne 
ne sont pas necessairement en tete du classement sectoriel des entrees 
dix ans ou mdme cinq ans plus tard. Ce rdsultat indique peut-etre que, 
sur chaque marchd, les forces de la concurrence evoluent sensiblement 
au fil du temps en raison de la maturation du marchd ou operent les 
entreprises. 

Survie des entreprises 

La forte corrdlation entre les entrees et les sorties dans les differents 
secteurs peut resulter du remplacement d'anciennes unites obsoletes 
par de nouvelles entreprises et de la forte proportion d'dchecs dans les 
cinq premieres annees d'existence des nouveaux entrants. On peut 
essayer de le vdrifier en examinant les taux de survie, c'est-a-dire la 
probabilite pour les nouvelles entreprises de depasser un age donne 
[• - Fig.4.61. La probabilite de survie des cohortes d'entreprises qui sont 
entrees sur leur marchd respectif a la fin des annees 80 diminue 
brutalement au cours de la phase initiale de leur existence: environ 60 
a 70 % seulement des entreprises entrantes passent le cap des deux 
premieres annees. Quand elles le font, leurs perspectives s'ameliorent 
au cours de la periode suivante: celles qui restent en activite au terme 
des deux premieres annees ont 50 a 80 % de chances de vivre cinq 
anndes de plus. Neanmoins, en moyenne, seulement quelque 40 a 
50 % des entreprises qui sont entrdes pendant une annee donnee iront 
au-dela de la septieme annee. 
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Tableau 

Les differences de faux d'entree entre secteurs ne perdurent pas 

Correlation de rang des taux d'entree par secteur entre differentes annees 1 




Intervalle 

Sur la base des 
taux d'entree 

Sur la base des taux 
d'entree ponderes par I'emploi 

Etats-Unis 

1990-1995 

0.86 

0.79 

Allemagne 

1990-1998 

0.94 

0.60 

occidentale 

1993-1998 

0.88 

0.26 

France 

1991-1995 

0.59 

0.59 

Italie 

1988-1993 

0.73 

0.58 

Danemark 

1984-1994 

0.82 

0.56 


1989-1994 

0.77 

0.02 

Finlande 

1990-1997 

0.27 

-0.02 


1993-1997 

0.20 

-0.02 

Pays-Bas 

1994-1997 

0.59 

0.31 

Portugal 

1985-1994 

0.55 

0.36 


1989-1994 

0.75 

0.30 


1. Correlation de rang de Spearman. 





Analyse au niveau 
de I’enfreprise 

Reglementation, 
cadre institutionnel 
et entree des entreprises 


Comme pour la rotation des entreprises, les differences de structure 
des secteurs entre pays pourraient partiellement obscurcir la comparaison 
internationale des taux de survie. Apres prise en compte de la 
composition sectorielle, les taux de survie a horizon de quatre ans 
apparaissent plus bas aux Etats-Unis, et (plus encore) au Royaume-Uni 
que dans les pays d'Europe continentale. II faut souligner qu'un 
faible taux de survie n'est pas ndcessairement preoccupant. On peut 
considerer I'entrde de nouvelles entreprises comme un processus 
d'expdrimentation qui debouche naturellement sur un taux d'echec 
eleve. C'est encore plus vrai si les nouvelles entrees incitent les 
entreprises en place a devenir plus efficaces et plus rentables, comme 
cela semble dtre le cas aux Etats-Unis. 

La difference marqude entre le comportement apres I'entree des 
entreprises des Etats-Unis et celui des entreprises des pays europdens 
tient en partie a I'ecart plus prononce entre la taille a I'entree et la taille 
moyenne des entreprises en place, c'est-a-dire qu'il existe plus de 
possibilites d'expansion pour les jeunes entreprises aux Etats-Unis qu'en 
Europe. D'autre part, la taille relative plus faible des entrants peut etre 
consideree comme le signe d'un plus haut degre d'expdrimentation, 
les entreprises dtant de petite taille au stade du demarrage et 
connaissant en cas de succes une expansion rapide leur permettant de 
se rapprocher de I'echelle minimale d'efficience. Les caracteristiques 
des entreprises a I'entree sont influences par la situation du marche 
(concentration, diversification des produits, cout de la publicity, etc.), 
mais elles peuvent aussi etre fonction du cadre reglementaire et 
institutionnel, qui a une incidence sur les couts de demarrage et sur les 
decisions que prennent les entreprises en place soucieuses d'amdliorer 
leur efficience. 


Reglementation, cadre institutionnel 
et entree des entreprises 

Les differences observees d'un pays a I'autre dans les profils d'entree 
des entreprises peuvent s'expliquer en partie par des facteurs lids aux 
politiques mises en oeuvre. Pour analyser ce point, on a mis en relation 
I'ensemble de donnees au niveau de I'entreprise decrit ci-dessus et les 
indicateurs OCDE du cadre reglementaire et institutionnel. Mais la 
decision d'entrer sur un marchd peut dependre d'un certain nombre 
d'autres facteurs qui ne sont pas pris en compte. De plus, I'echantillon 
de pays est relativement etroit. Par consequent, les resultats presentes 
et leurs consequences pour Taction des pouvoirs publics doivent dtre 
consideres comme provisoires. 
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Fig. 4. 6 

Taux de survie des entreprises 
a differents moments de leur existence 1 2 3 

Probability qu'une entreprise entrante survive au moins : 



Ensemble des industries manufacturieres 



Secteur des services aux entreprises 

En pourcentage 

80 



1. Taux moyens de survie estimes pour differentes cohortes d’entreprises entrees sur le marche entre la fin 
des annees 80 et les annees 90. 

2. Economie totale moins agriculture et services collectifs. 

3. Pour le Royaume-Uni, cohortes d'entreprises entrees sur le marche entre 1985 et 1990. 




L'equation d'entree repose sur un modele theorique dans lequel I'entree 
depend des bdnefices (apres entree) anticipes, deduction faite des couts 
d'entree. Les substituts utilises pour ces deux variables sont le taux de 
croissance lisse de la valeur ajoutee sectorielle et I'intensite du capital 
lissee (c'est-a-dire le stock de capital divisb par la valeur ajoutee). Une 
forte intensity du capital implique une forte proportion de couts fixes, 
ce qui augmente les couts d'entree. Dans ce cadre, les indicateurs de 
restrictive des reglementations peuvent egalement influencer la creation 
d'entreprises. En outre, I'analyse tient compte de I'effet de taille sur la 
dynamique de I'entreprise (en utilisant cinq categories de taille allant de 
moins de 20 salaries a plus de 500 salaries), ce qui permet de verifier 
™ si les incitations et les contre-incitations a I'entree sont differentes selon 
Analyse au niveau la taille de I'entreprise. 

de I’enireprise 


Reglementation, Les differences estimees de taux d'entree sont en general 

cadre institutionnel statistiquement significatives, mais d'assez faible ampleur, des lors 

et entree des entreprises qu'on tient compte de la composition sectorielle de I'economie. En 
outre, a I'exception de I'Allemagne et de I'ltalie, les taux d'entree sont 
plus eleves aux Etats-Unis (pays de reference dans toutes les 
regressions) que dans les autres pays. Les resultats indiquent egalement 
une correlation non lineaire entre les taux d'entree et la taille: les taux 
d'entree des petites entreprises (moins de 20 salaries) sont sensiblement 
superieurs a ceux du groupe de reference (20 & 49 salaries), alors que 
ceux des grandes entreprises (50 salaries et plus) ne sont que 
legerement inferieurs aux taux du groupe de reference. 
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ConlribuNon des TIC... 

... au niveau de I'entreprise 

Un certain nombre d'etudes font la synthese des premiers travaux portant 
sur les TIC, la productivity et la performance des entreprises (par exemple 
Brynjolfsson et Yang) [Ch 31. La plupart de ces travaux etaient egalement 
centres sur la productivity du travail et le rendement de I'utilisation de 
I'informatique, et non sur la PMF ou les autres consequences des TIC 
pour les performances des entreprises. De plus, ils s'appuyaient 
gendralement sur des sources privees, car on ne disposait pas encore 
de sources officielles. Les etudes recentes des instituts de statistiques, 
exploitant les donnees officielles, ont apporte un dclairage nouveau sur 
le r6le des TIC. Pour mieux piloter cette dtude reposant sur des donnees 
au niveau de I'entreprise, I'OCDE a etroitement coopery avec un groupe 
d'experts composy de chercheurs et de statisticiens de 13 pays de 
I'OCDE. Ce groupe a travailiy avec le Secretariat de I'OCDE pour recueillir 
davantage d'elements sur le lien entre les TIC et la performance des 
entreprises. La suite de ce chapitre rend compte de leurs travaux et de 
ceux d'autres chercheurs. 

Beaucoup d'etudes ryalisees au niveau de I'entreprise et I'expyrience 
d'un grand nombre de pays de I'OCDE montrent que I'utilisation des 
TIC a une incidence positive sur les performances des entreprises. Cet 
impact peut §tre variable. Fig.4.7 illustre le constat fait dans un grand 
nombre de ces ytudes : les entreprises qui utilisent les TIC ont une 
productivity plus yievee. On peut voir que les entreprises canadiennes 
utilisant une ou plusieurs TIC ont un niveau de productivity plus yieve 
que les entreprises ne recourant pas a ces technologies. De plus, I'ycart 
entre les entreprises utilisatrices et les autres s'est creuse entre 1988 
et 1997, les premieres ayant enregistre une croissance relative plus 
forte de leur productivity. Cette figure indique ygalement que certaines 
TIC, telles que les technologies des reseaux de communication, jouent 
un r6le plus important dans I'amelioration de la productivity. 

Un grand nombre d'autres etudes confirment les resultats de Fig.4.7 
tout en soulignant d'autres incidences des TIC sur la performance 
economique. Ainsi, les salaires sont generalement plus yievds dans les 
entreprises qui utilisent les TIC. Ces etudes montrent aussi que 
I'utilisation des TIC n'est pas une garantie de succds; un grand nombre 
d'entreprises ayant ameliore leurs performances grace a I'utilisation des 
TIC obtenaient ddja de meilleurs rdsultats que la moyenne des 
entreprises. De plus, les retombdes bdnefiques des TIC semblent dtre 
conditionndes par des effets propres a chaque secteur et dont le poids 
differe selon les secteurs. 

Les TIC paraissent dgalement aider les entreprises a §tre plus 
concurrentielles. Aux Etats-Unis, on a observd qu'une plus grande 
intensity capitalistique de la gamme de produits et une plus large 
utilisation des technologies avancees de fabrication etaient correlees 


Analyse au niveau 
de I’enireprise 

Contribution des TIC 
au niveau de I'entreprise 


C— 3 Brynjolfsson, E. and S. Yang (1996), 
« Information Technology and Productivity: 
A Review of the Literature », 
document non publie, 
http://ebusiness.mit.edu/erik/ 
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KH 4 Dorns, M., 

T. Dunne and M.J. Roberts (1995), 

« The Role of Technology Use in the Survival 
and Growth of Manufacturing Plants#, 
International Journal of Industrial 
Organization, vol. 13, n°. 4, decembre. 


Analyse au niveau 
de I’enfreprise 


de fagon positive avec I'expansion des unites de production et de fagon 
negative avec leur fermeture [E • 41. Pour le Canada, on a constate que 
les etablissements utilisant des technologies de pointe gagnaient des 
parts de marche au detriment des ytablissements ne les utilisant pas 
[B- 51. Les entreprises qui utilisent des TIC beneficient egalement d'un 
avantage significatif sur le plan de la productivity du travail, sauf dans 
le cas ou elles recourent seulement a des technologies de fabrication 
et d'assemblage. La productivity relative du travail a progressy le plus 
vite dans les entreprises mettant en oeuvre des technologies d'inspection 
et de communication et dans celles qui sont capables de combiner et 
d'integrer les technologies aux differents stades de la production. Les 
utilisateurs de technologies ont egalement yte en mesure d'offrir des 
salaires plus yieves que les non-utilisateurs. 


Contribution des TIC 
au niveau de I'entreprise 

Les reseaux informatiques 
jouent un role cle 


EH 5 Baldwin, J.R. and B. Diverty (1995), 
((Utilisation des technologies de pointe dans 
les etablissements de fabrication#, 

Document de travail n°. 85, Division de 
Tanalyse microeconomique, 

Statistique Canada. 

C- 6 Baldwin, J.R. and D. Sabourin (2002), 
((Impact of the Adoption of Advanced 
Information and Communication Technologies 
on Firm Performance in the Canadian 
Manufacturing Sector », 

Document de travail de la DSTI n°. 2002/1 . 

EH 7 Atrostic, B.K. and J. Gates (2001), 
«US Productivity and Electronic 
Processes in Manufacturing#, 

CES Working Papers, n°. 01 -1 1 , Center for 
Economic Studies. 

B- 8 Atrostic, B.K. and S. Nguyen (2002), 
((Computer Networks and US Manufacturing 
Plant Productivity: New Evidence 
from the CNUS Data#, 

CES Working Papers, n°. 02-01, Center for 
Economic Studies. 


Une etude tecente consacree au Canada montre qu'en une dycennie 
une forte proportion des parts de marche a ete transferee des entreprises 
en dyclin aux entreprises en croissance [B^ 61. Dans le meme temps, 
les entreprises en croissance ont augmente leur productivity par rapport 
aux entreprises en declin. Ce sont les entreprises qui utilisent des 
technologies faisant intervenir des technologies de communication ou 
combinant des technologies de differentes disciplines qui ont vu leur 
productivity relative le plus progresser. Ces gains de productivity relative 
se sont accompagnes de gains de parts de marche. Les gains de parts 
de marche resultent egalement de deux autres facteurs : les activites 
de R-D et les autres activites d'innovation. 

Les reseaux informatiques jouent un role cle 

Certaines TIC pourraient etre plus importantes que d'autres dans 
I'amyiioration des performances des entreprises. C'est sans doute le 
cas des reseaux informatiques, qui permettent a une entreprise 
d'externaliser certaines activites, de travailler en liaison plus etroite avec 
ses clients et ses fournisseurs et de mieux integrer ses activites sur 
I'ensemble de la chaTne de valeur [B • 71. On considere gyneralement 
que ces technologies ont des effets de reseau ou de retombees. Ces 
dernieres annees, on a pu disposer d'un plus grand nombre de donnees 
sur ces technologies. En ce qui concerne les Etats-Unis, par exemple, 
un supplement de I 'Annual Survey of Manufactures contient des 
informations sur I'utilisation des reseaux informatiques. L' etude d'Atrostic 
et Nguyen [EH 81 est la premiere etude detaillee ytablissant un lien 
direct entre I'utilisation des reseaux informatiques - aussi bien I'echange 
de donnyes informatisy (EDI) que I'lntemet - et la productivity. Les 
auteurs constatent que la productivity moyenne du travail est plus elevee 
dans les etablissements dotes de reseaux et que I'impact des reseaux 
est positif et significatif une fois pris en compte tout un ensemble de 
facteurs libs a la production et de caracteristiques de I'entreprise. On 
estime que les reseaux augmentent la productivity du travail d'environ 
5%, selon les spycifications du modele. 
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Productivity relative des utilisateurs et non utilisateurs 
de technologies de pointe, Canada 

Secteur manufacturier, 1988 compare a 1997 



Utilisation des technologies de reseaux des TIC par activity, 
Royaume-Uni, 2000 1 

Pourcentage de toutes les entreprises, pondere en fonction de I'entreprise 



Secteur Batiment Hotels Distribution Transports et Finance 


1. Sont comptabilisees comme haut debit les connexions xDSL et autres connexior 
Source: Clayton et Waldron (2003). 
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Des travaux similaires ont ete rdalisds pour le Japon. Motohashi [B— 91 
s'est appuye sur I'enqudte de base sur les structures et activitds 
industrielles (Basic Survey on Business Structure and Activities), qui 
donne des informations sur les reseaux utilises par I'entreprise, certaines 
caractdristiques concernant I'organisation de I'entreprise (par exemple 
son degre d'externalisation) et sa structure par profession. II en ressort 
que I'incidence des rdseaux intervenant directement dans I'activite, 
comme les systemes de gestion de la production et de la logistique, sur 
la productivite apparaTt beaucoup plus clairement que celle des systemes 
d'appui administratifs, comme les systemes de gestion des ressources 
humaines ou de planification de la gestion. II en ressort dgalement que 
les entreprises dotees de reseaux comptent une forte proportion de 
cols blancs et externalisent davantage d'activitds de production. 


Contribution des TIC 
au niveau de I'entreprise 

Les entreprises du secteur 
des services beneficient 
egalement des TIC 


BH 9 Motohashi, K. (2001), 

((Economic Analysis of Information Network 
Use: Organisational and Productivity 
Impacts on Japanese Firms®, 

Departement de la recherche et de la 
statistique, METI, document non publie. 
B— 10 Bertschek, I. and H. Fryges (2002), 
« The Adoption of Business-to-Business 
E-Commerce: Empirical Evidence 
for German Companies®, 

ZEW Discussion Papers, n°. 02-05, ZEW. 
BH 1 1 Dorns, M„ 

R. Jarmin and S. Klimek (2002), 

«IT Investment and Firm Performance 
in US Retail Trade®, 

CES Working Papers, n°. 02-14, Center for 
Economic Studies. 


Des travaux consacres a I'Allemagne ont egalement aborde la question 
des reseaux informatiques. L' etude de Bertschek et Fryges [tH 101 est 
I'une des premidres d avoir examine dans le detail la decision d'introduire 
le commerce electronique interentreprises. Elle montre que les 
qualifications et la taille de I'entreprise ont une incidence positive 
significative sur ['utilisation du commerce dlectronique. La concurrence 
internationale, mesuree par les exportations, influe egalement sur la 
decision de recourir au commerce interentreprises, comme cela avait 
ete le cas pour ['utilisation de I'EDI. L'effet le plus significatif est lid aux 
reseaux: plus les entreprises d'une branche utilisent ddjd le commerce 
interentreprises, plus I'entreprise est elle aussi susceptible de recourir 
d cette forme de commerce dlectronique. 

Les entreprises du secteur des services 
beneficient egalement des TIC 

Les travaux reposant sur des donndes au niveau de I'entreprise portent 
de plus en plus sur le secteur des services, ou I'usage des TIC est plus 
repandu que dans le secteur manufacturier. Malheureusement, les 
premieres dtudes sur les TIC couvraient rarement le secteur des services, 
pour lequel les donndes etaient de moins bonne qualitd. Ce n'est plus 
le cas depuis quelque temps. Ainsi, Dorns et autres IB • 1 1I ont construit 
un nouvel ensemble de donndes interreliees sur le secteur du commerce 
de detail aux Etats-Unis, en regroupant un grand nombre de sources. 
Les premiers resultats de ['etude montrent que la croissance dans le 
secteur du commerce de detail aux Etats-Unis entraTne le remplacement 
de ddtaillants traditionnels par des detaillants sophistiquds introduisant 
de nouvelles technologies et de nouveaux precedes. 

L'impact des TIC sur les performances des differents secteurs de 
I'dconomie peut egalement etre associe aux technologies particulidres 
utilisdes dans tel ou tel secteur. • • Fig.4.8 montre qu'au Royaume-Uni 
['intermediation financiere est le secteur le plus susceptible d'utiliser 
les technologies de reseau, notamment les technologies d haut ddbit, 
et qu'il est aussi le plus susceptible d'utiliser intensement des 
combinaisons de technologies de reseau. Le fait que ce secteur utilise 
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la combinaison de plusieurs technologies de rhseau indique que c'est un 
gros utilisateur d'informations et qu'il a done le plus a gagner des TIC, 

On observe egalement pour d'autres pays de I'OCDE que les TIC peuvent 
etre benefiques pour les performances du secteur des services. Hempell 
[Ch 121 a mis en evidence les effets importants des TIC sur la 
productivity dans le secteur des services en Allemagne. L'experience 
acquise grace aux innovations anthrieures de precede aide les entreprises 
a rendre leurs investissements dans les TIC plus productifs. II se peut 
done que I'investissement dans les TIC ait contribuh h accentuer les 
hearts de productivite entre entreprises, et peut-etre aussi entre pays. 
Pour les Pays-Bas, Broersma et McGuckin [B -131 ont utilish les donnees 
longitudinales de I'Enquhte annuelle pour les statistiques de production, 
en s'attachant a la productivity dans le commerce de gros et de detail. 
Selon ces auteurs, les investissements dans I'informatique ont une 
incidence positive sur la productivity et cette incidence est plus forte 
dans le commerce de dhtail que dans le commerce de gros. Cette htude 
montre egalement que I'usage de I'informatique est associh h des 
pratiques plus souples en matiere d'emploi. 
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Facteurs influant sur I'impact des TIC 

Les htudes resumees ci-dessus tendent a dhmontrer que I'utilisation 
des TIC a bien une incidence sur les performances des entreprises, mais 
essentiellement ou uniquement quand elle s'accompagne d'autres 
changements et d'autres investissements. Les premihres htudes sur 
les taux de rendement des investissements dans les TIC donnaient a 
penser qu'ils etaient relativement eleves, compares a d'autres 
investissements dans des actifs fixes. Aujourd'hui, on explique 
generalement ce phenomene par le fait que I'investissement dans les 
TIC se double d'un grand nombre d'autres depenses qui ne sont pas 
necessairement comptabilisees dans les investissements. C'est 
notamment le cas des dhpenses consacrhes a I'amelioration des 
qualifications ou au changement organisationnel. Un grand nombre 
d'etudes empiriques montrent hgalement que les TIC ont surtout des 
effets dans les entreprises qui ont amhliore les qualifications de leur 
personnel et qui ont effectue des changements organisationnels. Les 
ouvrages consacrhs a la co-invention [C • 14] soulevent egalement la 
question du rhle de ces facteurs complhmentaires. II ressort de ces 
textes que c'est grace h leur propre exphrimentation et a leur propre 
inventivith que les utilisateurs contribuent a rendre plus utiles les 
investissements dans des technologies comme les TIC. Sans ce 
processus de « co-invention », souvent plus lent que I'innovation 
technologique, I'impact economique des TIC pourrait htre limith. Les 
donnees collectees au niveau de I'entreprise indiquent hgalement que 
I'adoption et I'incidence des TIC different d'une entreprise a I'autre, en 
fonction de la taille, de I'age, de I'activith de I'entreprise, etc. Les 
principaux facteurs complhmentaires de I'investissement dans les TIC 
sont examines ci-dessous. 
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L' utilisation des TIC et les qualifications 
sont complementaires 

Un grand nombre d'etudes longitudinales examinent les interactions 
entre la technologie et le capital humain et leur incidence conjointe sur 
la productivity. Bien que peu de bases de donnees longitudinales 
comportent des informations sur les compbtences ou qualifications 
professionnelles des travailleurs, certaines prennent en compte le capital 
humain par le biais des salaires, en faisant valoir que ceux-ci sont correlhs 
positivement avec les qualifications. Pour les Etats-Unis, Baily, Hulten 
et Campbell IE - 151 concluent a un lien positif entre les salaires et la 
productivity, le sens de la causalite n'etant toutefois pas net. En se 
fondant sur des donnees transversales, Krueger [B * 161 a constate que 
les travailleurs utilisant des ordinateurs etaient mieux payes que les 
autres. Dunne et Schmitz [CH 17] ont observe que les travailleurs 
employds dans des entreprises utilisant des technologies de pointe 
etaient ygalement mieux remunyres. Dorns, Dunne et Troske [B - 181 
n'ont constaty aucune corryiation entre I'adoption de technologies et 
les salaires et ils concluent que les entreprises les plus avanches sur le 
plan technologique versent des salaires plus eleves aussi bien avant 
qu'apres I'adoption de nouvelles technologies. Une ytude plus recente 
de Luque [EH 191 montre que le changement technologique dans le 
secteur manufacturier des Etats-Unis est corryie avec les qualifications. 

On dispose egalement de plusieurs etudes concernant la France. Les 
donnees frangaises prennent en compte un ensemble de caractbristiques 
des travailleurs qui permettent une analyse plus fine. Entorf et Kramarz 
IB • 201 ont relie un ensemble de statistiques officielles de I'lNSEE afin 
de determiner les interactions entre l'utilisation de I'ordinateur et le 
salaire. Ils ont constate que les technologies reposant sur I'informatique 
sont souvent utilisees par les travailleurs les plus qualifiys. Ces travailleurs 
deviennent plus productifs a mesure qu'ils acquihrent plus d'experience 
dans l'utilisation de ces technologies. L'introduction de nouvelles 
technologies contribue egalement y creuser lygdrement les hearts de 
salaires dans les entreprises. Caroli et Van Reenen [B -21] concluent 
que les entreprises frangaises qui introduisent des changements 
organisationnels sont plus susceptibles de reduire leur demande de 
travailleurs non qualifiys que les autres entreprises. Les penuries de 
travailleurs qualifies pourraient limiter la probability de changements 
organisationnels. De plus, l'introduction de changements organisationnels 
acchiyrerait sensiblement la croissance de la productivity en France. 
Greenan et autres IB • 221 ont hgalement observe un « biais de 
qualification » lie a I'usage de I'informatique. Ils concluent qu'il existe 
une forte corryiation positive entre les indicateurs d'informatisation et 
de recherche, d'une part, et la productivity, les salaires moyens et la 
proportion de cadres administratifs, d'autre part. Ils concluent en outre 
y une correlation negative entre ces indicateurs et la proportion d'ouvriers. 
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Pour le Royaume-Uni, Haskel et Heden [C— 231 ont utilise la base de 
donnbes Annual Respondents Database (ARD), ainsi qu'un ensemble 
de donnees sur I'informatisation. Ms constatent que I'informatisation 
reduit la demande de travailleurs manuels, m§me une fois prises en 
compte I'endogeneite, I'amelioration du capital humain et les possibilites 
technologiques. Caroli et Van Reenen observent, egalement pour le 
Royaume-Uni, que le capital humain, la technologie et le changement 
organisationnel sont compldmentaires et que le changement 
organisationnel rdduit la demande de travailleurs non qualifies. 

Les etudes concernant le Canada soulignent aussi la complementarite 
entre la technologie et les qualifications. Ainsi, Baldwin et autres [B • 24] 
observent que I'utilisation de technologies de pointe est associee a une 
demande plus forte de qualifications. On constate souvent que la 
formation occupe une plus grande place dans les etablissements 
canadiens utilisant des technologies de pointe. Par ailleurs, les entreprises 
qui adoptent des technologies de pointe augmentent leurs depenses 
dans le domaine de I'education et de la formation. 

La majorite de ces etudes menees au niveau microeconomique 
confirment done que la technologie et les qualifications jouent un r6le 
complementaire dans I'amdlioration de la productivite. De nombreuses 
etudes montrent bgalement que I'informatique comporte un « biais de 
qualification », e'est-a-dire qu'elle accroTt la demande de travailleurs 
qualifies et reduit la demande de travailleurs non qualifies. 

D'autres repercussions sur le travail ont egalement dte dtudides. Ainsi, 
Luque et Miranda [Cl • 25] constatent que le changement technologique 
associe a I'adoption de technologies de pointe influe egalement sur la 
mobilite des travailleurs. Plus le nombre des technologies de pointe 
adoptees dans un etablissement industriel est eleve, plus la probability 
d'un dbpart du travailleur est forte. Ces auteurs I'interpretent de la fagon 
suivante: les travailleurs des entreprises technologiquement avancees 
ont des competences non observdes d'un niveau plus eleve et peuvent 
done obtenir un salaire d'opportunite plus dleve s'ils quittent leur 
entreprise. Un autre mdcanisme joue egalement: les travailleurs 
faiblement qualifies ont tendance a etre « pousses » vers les entreprises 
moins avancees sur le plan technologique. 
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Le changement organisationnel est capital 
pour une utilisation fructueuse des TIC 

Le r6le du changement organisationnel est dtroitement lie & celui du 
capital humain. Les dtudes montrent en general que les retombees des 
TIC sont maximales quand I'investissement dans ces technologies se 
double d'autres changements organisationnels, notamment de nouvelles 
strategies, de nouveaux processus, de nouvelles pratiques et de 
nouvelles structures organisationnelles. Auparavant, on attendait des 
travailleurs qu'ils executent des tSches specialises dans le cadre de 
processus de production standardises. Aujourd'hui, leurs responsabilites 
sont souvent diversifies, ce qui exige d'eux des competences multiples 
et I'aptitude a travailler en equipe. Ce phenomene se reflate dans le 
large eventail de nouvelles pratiques professionnelles qu'introduisent 
les entreprises, notamment le travail en equipe, une organisation moins 
hierarchise, la participation des salaries et la prise en compte de leurs 
suggestions. Ces pratiques ont un point commun : elles donnent a chaque 
travailleur une plus grande responsabilitd quant au contenu de son travail 
et, dans une certaine mesure, passent par un encadrement plus proche 
des travailleurs. Les changements organisationnels etant generalement 
propres a I'entreprise, les etudes empiriques font apparaTtre en moyenne 
un rendement positif de I'investissement dans les TIC, mais avec de 
fortes variations d'une entreprise a I'autre. 

Bertschek et Kaiser [C • 261 se sont intdresse e I'Allemagne en 
s'appuyant sur I'enqudte trimestrielle que I'organisme de recherche 
economique ZEW mine aupres des entreprises du secteur des services 
pour examiner I'impact des TIC et du changement organisationnel sur 
les performances des entreprises. Ils ont constate que les changements 
observes dans le domaine des ressources humaines, tels que le 
developpement du travail en dquipe et la « dehierarchisation », n'avaient 
pas sensiblement modifie I'dlasticite de la production de I'entreprise par 
rapport au capital de TIC, au capital non TIC et a la main-d'oeuvre. Cette 
etude n'a pas mis non plus en evidence des differences significatives 
dans les rendements d'echelle. Elle montre cependant que I'introduction 
de changements organisationnels augmente la productivity globale du 
travail. Diverses etudes de ZEW ont egalement examind le lien entre 
I'utilisation des TIC, le changement organisationnel et le capital humain. 
En utilisant les resultats des etudes MIP-S (Mannheimer Innovation 
Panel in Services) de 1995 et 1997, qui font partie de I'enqudte de I'UE 
sur I'innovation, Falk [B • 27] a observe que I'introduction des TIC et la 
part des depenses de formation sont des facteurs importants dans les 
changements organisationnels que sont par exemple la gestion totale 
de la qualite, la reduction du personnel administratif, les structures moins 
hierarchisees et la delegation de pouvoirs. Cette etude montre que le 
changement organisationnel a une incidence positive sur I'emploi effectif 
et I'emploi escompte, hormis pour les groupes sans qualifications. Falk 
constate que les entreprises ou les TIC sont le plus largement diffusees 
emploient davantage de diplomes de I'universite et de specialistes des 
TIC. Plus la penetration des TIC est forte, plus la part des travailleurs 
moyennement et faiblement qualifies est faible. 
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En ce qui conceme la France, Greenan et Guellec It) • 23] ont observe 
que I'utilisation des technologies de pointe et les qualifications de la 
main-d'oeuvre sont liees positivement aux variables organisationnelles. 
Les entreprises 0C1 la communication interne fonctionne bien et qui 
introduisent des innovations organisationnelles semblent davantage en 
mesure de creer les conditions permettant de tirer les benefices de 
I'adoption des technologies de pointe. De plus, ces changements 
paraissent accroTtre la capacite d'adaptation de I'entreprise aux evolutions 
des marches, grace a I'innovation technologique et a la reduction des 
stocks. 

La taille de I'entreprise joue sur I'incidence des TIC 

De nombreuses etudes ont examine le lien entre les TIC et la taille de 
I'entreprise. Ce lien peut jouer de differentes fagons. La premiere 
question est de savoir si la taille de I'entreprise a une incidence sur 
I'adoption des TIC. Selon les nombreuses 6tudes consacrees a cette 
question dans nombre de pays, I'adoption de technologies de pointe 
telles que les TIC augmente avec la taille des entreprises et des 
dtablissements. 

Ce constat vaut pour le Royaume-Uni, comme le confirme Fig.4.9, 
qui repose sur des donnees recentes portant sur diverses technologies 
de reseau utilisdes dans des combinaisons diffbrentes. On voit que les 
grandes entreprises de plus de 250 salaries sont plus susceptibles que 
les petites entreprises d'utiliser des technologies de r6seau comme 
I'lntranet, I'lntemet ou I'EDI ; elles sont egalement davantage susceptibles 
de disposer de leur propre site web. Toutefois, les petites entreprises 
de 10 a 49 salaries sont plus susceptibles de recourir a I'lntemet comme 
unique technologie de reseau, alors que les grandes entreprises tendent 
£ utiliser une combinaison de technologies de reseau. Ainsi, plus de 
38% des grandes entreprises du Royaume-Uni utilisent I'lntranet, I'EDI 
et I'lntemet, tout en ayant egalement leur propre site web, alors que la 
proportion est inferieure & 5 % pour les petites entreprises. En outre, 
pres de 45 % des grandes entreprises utilisent deja des technologies a 
haut debit, contre moins de 7 % des petites entreprises. Ces differences 
sont lides & des usages differents des technologies de reseau dans les 
petites et grandes entreprises. Les grandes entreprises peuvent utiliser 
ces technologies pour rborganiser les flux d'information et de 
communication internes et pour integrer ces flux dans le processus de 
production. Certaines petites entreprises utilisent uniquement I'lntemet 
dans un but commercial. 

II faut aussi se demander si les TIC ont une incidence sur la taille des 
entreprises ou modifient le pdrimetre de I'entreprise au fil du temps. En 
effet, on peut attendre des TIC qu'elles reduisent les couts de transaction 
et modifient ainsi les fonctions et les taches qui devraient §tre executees 
en interne et celles qui pourraient §tre realisees a I'exterieur. Cette 


Analyse au niveau 
de I’entreprise 

Contribution des TIC 
au niveau de I'entreprise 

La taille de I’entreprise joue 
sur I'incidence des TIC 


C— 28 Greenan, N. 
and D. Guellec (1998), 

« Firm Organization, Technology and 
Performance: An Empirical Study», 
Economics of Innovation and New 
Technology, vol. 6, n°. 4. 


© OCDE 2004 I Comprendre la croissance economique 1101 


29 Hitt, L.M. (1998), 

« Information Technology and Firm 
Boundaries: Evidence from Panel Data», 
University de Pennsylvanie, 
document non publid. 

B— 30 McGuckin, R.H. 
and S.V. Nguyen (1995), 

«0n Productivity and Plant Ownership 
Change: New Evidence from the LRD», 
Rand Journal of Economics, 26, n°. 2. 


Analyse au niveau 
de I’enfreprise 

Contribution des TIC 
au niveau de I'entreprise 

La structure du capital, 
la concurrence et la gestion 
sont importantes 
L'utilisation des TIC est 
etroitement liee a I’innovation 


C-31 Baldwin, J.R., 

B. Diverty, and D. Sabourin (1995), 

« Utilisation des technologies 
et transformation industrielle: 

Perspectives empiriques», 

Document de travail n°. 75, 

Division de I'analyse microeconomique, 
Statistique Canada, Ottawa. 

E- 32 Licht, G. and D. Moch (1999), 

« Innovation and Information 
Technology in Services®, 

Revue canadienne deconomique, 
vol. 32, n°. 2, avril. 

E-33 Hempell, T. (2002), 

« Does Experience Matter? Productivity 
Effects of ICT in the German Service Sector®, 
Discussion Paper n°. 02-43, 

Centre for European Economic Research. 


question n'a ete examinee que dans un petit nombre d'etudes menees 
au niveau de I'entreprise, qui utilisent pour la plupart des donnbes de 
source privee. Ainsi, Hitt ItH 29] constate que l'utilisation accrue des 
TIC est associee a un recul de I'intbgration verticale et a une plus grande 
diversification. De plus, les entreprises moins integrees verticalement 
et davantage diversifies ont une plus forte demande de TIC. Motohashi 
IE- 91 constate que les entreprises dotees de reseaux informatiques 
externalisent davantage d'activites. 

La structure du capital, la concurrence 
et la gestion sont importantes 

Les etudes soulignent egalement le rble que peuvent jouer la modification 
de la structure du capital et les methodes de gestion dans I'adoption 
des technologies. Ainsi, une etude de McGuckin et Nguyen [B • 301 sur 
I'industrie alimentaire montre que les entreprises ayant une productivity 
superieure a la moyenne sont davantage susceptibles de changer de 
proprietaire, et que les entreprises qui les rachbtent ont egalement 
tendance £ avoir une productivity supyrieure y la moyenne. Les 
entreprises qui changent de propritaire voient souvent leur productivity 
s'accroTtre apres le changement. Selon les auteurs, les changements 
de propriyte semblent associes S I'acquisition ou y I'intygration de 
technologies de pointe et a la mise en oeuvre de meilleures pratiques. 

Plusieurs etudes mettent egalement en lumiere I'impact de la 
concurrence. Une etude de Baldwin, Diverty et Sabourin [E-31] conclut 
que les entreprises a capitaux ytrangers sont davantage susceptibles 
d'adopter des technologies de pointe que les entreprises nationales. 
Pour I'Allemagne, Bertschek et Fryges [B - 10] ont observe que la 
concurrence internationale ytait un facteur important dans la dbcision 
d'une entreprise d'adopter le commerce yiectronique interentreprises. 
Ces resultats doivent §tre rapproches de ceux de plusieurs etudes 
menees au niveau de I'entreprise qui montrent que I'introduction de 
technologies de pointe peut aider les entreprises y gagner des parts de 
marchy et ryduire la probability de cessation d'activity. 

L'utilisation des TIC est etroitement 
liee a I'innovation 

Plusieurs etudes soulignent qu'il existe un lien ytroit entre l'utilisation 
des TIC et la capacity d'une entreprise a s'ajuster a revolution de la 
demande et d'innover. Le meilleur exemple de ce lien vient de travaux 
de I'organisme de recherche economique ZEW consacres y I'Allemagne, 
qui s'appuient sur les rdsultats d'enquetes centrdes sur I'innovation. 
Ainsi, Licht et Moch [E— 32] constatent que les TIC influent largement 
sur les aspects qualitatifs de I'innovation dans les services, mais pas 
sur la productivity. 

Hempell [B -331 utilise egalement les donnees MIP-S, qui ne concernent 
pas seulement I'innovation, mais aussi le chiffre d'affaires, les effectifs, 
les qualifications et I'investissement (dans les TIC et dans d'autres 
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Utilisation des technologies de reseaux des TIC, 
par groupe de taille, Royaume-Uni, 2000 

Pourcentage de toutes les entreprises, pondere par entreprise 



Source: Clayton et Waldron (2003). 


4.10 

Relation entre I'annee d'adoption des TIC 
et le niveau actuel d'activite electronique 

Usage des TIC Site web propre Achats par commerce electronique 
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domaines). Selon cette etude, les entreprises qui ont introduit dans le 
passe des innovations de precede utilisent particulibrement bien les 
TIC; dans ces entreprises, I'blasticitb de la production par rapport au 
capital de TIC est estimbe b environ 12 %, soit quatre fois celle des 
autres entreprises. II apparaTt done que I'utilisation productive des TIC 
est btroitement liee b Tinnovation en general et a la reconfiguration des 
processus en particulier. De plus, I'introduction des TIC prbsente un 
grand nombre de similitudes avec I'innovation : comme elle, elle a un 
caractere risqub et incertain, et peut dbboucher sur des resultats positifs. 

Des etudes portant sur d'autres pays confirment ce lien. Ainsi, Greenan 
et Guellec [CH 341 observent que le changement organisationnel et 
I'adoption de technologies de pointe ont augments la capacity 
d'ajustement des entreprises a revolution du marche, grace a I'innovation 
technologique. 

L'impact de I'utilisation des TIC 
ne se fait sentir qu'avec le temps 

Vu le delai nbcessaire pour s'adapter aux TIC, il n'est guere surprenant 
que les effets benefiques des TIC n'apparaissent qu'apres un certain 
temps. C'est ce que montre clairement la relation entre I'utilisation des 
TIC et I'annee ou les entreprises ont adopte pour la premiere fois ces 
technologies. Fig.4.10 illustre la situation au Royaume-Uni. Cette 
figure montre que, parmi les entreprises qui avaient dbja adopte des 
TIC en 1995 ou auparavant, prbs de 50% utilisent actuellement le 
commerce blectronique pour leurs achats et leurs ventes. C'est en 
revanche le cas de moins de 20 % des entreprises qui n'ont adopts des 
TIC qu'en 2000. Cette figure montre egalement qu'au fil du temps les 
entreprises bvoluent vers des formes plus complexes d'activites 
electroniques. Parmi les entreprises ayant commence a utiliser les TIC 
avant 1995, 3 % seulement en etaient restees a une utilisation de base 
des TIC en 2000. La plupart avaient cree un site Internet ou avaient 
effectub des achats ou des ventes en ligne. Parmi les entreprises ayant 
adoptb les TIC en 2000, plus de 20 % n'avaient pas encore dbpasse le 
stade de I'utilisation de base des TIC. 

L'impact des TIC au niveau de I'entreprise 
differe-t-il selon les pays ? 

Les etudes internationales sur l'impact des TIC au niveau de I'entreprise 
sont encore relativement rares, essentiellement parce qu'un grand 
nombre des sources de donnbes initiales avaient un caractere ad hoc 
et n'etaient pas comparables d'un pays £ I'autre. Ces dernibres annees, 
I'harmonisation croissante des statistiques officielles a permis de mener 
des travaux plus comparatifs, a I'instar de la comparaison recente entre 
les Etats-Unis et I'Allemagne portant sur la relation entre la productivity 
du travail et des indicateurs de choix de technologies. Fig.4.1 1 illustre 
certains des resultats empiriques. La premiere partie de la figure montre 
que les entreprises, quel que soit leur niveau d'investissement dans les 
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* 4.11 

Ecarts dans 1'evolution de la productivity 
entre I'Allemagne et les Etats-Unis 

M Etats-Unis Allemagne 

Productivity A. Ecart relatif dans la productivite du travail, par rapport a un groupe de reference 

0.9 
0.8 
0.7 
0.6 
0.5 
0.4 
0.3 
0.2 
0.1 
0 

Groupe 1 Groupe 2 Groupe 3 Groupe 4 Groupe 5 Groupe 6 
Groupe d'investissement 

IQ Etats-Unis Allemagne 

Differences dans 

les ecarts-types B. Dispersion relative de la productivite du travail, par rapport a un groupe de reference 

0.4 

0.3 
0.2 
0.1 
0 

- 0.1 
- 0.2 
-0.3 

Groupe 1 Groupe 2 Groupe 3 Groupe 4 Groupe 5 Groupe 6 
Groupe d'investissement 




Note: Les differences sont logarithmiques et indiquees par rapport a un groupe de reference d'investissement 
total nul et d'investissement dans les TIC nul. Les groupes sont etablis sur la base de I’investissement total 
(nul, faible, eleve) et de I’investissement dans les TIC (nul, faible, eleve). Le groupe 1 se caracterise par un 
investissement global faible et un investissement nul dans les TIC, le groupe 2 par un investissement global 
faible et un investissement dans les TIC faible, le groupe 3 par un investissement global eleve et un 
investissement dans les TIC nul, le groupe 4 par un investissement global faible et un investissement dans les 
TIC eleve, le groupe 5 par un investissement global eleve et un investissement dans les TIC faible et le groupe 
6 par un investissement global eleve et un investissement dans les TIC eleve. 

Source: Haltiwanger et autres (2002). 
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TIC, ont une plus forte croissance de la productivity aux Etats-Unis qu'en 
Allemagne IB *351. En outre, les entreprises qui investissent beaucoup 
dans les TIC voient leur productivity croTtre plus fortement que les 
entreprises qui investissent peu dans ces technologies. 

La seconde partie du tableau montre que les variations de la productivity 
des entreprises amyricaines sont bien plus marquyes que celles des 
entreprises allemandes. Cela laisse penser que les entreprises 
americaines experimented bien plus que leurs homologues allemandes; 
elles prennent plus de risques et choisissent des perspectives qui 
peuvent etre plus interessantes. 


Analyse au niveau 
de I’enireprise 

Contribution des TIC 
au niveau de I'entreprise 

L'impact des TIC 
au niveau de I'entreprise 
differe-t-il selon les pays ? 


B— 35 Bartelsman, 

E. A. Bassanini, J. Haltiwanger, R. Jarmin, 
S. Scarpetta and T. Schank (2002), 

«The Spread of ICT and Productivity 
Growth - Is Europe Really Lagging 
Behind in the New Economy? », 
Fondazione Rodolfo DeBenedetti, 
document non publid. 
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Analyse au niveau 
de I’enfreprise: 

Principales 

conclusions 


Analyse au niveau 
de I’enlreprise 

Principales conclusions 


La croissance intra-entreprise contribue 
moins a la croissance de la PMF qu'a celle de 
la productivite du travail. 


• Aux Etats-Unis, pays a I'avant-garde pour 
I'adoption des nouvelles technologies durant 
la periode recente, la variabilite des niveaux 
de productivite parmi les entreprises faisant 
leur entree sur le marche est plus forte que 
dans les autres pays pour lesquels on dispose 
de donnees. 


• Ces caracteristiques sont communes aux 
entreprises europeennes et aux entreprises 
des Etats-Unis, mais jusqu'a un certain point 
seulement. Les entreprises americaines qui 
entrent sur le marche paraissent etre de plus 
faible dimension et moins productives que 
leurs homologues europeennes, mais leur 
croissance est plus forte en cas de succes. 


k 

H 


Au total, les donnees empiriques montrent que 
■'utilisation des TIC a un effet positif sur la 
performance des entreprises. Toutefois, 
■'utilisation des TIC ne garantit pas le succes; 
la plupart des entreprises qui ont ameliore 
leurs performances grace aux TIC se 
montraient deja plus performantes que la 
moyenne. 
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et de la productivity 
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Annexe 


Indicafeurs macroeconomiques de la croissance 


Indicafeurs 
macroeconomiques 
de la croissance 

Ai l. Mesure des facteurs 
travail et capital 

Mesures de croissance 
de la productivity sans 
ajustement au titre des 
differents types d'intrants 


CH 1 Jorgenson, D.W. (1963), 

« Capital Theory and 
Investment Behaviour®, 

American Economic Review, 
vol. 53, n°. Z. 

<3— 2 Jorgenson, D.W. 
etZ. Griliches (1967), 

«The Explanation of 
Productivity Change », 

Review of Economic Studies, 
vol. 34, n°. 3. 
tH 3 Ho, M.S., 

D.W. Jorgenson and K.J. Stiroh (1999), 
« U.S. High-Tech Investment and the 
Pervasive Slowdown in the Growth 
of Capital Services®, 
document non publie. 


A1.1. Mesure des facteurs travail et capital 

Les mesures de ('utilisation des facteurs sur lesquelles repose I'analyse 
de la productivite sont congues de fagon a rendre compte du role joue 
par chacun de ces facteurs comme intrant dans le processus de 
production. S'agissant du facteur travail, il faut ponderer ses differentes 
formes en fonction de leur contribution marginale a I'activite de production 
dans laquelle elles sont employees. Comme ces mesures de la 
productivite ne sont generalement pas observables, on recourt a 
('information sur les salaires relatifs par caracteristiques pour obtenir les 
ponderations necessaires a I'agregation des differentes formes de travail 
agregees. En ce qui concerne le capital physique, Jorgenson [CH 1] ainsi 
que Jorgenson et Griliches [CH 2] ont 6te les premiers a mettre au point 
des indicateurs globaux du capital qui tiennent compte de I'hdterogendite 
des actifs. Ms ont defini pour chaque categorie d'actifs le flux quantitatif 
des services de capital et ensuite appliqud le cout d'usage specifique 
des actifs comme ponderation pour agreger les services des differents 
types d'actifs. Les couts d'usage sont les prix des services de capital 
qui, dans le cadre de marches concurrentiels et dans des conditions 
d'equilibre, refletent la productivite marginale des differents actifs. Ainsi, 
la ponderation par les couts d'usage est un moyen de faire apparaTtre 
effectivement les differences de contribution a la production 
d'investissements hetdrogenes, au fur et a mesure que la composition 
des investissements et du capital se modifie. devolution de I'intrant de 
capital global a done deux sources distinctes: les changements 
quantitatifs d'un capital d'un type donne et ceux de la composition des 
diverses formes d'actifs, dont les produits marginaux et les couts d'usage 
different [Ch31. 

Mesures de croissance de la productivite 

sans ajustement au titre des differents types d'intrants 

On utilise la notation suivante pour analyser la productivite des facteurs 
avec et sans prise en compte des effets de qualite : 

Y Valeur ajoutee aux prix courants ; 

P Indice des prix de la valeur ajoutee ; 

N Nombre total des personnes employees ; 

H Nombre moyen d'heures ouvrees par personne ; 

N*H Total des heures ouvrees; 

K Stock de capital brut agrege. 
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Les minuscules representant les logarithmes et A_ I'operateur de 
difference premiere. Ax est une approximation du taux de croissance 
(instantane) de toute variable jc. On obtient comme suit la mesure 
standard des taux de croissance de la productivity des facteurs, Aji £ et 

Ait^: 

An L = Ay - Ap - (An + Ah) Productivity du travail 

Ajt£ = Ay - Ap - Ak Productivity du capital 

Cette specification standard ne differencie pas les divers types d'intrants : 
elle donne la meme ponderation a chaque heure ouvrye et ne fait pas 
de distinction entre les types de biens de capital, meme si leur 
contribution marginale a la production peut ytre tres variable. II est 
possible d'introduire une differenciation quand on dispose d'informations 
sur les volumes et les prix des divers types d'intrants. S'agissant du 
travail, les prix representeront le taux de salaire spycifique a la 
qualification et, dans le cas du capital, la valeur locative propre a I'actif 
ou le cout d'usage du capital. Par la suite, on distinguera les differentes 
formes de travail et de capital par I'indice j. 


Indicafeurs 
macroeconomiques 
de la croissance 

am. Mesure des facteurs 
travail et capital 

de la productivite avec 
ajustement au titre des 
differents types d'intrants 


Mesures de croissance de la productivite 

avec ajustement au titre des differents types d'intrants 


Etant donny un ensemble d'observations portant sur les differentes 
categories de travail et de capital et un ensemble de prix corresponds nts, 
wp, on peut construire une variable agregee F qui combine les quantites 
d'intrants des differents types en une mesure de I'intrant total de travail 
ou de capital corrige de la quality. Pour ce faire, les etudes relatives a 
la productivity utilisent souvent I'indice de Tornqvist et nous procedons 
ici de cette fagon. Un indice de Tornqvist de I'intrant de facteur F est 
donne par I'equation ci-dessous, dans laquelle vp represente la part de 
la composante j dans le cout total du facteur. C'est une mesure 
conceptuellement correcte du flux quantitatif total de travail ou de 
services de capital : 

[A1.1] 


Af t (adj)=£vp-Afj' t ou v jj=^-( v jj+ Vj, t J et 
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Indicafeurs 
macroeconomiques 
de la croissance 

Ai l. Mesure des facteurs 
travail et capital 

Le facteur travail 


Si Ton utilise I'indice de Tornqvist, le taux de croissance de I'intrant total 
de facteurs A f est done une moyenne ponderee des taux de croissance 
des differentes composantes. Les ponderations correspondent pour 
chaque facteur a sa part aux prix courants dans le cout total. En 
soustrayant la mesure non ajustee de I'intrant de facteurs de celle qui 
est corrigee des changements de composition, on obtient une 
expression A cf pour les effets des changements qualitatifs des facteurs 
sur leurs services totaux: 

A cl = Al(adj) - (An +Ah) [A1.2] 

Ack = Ak(adj) - A k \ A1.3 ] 

On peut reformuler les equations [ai. 2 ] et [ai.3\ pour obtenir une 
decomposition de la croissance totale des intrants de facteurs : 

Al(adj) = A cl + An + Ah 
Ak(adj) = Ack + A k 

Le facteur travail 

Afin d'apprehender les changements de composition du facteur travail, 
on a retenu six categories de main-d'ceuvre en fonction du sexe et de 
trois niveaux d'instruction : inferieur au deuxieme cycle du secondaire, 
deuxieme cycle du secondaire et enseignement superieur. Ainsi, en 
utilisant I'equation [At 7] et en supposant que Lj represente le facteur 
travail associe a la catdgorie j avec j = 1 , 2, . . . 6 et que chaque type de 
main-d'ceuvre est remunere au taux de salaire wj, on peut obtenir une 
mesure ajustee du facteur travail. Toutefois, il convient de noter un 
certain nombre de problemes, parmi lesquels: 

• D'abord, on fait I'hypothese que le changement de taux 
des moyennes hebdomadaires ou annuelles d'heures 
ouvrees est identique dans les differentes categories de 
niveau d'instruction et de sexe, e'est-a-dire que A hj = Ah 
pour tous les j. Cette simplification peut §tre utilisee 
conjointement & la relation Alj = Anj + A hj. 

• Ensuite, les donnees sur les taux de salaires relatifs en 
fonction du niveau d'instruction et du sexe n'etant disponibles 
que pour les annees 90, on a suppose constants les taux 
de salaires relatifs pendant la periode prise en compte dans 
I'analyse. Plus precisement, pour les six categories disponibles 
de niveaux d'instruction et de sexe, on a calcule I'dcart de 
salaire comme : 

Wj , j = 2, 3, 4, 5, 6 

W M,U-SE 
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soit le taux de salaire a chaque niveau d'instruction par 
rapport aux salaires des travailleurs de sexe masculin ayant 
le niveau du deuxieme cycle du secondaire (w MU _ SE ). 

• On peut reformuler les ponderations w/,c de I’equation [At.t] 
pour le pays c en termes de salaires relatifs : 

Wi 2' c se N jc 

I w ^ C SEc N i,c 

Indicafeurs 

Le facteur capital macroeconomiques 

de la croissance 

Les mesures standard du capital (a partir de I'agregation des stocks sur M 1 Mesure des f acteurs 
la base d'une somme mobile d'investissement calculbs au prix reel travail et capital 
d'acquisition) reposent sur deux hypotheses [C- 4] : Le fgcteur capita i 


• le flux de services de capital est une proportion constante 
d'une mesure estimee du stock de capital, de telle sorte 
que le rythme devolution dans le temps des services de 
capital coincide avec celui du stock de capital, estime en 
cumulant les investissements mesurables en fonction 
d'hypothdses relatives a la duree de vie des actifs, ci 
ramortissement physique, etc. ; 

• le stock de capital total se compose d'un type homogene 
d'actifs ou de differents actifs qui gendrent les memes 
recettes marginales. 

Jorgenson et Griliches [CH 2] proposent une autre solution, qui consiste 
a calculer les taux de croissance des services de capital des differents 
actifs a partir d'informations relatives aux flux d'investissements, a la 
durde de vie et au profil d'usure des actifs. Ms suggdrent ensuite 
d'agreger ces differents actifs sur la base de leur productivity marginale 
representee par les couts d'usage. Les couts d'usage se composent: 

• du cout d'opportunite resultant du fait que les fonds sont 
investis dans un bien de capital et non dans des actifs 
financiers (ou autres) ; 

• de I'amortissement physique, c'est-a-dire de la perte d'efficacite/de 
productivity de I'actif du fait de son vieillissement; 


CH4a Bassanini, A., 

S. Scarpetta et I. Visco (2000), 

« Knowledge, Technology 

and Economic Growth: Recent Evidence 

from OECD Countries », 

Document de travail du Departement 
des affaires economiques de I'OCDE 
n°. 259. 

4b Colecchia, A., et P. Schreyer (2002), 
« ICT Investment and Economic Growth 
in the 1 990s: Is the United States 
a Unique Case? A Comparative Study 
of Nine OECD Countries)), 

Review of Economic Dynamics, 
vol.5, n°. 2. 
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Indicaleurs 
macroeconomiques 
de la croissance 

Ai l. Mesure des facteurs 
travail et capital 


de la plus-value ou moins-value (anticipee), c'est-d-dire du 
changement de valeur reelle de I'actif sans relation avec la 
depreciation physique. Ces trois composantes figurent dans 
I'equation suivante, ou gyest le prix d'acquisition de I'actif, 
r le taux d'interet reel et dj le taux d'amortissement specifique 
de I'actif. En reprenant I'equation [aia] ci-dessus, le facteur 
de ponderation de chaque actif p y - est represente par le cout 
d'usage, ce qui donne: 





+ d j t ) - Aq l t+ i 


Le facteur capital 


On doit egalement souligner 
que I'agregation par les couts 
d'usage (quelle que soit leur 
definition) repose sur une hypothese 
d'homogeneite des actifs. 

Cela implique de decompter les 
generations differentes de la meme 
machine comme des actifs differents, 
leurs prix courants (exprimes en 
termes de deflateur de la production) 
apparaissant dans I'equation [At.4]. 
Mais il en resulterait en pratique 
des problemes insolubles 
pour I'etablissement des taux de 
croissance des nouvelles machines. 
Jorgenson et Griliches (1967) 
suggerent d'elargir la procedure 
precitee pour agreger differentes 
generations du meme actif 
en recourant a des indices de prix 
hedoniques. De cette maniere, 
le flux total des sen/ices de capital 
de chaque actif pour toutes 
les generations peut etre considere 
comme proportionnel au stock 
existant de cet actif de capital 
exprime en unites d'efficience. 


L'inclusion de I'amortissement marchand (-A qj) et sa quantification 
exacte sont debattues dans la litterature economique. Griliches lui-m§me 
suggdre de ne retenir dans le cout d'usage que I'amortissement 
physique, a I'exclusion de I'amortissement marchand. Le choix depend 
en fait du modele. Dans un modele a generation de capital de 
type « putty-clay », la productivite ne change pas pendant toute la 
duree de vie de la machine; dds lors, si cette duree est suffisamment 
longue, la productivite marginale du capital peut etre reprdsentee 
approximativement par la partie droite de I'equation [aia\ sans le terme 
d'amortissement marchand. Ou bien I'equation [ai.4\ peut etre considdree 
comme rendant compte de revolution le long d'un sentier de croissance 
equilibree d'un modele a generation de capital de type « putty-putty » 
a prevision parfaite (c'est-a-dire q) = qj). Toutefois, a I'exterieur du sentier 
de croissance dquilibree, I'amortissement marchand dans le cadre d'un 
modele a generation de capital « putty-putty » doit §tre introduit dans 
les termes representatifs des anticipations de I'dquation [ au ] [• 11. En 
pratique, I'equation proposee par Jorgenson et Griliches ICh 2], la plus 
souvent utilisee dans les etudes economiques, fait I'hypothese 
d'anticipations obtenues par extrapolation, alors que si I'on ne tient pas 
compte de I'amortissement marchand, cela revient a considerer que 
les anticipations sont a courte vue. 

La mesure des services de capital utilisee ici est tiree de Colecchia et 
Schreyer [KH 4bl. Elle est calculee pour neuf pays (dont ceux du G-7) 
en agregeant sept categories de biens de capital (parmi lesquelles trois 
relevant des TIC : les equipements des TIC, ceux des communications 
et les logiciels) ponderdes de leurs couts d'usage, tout en tenant compte 
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des plus ou moins-values et des deflateurs hedoniques. Vu la forte 
heterogeneite des actifs de capital physique, cela reste un niveau tres 
eleve d'agregation. A titre de comparaison, Jorgenson utilise 
generalement une decomposition du capital en 69 actifs differents. 
Etant donne les series chronologiques de Kp et \ip, les ponderations 
specifiques des actifs vp de I'equation [At. 7] sont donnees par: 




Indicateurs 
macroeconomiques 
de la croissance 


A1.2. Estimations de la production tendancielle 
et de la productivite tendancielle du travail 

Cette section decrit la methode utilisde pour estimer les sdries 
chronologiques tendancielles : le filtre Hodrick-Prescott elargi (Hodrick 
et Prescott) [C-51. Les chiffres de la croissance effective et tendancielle 
du PIB par habitant et du PIB par personne employee (dans I'ensemble 
de I'economie et dans le seul secteur des entreprises) figurent dans les 
tableaux [#-~ Tableaux A1.1 a A1.81. Le filtre Hodrick-Prescott (H-P) 
appartient a une famille de methodes qui traitent la composante cyclique 
de la production observee comme un phenomene stochastique. Cette 
composante conjoncturelle (chocs de demande) est distinguee de la 
composante permanente (chocs d'offre) en supposant que la premiere 
a un effet seulement temporaire, alors que celui de la deuxieme perdure. 
On calcule le filtre H-P en minimisant la somme des carres des hearts 
entre la variable logarithmique (par exemple le PIB) (y) et la tendance 
estimee x y , avec une contrainte de lissage qui penalise les carrds des 
variations de la croissance des series tendancielles estimees. Ainsi, les 
valeurs tendancielles H-P sont celles qui minimisent: 

[A1.5] 


Ai.2. Estimations de la 
production tendancielle 
et de la productivite 
tendancielle du travail 


tH 5 Hodrick, R. 
etE. Prescott (1997), 

« Post-war US Business Cycles: 

An Empirical Investigation)), 

Journal of Money, Credit and Banking, 
vol. 29. 


HPiX) = ^ (y t -\) 2 + a X [ (-^,+r - (t 3 , , - ] 2 

La variable tendancielle estimde x y est une fonction de X ainsi que des 
valeurs passees et futures dey. Des valeurs dlevees de X impliquent 
qu'on accorde un grand poids au lissage dans les sdries tendancielles 
estimdes (pour des valeurs tres dlevees, la serie tendancielle estimee 
convergera sur une tendance temporelle lineaire). Outre le choix arbitraire 
du parametre de lissage X (fixd a la valeur standard de 400 pour les 
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tH6a Butler, 1(1996), 

«A Semi-Structural Approach 
to Estimate Potential Output: Combining 
Economic Theory with a Time-Series Filter®, 
Bank of Canada Technical Report n° 76. 

6b Conway, P. et B. Hunt (1997), 

« Estimating Potential Output 
A Semi-Structural Approach#, 

Bank of New Zealand Discussion 
Papers, n° G97/9. 


Indicafeurs 
macroeconomiques 
de la croissance 

Ai.2. Estimations 
de la production tendancielle 
et de la productivity 
tendancielle du travail 


^HScarpetta et autres (2000) 
comparent egalement les series 
tendancielles obtenues 
avec cette methode et celles 
obtenues par prolongation des 
series chronologiques en utilisant 
le scenario de reference 
a moyen terme de I'OCDE (SRMT). 
Les resultats sont a peu 
pres semblables, meme si, 
dans quelques cas, il y a certaines 
differences dans les taux de 
croissance estimes pour les annees 
les plus recentes. Parmi les pays du 
G-7, 1'application du SRMT donne 
un taux de croissance tendanciel du 
PIB un peu inferieur pour le Japon 
en 2000; on trouve egalement 
des ecarts significatifs pour 1 999 
et 2000 pour I'lrlande, la Coree, 
le Mexique et la Turquie 
(les taux de croissance du PIB 
obtenus avec le SRMT sont 
infdrieurs), ainsi que pour la Grbce 
(□Cl le taux de croissance devient 
au contraire superieur). 


series chronologiques semestrielles), le filtre H-P peut aboutir a des 
resultats « inexacts » si la composante temporaire d’une serie manifeste 
une forte persistance. La distinction entre les composantes temporaire 
et permanente devient alors particulierement difficile, surtout a la fin 
de la periode d’echantillon, quand le filtre risque de detecter des 
changements de phase qui n'en sont pas. 

Afin d'attenuer ce probleme, on modifie le filtre H-P pour prendre en 
compte les informations donnees par le taux de croissance historique 
moyen [Kh 61. Ainsi, les valeurs tendancielles obtenues au moyen du 
filtre Hodrick-Prescott blargi (HPE) seront celles qui minimisent: 

\AUi 

EHP{w v w 2 ,X)= ^ Wl ( yi -^) 2 + 2 +X l[(^ (+r T, ,)- ,)] 2 

ou les deux vecteurs parametriques w sont les vecteurs des ponderations 
attachees aux termes d'bcart, Ax y est le taux de croissance de la 
production tendancielle estimee et g est le taux de croissance historique 
entre les dates T 1 et T 2 . Le choix des pondhrations determine 
I'importance des deux hearts dans le probleme de minimisation. Dans 
les estimations utilisees precedemment, w } est egal a 1 pour la periode 
d'bchantillon et a 0 apres, w 2 est egal b 0 pour cette meme pbriode et 
a 1 ensuite. L'objectif etant d'estimer les tendances recentes de la 
croissance, on peut considerer cette maniere de resoudre le probleme 
de fin de periode comme prudente. 

En fait, elle sous-estime les fortes deviations par rapport a la tendance 
historique qui se produisent a proximite de la fin de I'echantillon. En 
revanche, on peut juger les estimations ainsi obtenues comme une 
limite inferieure dans le cas d'une acceleration du taux de croissance 
au cours des annees les plus recentes (ou vice versa en cas de 
deceleration)!* 21. 

Le probleme de fin de periode d'echantillon n'est pas la seule difficulte 
serieuse soulevbe par le filtre H-P. Quand les composantes de I'offre 
sont soumises a des chocs stochastiques temporaires avec une variance 
superieure a celle de la composante de la demande ou quand cette 
derniere denote une forte persistance, la decomposition entre cycle et 
tendance estimee par un filtre H-P s'avere inexacte !CH 6b-71. Scarpetta 
et autres !Ch 81 presentent aussi une analyse de sensibility dans laquelle 
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les series H-P dlargies de la croissance du PIB sont comparees a celles 
basees sur un filtre multivarie (MV). Avec le filtre MV, on inclut done 
dans le probldme d'optimisation I'information relative au processus 
production-inflation (courbe de Phillips) et au processus emploi-production 
(loi d'Okun) [• 31. Dans la mesure ou ces deux processus sont bien 
identifies, les donnees sur I'inf lation et I'emploi aident a distinguer la 
production tendancielle. L'estimation conjuguee de la production 
tendancielle, de la courbe de Phillips et de la courbe d'Okun garantit 
une estimation coherente de la production tendancielle et de I'emploi 
tendanciel. En outre, le rapport entre les deux series donne une mesure 
egalement coherente de la productivite tendancielle du travail. II faut 
ajouter que dans ce cas egalement les estimations des taux de 
croissance tendancielle du PIB sont largement compatibles avec celles 
obtenues au moyen du filtre H-P evoque ci-dessus. 


CH 7 Harvey, A.C. 
etA. Jaeger (1993), 

« Detrending, Stylized Facts 
and the Business Cycle », 

Journal of Applied Econometrics, vol. 8. 

CH 8 Scarpetta, S., A. Bassanini, 

D. Pilat et P. Schreyer (2000), 

« Economic Growth in the OECD Area: 
Recent Trends at the Aggregate 
and Sectoral Level », 

Departement des affaires 
economiques de I'OCDE, 

Document de travail n°. 248. 


Indicafeurs 
macroeconomiques 
de la croissance 

ai. 2 . Estimations 
de la production tendancielle 
et de la productivite 
tendancielle du travail 


Le recours aux deux n'est pas 
frequent dans la litterature econo- 
mique: la courbe de Phillips a ete 
utilisee plus largenilljl J^S?l|ljais 
la loi d'Okun I'a ete par Moosa 
■yaijj Laxton et Tetlow, Conway 
et Hunt ainsi qu'Apel et Jansson 
ngn emploient les deux. 


C-9a Gordon, R.J. (1997), 

«The Time-Varying NAIRU and Its 
Implications for Economic Policy®, 

Journal of Economic Perspectives, vol. 1 1 . 
9b OECD (1999), 

Implementing the OECD Jobs Strategy: 
Assessing Performance and Policy. 

9c OECD (1999), 

OECD Economic Outlook, n°. 68. 

*>- 10 Moosa, I.A. (1997), 

«A Cross-country Comparison 
of Okun's Coefficient!), Journal of 
Comparative Economics, vol. 24. 

n- 1 1 a Laxton, D. et R. Tetlow (1992), 

« A Simple Multivariate Filter for the 
Measurement of Potential Output)), 

Bank of Canada Technical Report, n°. 59. 

1 1 b Apel, M. and P. Jansson (1 999), 

« A Theory-Consistent Approach for 
Estimating Potential Output and the NAIRU », 
Economics Letters, n°. 74. 
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Tableau 


Croissance effective du PIB dans la zone de I'OCDE, 
par sous-periode 

Ensemble de I'economie, variation en pourcentage en rythme annuel 


Ensemble 

de I'economie 1970-00 

1970-80 

1980-90 

1990’-00 

1996-00 


Etats-Unis 3.2 

3.2 

3.2 

3.2 

4.2 


Japon 3.3 

4.4 

4.1 

1.3 

0.7 


Allemagne 1.6 

2.0 


Allemagne occidentale 2.5 




France 2.5 

3.3 2.4 1.8 

2.9 | 


Italie 2.5 

3.6 2.2 1.6 

2.1 j 


Royaume-Uni 2.3 1.9 2.7 2.3 

2.9 


Canada 3.3 

4.3 2.8 2.8 

4.4 


Australie 




Autriche 2.8 

3.6 2.3 2.3 

2.7 



Belgique 2.5 3.4 2.1 2.1 3.2 


Coree 7.5 

7.6 

8.9 

6.1 

4.3 


Danemark 


1.9 

2.3 

2.8 


Espagne 3.0 

■■ 

2.9 

2.6 

4.1 


Finlande 2.9 

3.5 

3.1 

2.2 

5.3 


Grece 2.5 

4.6 

0.7 

2.3 

3.7 | 





2.3 

4.7 


Irlande 5.2 


3.6 

7.3 

10.4 | 


Islande 3.9 

6.3 

2.7 

2.6 

4.6 


Luxembourg 4.3 

2.6 

4.5 

5.9 

7.1 


Mexique 4.0 

^66 

1.8 

3.5 

5.6 


Norvege 3.5 

4.7 

2.4 3.4 

2.6 


dont eco. continentale 2.9 

4.4 

1.5 

2.8 

2.6 

Nouvelle-Zeiande 2.2 : 

1.6 2.5 

2.6 

2.2 



mUHI 

2.2 

2.9 

3.8 

Pologne 


3.6 

4.9 


Portugal 3.5 

4.7 

3.2 

2.7 

3.6 


Republique tcheque 



1.5 

0.1 | 



1.9 

2.2 : 

1.7 



Suisse 1.4 

1.4 

2,1 

0.9 

2.2 I 


Turquie 4.3 

4.1 

5.2 

3.6 

3.1 


Coefficient de variation 





OCDE total 0.38 



hih 


UE a 15 0.30 

0.28 

0.34 

0.58 

0.80 


OCDE 24 ! 0.28 

0.35 

0.34 

0.51 

0.87 


1. 1991 pour I’Allemagne et la Hongrie, 1992 pour la Republique tcheque. 

2. Sauf Coree, Hongrie, Mexique, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 
Source: Perspectives economiques de I'OCDE, n°. 70. 
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1990 


1.8 


mm il mmm ~ a •• - i. ■■ 

3 i.i 

2.0 1.4 0.8 -0.9 2.2 2.9 1.1 2.0 1.8 1.6 2.9 

0.8 -1.4 0.2 2.5 4.7 2.9 2.6 3.4 3.0 2.1 2.9 

0.2 -2.1 0.9 2.4 4.7 2.8 1.6 4.3 3.9 5.1 4.4 

1.3 -O'B Z'4 3.9 47 4.1 4e1~ 3.5 54 4,5 H 

4.7 3.3 2.3 0.4 2.6 1.6 2.0 1.6 3.5 2.8 3.0 



0.6 -1.9 0.8 4.7 6.1 3.9 3.3 2.9 -0.6 3.7 3.0 

g n HtSSBBSZ W M I mu I pfl| '!-■« [ I gHM Tfl f 

-7.0 2.5 3.7 5.2 7.0 6.0 6.8 4.9 4.0 4.0 

4.4 2.3 2.5 -1.1 2.2 2.8 3.7 3.8 3.8 3.3 3.3 

-0.9 2.6 5.9 4.3 -0.8 -1.2 -0.4 2.9 

3.7 -0.8 -0,1 -0.5 0.5 0.5 0.3 1.7 2.4 1.6 3.0 


9.3 0.9 6.0 8.0 -5.5 7.2 7.0 7.5 3.1 -4.7 7.2 



1991 

1992 

1993 

1994 

1995 

1996 

1997 

1998 

1999 

2000 

-0.5 

3.1 

2.7 

4.0 

2.7 

3.6 

4.4 

4.3 

4.1 

4.1 








-1.1 

— 

■HU 


1.8 -1.1 2.3 1.7 0.8 1.4 2.0 1.8 3.0 
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Tableau 


Croissance effective du PIB par habitant 
dans la zone de I'OCDE, par sous-periode 

Ensemble de I'economie, variation en pourcentage en rythme annuel 


Ensemble 







de I'economie 1970-00 

1970-80 

1980-90 

1 990’-00 

1996-00 


Etats-Unis 

2.2 

2.1 

2.2 

2.2 

3.3 


Japon 

2.6 

3.3 

3.5 

1.1 

0.5 


Allemagne 1.3 

2.0 


Allemagne occidentale 

1.5 

2.6 

2.0 




France 

2.0 

2.7 

1.8 

1.4 

2.6 


Italie 

2.2 

3.1 

2.2 

1.4 

1.9 


Royaume-Uni 

2.1 

1.8 

2.5 

1.9 

2.4 


Canada 

2.0 

2.8 1.5 1.7 

3.5 


Australie 

TW i| 


him 

H^MI 



Autriche 

2.5 

3.5 2.1 1.8 

2.6 


Belgique 

2.3 

3.2 

2.0 

1.8 

3.0 


Coree 

6.2 

5.8 

7.6 

5.1 

3.3 


Danemark 

1.9 

1.8 


2.0 

2.4 


Espagne 

2.5 

2.5 

2.6 

2.5 

4.0 


Finlande 

2.5 

3.1 

2.7 1.8 

5.0 


Grece 

1.9 

3.6 

0.2 1.9 

3.5 




3.4 



Irlande 

4.3 


3.3 

6.4 

9.2 


Islande 

2.8 

5.2 

1.6 1.6 

3.4 


Luxembourg 

3.4 

1.9 

3.9 4.5 

5.7 


Mexique 

1.5 


^him 


4.2 


Norvege 

3.0 

4.2 

2.0 2.8 

2.0 


donteco. continentale 

2.4 

3.8 

1.1 

2.2 

2.0 


Nouvelle-ZGIande 

1.2 

0.5 

1.9 

1.2 

1.4 

Pays-Bas 

2.0 

2.1 


2.2 

3.2 

Pologne 


3.5 

4.9 

Portugal 

3.0 

3.4 

3.1 

2.5 

3.2 

Pepublique tcheque 


1.6 

0.2 

Suede 

1.6 


1.4 


Suisse 

1.0 

1.2 

1.5 

0.2 

1.8 

Turquie 

2.1 

1.8 2.8 1.8 

1.5 


Coefficient de variation 






OCDE total 

0.44 


^■liM 

^■BM 

MUi^l 


UE a 15 

0.31 

0.26 

0.38 

0.60 

0.52 

OCDE 24 2 

0.32 _■ 


!513iSP3 


0.56 


1. 1991 pour I’Allemagne et la Hongrie, 1992 pour la Republique tcheque. 

2. Sauf Coree, Hongrie, Mexique, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 
Source: Perspectives economiques de I'OCDE, n°. 70. 
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1990 

1991 

1992 

1993 

1994 

1995 

1996 

1997 

1998 

1999 

2000 


0.7 

-1.5 

1.9 

1.6 

3.0 

1.7 

2.6 

3.4 

3.3 

3.2 

3.2 


5.0 

2.8 

0.6 

0.2 0.8 

1.1 

3.2 

1.6 

-1.4 

0.6 

1.4 



1.5 -1.8 2.0 

1.4 

0.5 

1.2 2.0 

1.8 2.9 


3.7 

2.1 

3.4 

0.6 

1.3 

.. 





■■ 



0.6 | Ht .- 1 ' 2§g 

1.9 

■ M'l 


Mpii'IM m <11 

1.5 

2.7 


0.4 

-1.8 

-0.1 2.2 4.3 

2.5 

2.3 

3.1 2.6 

1.7 2.4 

-1.3 

-3.3 

-0.4 1.2 3.5 

1.7 

0.5 

3.2 3.0 

4.2 

3.6 

i 




■pri 



2.2 


3.4 

1.9 

1.5 -1.0 2.1 

1.4 

1.8 

1.4 3.4 

2.6 

2.8 


2.6 

1.4 1.2 -1.9 2.4 2.2 1.2 

3.3 2.0 2.8 3.8 


6.8 

8.1 

4.3 

4.4 

7.2 

7.8 

5.7 

4.0 

-7.6 

9.9 

7.8 


3.6 

2.4 

0.7 

-1.2 

2.2 

2.6 

2.3 

3.9 

4.2 

4.0 

4.0 


-0.4 

-7.1 

-3.6 

-1.6 3.5 

3.4 

3.7 

6.0 

5.1 

3.7 5.5 


-0.5 

2.0 

-0.5 

-2.1 

-0.3 

2.3 

W 

■H 



Hmi 

3.4 

4.6 

9.7 

4.1 

10.2 


8.8 

1.3 

2.6 

if 


MW 


IMiJ 


0.3 

-0.5 

-4.5 

-0.4 3.6 

-0.4 

4.6 

4.0 

3.5 

2.7 

3.5 

0.6 

4.7 

3.0 

7.2 2.7 

2.2 

2.9 

7.6 

4.5 

4.5 

6.0 

3.0 


■H9 

P — 1» 

— 


■SfH 

mm 

HUfl 

7.1 

1.6 

2.6 

2.7 

2.5 4.9 

3.3 

4.4 

4.1 

1.8 

0.4 

1.6 


0.6 

0.9 1.6 2.2 3.5 2.4 3.3 

3.6 3.0 0.4 1.2 


-0.4 

-5.1 

-0.2 3.5 

4.7 

2.4 

1.7 

1.6 -1.5 

3.2 

2.5 

3.4 

— 

mmssH 




mm 


2.7 


-7.3 

2.2 3.5 

5.0 

6.9 

5.9 

6.8 4.8 

4.0 

4.0 


4.8 

2.5 

2.9 -1.2 2.2 

2.8 

3.5 

3.7 2.9 

3.1 3.1 





— 


— ■- T.il ■ 


3.0 










3.4 


2.7 

-2.1 

-1.2 -1.4 

-0.6 

0.2 






6.7 

-1.0 

4.0 

6.1 

-7.1 

5.3 

5.2 

5.8 

1.4 

-6.2 

5.5 
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Tableau 


Croissance effective du PIB par personne employee 
dans la zone de I'OCDE, par sous-periode 

Ensemble de I'economie, variation en pourcentage en rythme annuel 


Ensemble 

de I'economie 1970-00 1 

1970-80 

1 980 2 -90 

1990 3 -00’ 

1996-00’ 


Etats-Unis 14 

0.8 

1.4 

1.9 

2.6 


Japon 2.5 

3.6 

2.8 

1.0 0.9 


Allemagne 

1.5 1.1 


Allemagne occidentale 1 .3 

2.6 

1.7 



2.7 

2.1 1.3 1.4 


Italie 2.2 




Royaume-Uni 1.9 1.7 

2.0 2.0 1.5 

Canada 1.1 

0.8 

1.1 1.4 1.8 

Australie 1.6 

1.7 

1.0 2.1 2.2 

Autriche 2.3 

3.0 

2.1 1.9 1.8 

Belgique 2.3 3.2 2.0 1.7 2.0 


Coree 4.7 

3.9 5.9 4.5 4.0 


Danemark 1.6 


Espagne 2.5 

3.8 2.3 1.5 0.2 


Finlande 2.6 2.5 2.4 2.9 2.9 



4.0 -0.3 1.8 3.1 


4.2 3.1 


3.8 3.6 3.0 3.2 


Islande 2.1 3.6 1.0 1.5 2.2 


Luxembourg 3.3 

1.5 3.7 4.6 4.8 


Mexique 

0.1 0.3 1.8 



3.2 1.8 2.3 1.0 

donteco. continentale 1.7 2.7 0.9 1.6 1.1 

Nouvelle-Zelande 1.0 

0.0 2.3 

0.7 

1.5 




0.8 

0.8 

Pologne 


5.8 

5.7 


Portugal 2.1 3.0 1.7 

1.7 

1.5 


Republique tefiique 



1.4 


Suede 1.7 

1.0 1.6 

2.5 

2.1 


Suisse 0.7 





Turquie 2.7 

2.2 3.6 

2.5 

2.9 

Coefficient de variation 





UE a 15 0.28 

1SS H 

i am i 

0;45 

I isr 

OCDE 24 4 0.34 

0.46 

0.53 

0.46 

0.52 



1. 1999 pour I’lrlande. 

2. 1983 pour le Mexique. 

3. 1991 pour I’Allemagne et la Hongrie, 1992 pour la Republique tcheque, 1993 pour la Pologne. 
4. Sauf Coree, Hongrie, Mexique, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 
Source: Perspectives economtques de I'OCDE, n°. 70. 
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1990 

1991 

1992 

1993 

1994 

1995 

1996 

1997 

1998 

1999 

2000 


0.5 

0.4 

2.4 

1.1 

1.7 

1.2 

2.1 

2.1 

2.8 

2.5 

2.8 


3.3 

1.2 

-0.1 

0.2 0.9 

1.5 

3.0 

0.7 

-0.4 

1.6 1.8 



3.8 0.3 2.5 

1.5 

1.1 

1.6 

0.9 

0.6 1.3 


2.7 









1.8 

1.0 

1.9 0.3 1.7 


0.9 | 

1.3 | 

2.1 

1.2 

1.1 


0.7 

0.7 

1.8 2.3 3.9 3.6 

0.6 

1.6 

0.7 

0.4 

1.0 


0.5 

1.7 

2.4 2.9 3.7 

1.5 

1.5 

1.4 

1.8 

0.9 1.8 

0.2 

-0.4 

1.6 1.6 2.7 

0.9 

0.8 

1.9 

1.2 

2.2 

1.8 

-0.2 

1.5 

— — 

0.0 

2.7 

2.6 

3.6 

2.2 

0.4 

3.0 

1.9 

2.1 1.1 2.7 

1.6 

2.6 

1.1 

2.7 

1.4 

2.1 


2.0 

1.7 2.1 -0.8 3.1 1.9 0.8 

2.8 1.0 1.6 2.4 

4.7 

5.8 3.5 3.9 5.1 

6.1 

4.8 

3.6 -1.5 9.3 

4.8 

1.1 

2.3 2.9 3.4 3.3 

0.9 

1.0 

1.1 0.8 -0.5 

-0.6 

0.1 

-1.2 4.1 5.3 4.8 

1.6 

2.6 

4.2 2.9 0.7 3.9 

-1.3 5.6 -0.7 -2.4 0.1 

1.2 2.7 4.3 -0.7 4.2 


7.2 6.2 6.5 3.4 1.9 4.3 3.4 0.5 

4.2 

3.9 2.2 2.8 1.2 2.4 

4.8 




2.2 

0.8 -1.9 1.4 4.0 

-0.7 

2.8 

2.9 1.2 1.2 3.4 

0.7 

4.7 4.3 9.0 3.4 

2.8 

2.6 

7.7 3.8 3.3 

4.6 

2.2 

1.4 -0.1 -1.7 1.2 

-6.2 

1.1 

0.7 1.5 2.6 

2.2 

2.9 

4.2 3.6 3.1 3.9 

1.6 

2.3 

1.7 0.0 0.7 

1.8 

2.1 

2.8 2.4 2.7 2.5 0.5 1.2 

1.1 1.1 0.7 1.2 


-0.3 

-0.6 

0.0 

2.0 

1.3 

-1.2 

-0.4 

2.5 

0.0 

2.2 

1.4 


— 

0.4 

0.1 


■m 

■IMl 

■f 

1.0 

0.7 

1.2 






6.9 

6.1 

4.8 

5.4 

3.6 

8.2 

5.7 


2.1 

-0.6 

1.6 

0.9 2.4 

3.4 

3.2 

1.9 

1.3 

1.4 1.5 




0.3 

1.5 

5.0 

4.2 

-0.2 

0.2 

1.9 

3.7 


0.1 

0.9 | 

2.6 


M.7 | 

— 

2.1 

1.8 

1.3 


0.6 

-3.2 

1.2 

0.1 

2.3 

-0.1 

-0.1 

2.1 

0.9 

1.2 

2.0 


7.4 

-1.6 

5.6 

14.1 

-11.9 

4.6 

4.5 

7.7 

0.6 

-7.1 11.4 
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Tableau 

Croissance tendancielle du PIB 
dans la zone de I'OCDE, par sous-periode 

Ensemble de I'economie, variation en pourcentage en rythme annuel 



Ensemble 
de I'economie 

1970-00 

1970-80 

1980-90 

1990’-00 

1996-00 


Etats-Unis 

3.1 

3.0 

3.1 

3.3 

3.7 


Japon 

3.4 

4.7 

3.9 

1.7 

1.1 


Allemagne 





1.5 

1.7 

Allemagne occidentale 2.6 

2.7 

2.2 


■ ■ 

■■ 


France 

2.5 

3.3 

asri 


lari 1 

WM M 


Italie 

2.5 

3.5 2.3 

1.7 

1.8 


Royaume-Uni 

2.3 

1.9 

2.5 


2.4 

2.7 


Canada 3.1 

4.0 

2.6 


2.8 

3.6 


Australie 

3.3 

3.3 

3.1 


3.6 

4.0 


Autriche 

2.8 

3.5 

2.3 


2.4 

2.5 


Belgique 

2.5 

3.2 

2.1 


2.2 

2.6 


Coree 

7.5 

8.1 

8.4 


6.1 

5.2 


Danemark 

2.2 

2.3 

1.9 


2.2 

2.7 


Espagne 

3.0 

3.4 

2.6 


2.8 

3.3 


Finlande 

2.9 

3.5 

2.6 


2.5 

4.1 


2.5 

4.4 

0.9 

2.2 

2.9 


Irlande 

~~ Mr 

4.6 

3.3 





Islande 

3.6 

5.5 

2.8 

2.5 

3.7 


Luxembourg 

4.2 

2.4 

4.5 


5.8 

6.0 


Mexique 

3.9 

6.2 

2.1 


3.4 

4.1 


Norvege 

3.5 

4.3 

2.8 


3.3 

3.2 


donteco. continentale 2.8 

4.1 

1.8 


2.6 

2.8 


Nouvelle-Zelande 

2.1 

1.9 

2.0 


2.5 

2.6 


Pays-Bas 

2.7 

2.9 

2.1 


3.0 

3.3 


Portugal 

3.5 

4.3 

3.1 


3.0 

3.1 


Suede 

2.0 

2.1 2.0 

1.8 

2.7 


Suisse 

1.4 

il 

1.9 


1.1 

1.5 

Turquie 

4.3 

4.5 

4.5 

3.9 

3.5 


Coefficient de variation 






OCDE total 2 

0.38 

0.40 

■HUH 

HUH 

0.48 


UE a 15 

0.29 

0.26 

0.32 


0.56 

0.56 


0CDE24 3 

0.28 

0.32 

0.31 


0.48 

0.50 


1.1991 pour I’Allemagne. 

2. Sauf Hongrie, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 

3. Sauf Coree, Hongrie, Mexique, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 
Source: Perspectives economiques de I'OCOE, n°. 70. 
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1990 

1991 

1992 

1993 

1994 

1995 

1996 

1997 

1998 

1999 

2000 
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■ ■ 
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1.9 
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2.2 
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2.0 

1.9 

1.9 

2.0 
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2.4 
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2.7 

2.7 

8.4 

7.9 

7.4 

6.9 

6.5 

6.0 
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1.4 | 

1.5 

1.8 

2.1 | 

2.4 

2.6 j 

2.7 

2.7 

2.7 
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■■ 
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6.0 

5.9 

5.7 

5.6 

5.6 

5.7 

5.8 

6.0 
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2.7 

2.7 
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3.1 
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3.4 

3.7 

' 3.3 | 

2.9 

2.7 

2.6 j 

2.7 

iS— 
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3.2 

3.2 

1.1 

0.8 

0.8 

1.0 

1.3 

1.7 
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2.4 

2.7 

2.8 

2.8 

1.7 

1.3 

0.9 

0.7 

0.7 

0.8 

1.0 

1.2 

1.4 

1.6 
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4.6 

4.4 

4.2 
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3.9 

3.9 

3.9 

3.8 

3.6 

3.4 

3.4 
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Tableau 


Croissance tendancielle du PIB par habitant 
dans la zone de I'OCDE, par sous-periode 

Ensemble de I'economie, variation en pourcentage en rythme annuel 


Ensemble 

de I'economie 1970-00 

1970-80 

1980-90 

1990’-00 

1996-00 


Etats-Unis 2.1 

1.9 

2.1 

2.3 

2.8 


Japon 2.8 

3.6 

3.3 

1.4 

0.9 


Allemagne 

1.2 

1.7 


Allemagne occidentale 1 .5 

2.5 

1.9 



France 

2.7 

1.6 1.5 

1.9 


Italie 2.3 

3.0 

2.3 1.5 

1.7 


Royaume-Uni 2.0 1.8 

2.2 2.1 

2.3 


Canada 1.9 

2.6 

1.4 1.7 

2.6 


Australie 





Autriche 2.5 

3.4 

2.1 1.9 

2.3 



Belgique 2.3 3.0 2.0 1.9 2.3 


Coree 6.2 

6.3 

7.2 

5.1 

4.2 


Danemark 1.9 

1.9 

1.9 


2.3 


Espagne 2.4 

2.3 

2.3 

2.7 

3.2 


Finlande 2.5 

3.1 

2.2 

2.1 

3.9 


Grece 1.9 

3.4 

0.5 

1.8 

2.7 


Irlande 4.2 

3.1 

3.0 

6.4 

7.9 


Islande 2.5 

4.3 

1.7 

1.5 

2.6 


Luxembourg 3.4 

1.7 

4.0 

4.5 

4.6 


Mexique 1.5 

2.9 

0.0 

1.6 

2.7 



HE : 

all | 


■ m- 


donteco. continentale 2.3 

3.5 

1.4 

9 

2.2 


Nouvelle-Zelande 1.1 

0.8 

1.4 

1.2 1.8 


Pays-Bas 2.0 

2.1 

1.6 

2.4 

2.7 

Portugal 3.0 




2.7 


Suede 1.6 

1.8 

1.7 

1.5 

2.6 


Suisse 1.0 1.1 

1.4 

0.4 

1.1 


Turquie 2.1 

2.2 


jJBiMli 

1.9 


Coefficient de variation 






OCDE total 2 0.44 

0.42 

IkJMEi 

0.57 

0.49 


UE a 15 0.30 

0.24 

0.37 

0.56 

0.52 


0CDE 24 3 0.31 

0.35 

0.35 

0.55 

0.51 



1.1991 pour I’Allemagne. 

2. Sauf Hongrie, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 

3. Sauf Coree, Hongrie, Mexique, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 
Source: Perspectives economiques de I'OCDE, n°. 70. 
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1990 

1991 

1992 

1993 

1994 

1995 

1996 

1997 

1998 

1999 

2000 


1.6 

1.5 

1.5 

1.7 

2.0 

2.3 

2.5 

2.7 

2.8 

2.9 
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— 1 
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■91 
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:?£-2i'6MI 

— — 
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0.4 
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Tableau 


Croissance tendancielle du PIB par personne employee 
dans la zone de I'OCDE, par sous-periode 

Ensemble de I'economie, variation en pourcentage en rythme annuel 


Ensemble 

de I'economie 1970-00 1 

1970-80 

1 980 2 -90 

1990 3 -00’ 

1996-00’ 


Etats-Unis 1.3 

0.7 

1.3 

1.8 

2.2 


Japon 2.6 

3.9 

2.6 

1.2 

1.0 



Allemagne .. .. .. 1.4 1.2 

Allemagne occidentals 1 .3 2.7 1.6 .. .. | 


France 2.0 2.8 2.0 1.4 1.3 

Italie 2.3 2.9 2.2 1.7 1.3 

Royaume-Uni 1.9 1.9 1.9 1.8 1.7 


Canada 

1.1 

0.9 


0.9 


1.4 

1.6 

Australie 

1.6 



1.1 



2.0 

Autriche 

2.4 

3.1 


2.1 


2.0 

2.0 

Belgique 

2.3 

3.2 


2.0 


1.7 

1.7 

Coree 

4.8 

4.4 

mm 

5.6 


4.4 

4.3 


Espagne 2.5 3.8 2.4 1.4 0.7 

Finlande 2.6 Z6 2A 2S 2.9 

Grece 1.8 3.7 (M VS 2,3 | 

Irlande 3.5 4.0 3.2 3.5 3.8 | 

Islande 1.9 2.8 1.2 1.6 1.9 | 

Luxembourg 3.3 1.5 3.8 4.5 4.2 

Mexique -0.4 0.2 0.7 

dont eco. continentale 1.7 2.4 1.1 1.6 1.3 

Nouvelle-Zelande 0.9 0.2 1.8 0.7 0.7 


Pays-Bas 

1.6 

2.8 

1.1 

0.8 

0.9 


Portugal 

2.1 






Suede 

1.7 

1.2 

1.7 

2.4 

2.2 


Suisse 

0.7 

1.3 

0.2 

0.7 

1.1 


Turquie 

2.7 

2.7 



2.6 


Coefficient de variation 





UE a 15 

0.28 

HUSH 

pm 

111119 

0.50 


OCDE 24 4 

0.35 

0.43 

0.48 

0.45 

0.47 



1.1999 pour I’lrlande. 

2. 1983 pour le Mexique. 

3. 1991 pour rAllemagne. 

4. Sauf Coree, Hongrie, Mexique, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 
Source: Perspectives economiques de I'OCDE, n°. 70. 



n r 



1990 

1991 

1992 

1993 

1994 

1995 

1996 

1997 

1998 

1999 

2000 


1.3 

1.3 

1.4 

1.5 

1.6 

1.8 

1.9 


2.2 

2.3 

2.3 


2.3 

1.9 

1.6 

1.3 1.2 

1.1 

1.1 

1.1 

10 

1.0 

1.1 


1.7 1.6 1.6 

1.5 

1.4 

1.3 1.2 

1.2 1.2 


1.9 

1.9 

2.2 






.. 


2 .i 2 .i m 

2.1 


hsm 

— — ■ 

1.2 1.1 


1.5 

1.7 1.8 2.0 

2.0 

2.0 

1.9 

1.8 1.7 

1.7 1.6 

0.9 

1.0 1.1 1.2 1.3 

1.4 

1.5 

1.5 1.6 

1.6 1.6 

2.3 

2.2 2.1 2.1 2.0 

2.0 

2.0 

2.0 1.9 

1.9 2.0 


1.9 

1.8 1.7 1.7 1.6 1.6 1.7 

1.7 1.7 1.7 1.8 


5.0 

4.8 

4.6 

4.5 

4.4 

4.3 

4.2 

4.2 

4.2 

4.3 

4.4 


2.1 

2.1 

2.2 

2.1 

1.9 

1.7 

1.4 

1.1 

0.8 

0.6 

0.5 


2.4 

2.5 

2.7 

2.9 3.0 

3.0 

3.0 

3.0 

2.9 

2.8 

2.8 


1.0 

3.5 

1.5 

1.0 

3.3 

1.3 

0.9 

0.9 
^ 1 

1.1 

■■■ 

HUS 

— 

2.2 
q R 

2.4 

q q 

2.5 


wamm 

1.3 

M 

— 

■m 

— 

■■ 

— 

2.0 


5.1 

5.0 

5.0 

4.9 

4.7 

4.5 

4.4 

4.4 

4.3 

4.2 

4.1 

1.1 

0.0 

0.0 

-0.1 

-0.3 

-0.3 

-0.3 

0.0 

0.3 

0.6 

0.9 



|— 

■nn^j 

IBM 


— 

■tustei 

■M 

■!■ 

1.6 

1.8 

1.9 

1.9 

1.8 

1.6 

1.5 

1.4 

1.3 

1.2 1.2 


1.3 

1.0 0.8 0.7 0.6 0.6 0.6 

0.7 0.7 0.8 0.7 


0.8 

0.8 

0.8 0.8 

0.8 

0.8 

0.8 

0.8 

0.9 

0.9 

0.9 


■■i 

bhbi 



■HS 
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HgH 

1.7 

1.6 


1.9 
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2.3 2.6 

2.7 
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2.1 

2.0 


0.2 
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■m 
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Tableau 


Croissance tendancielle du PIB dans la zone de I'OCDE, 
par sous-periode, secteur des entreprises 

Variation en pourcentage en rythme annuel 


Ensemble 

de I'economie 1970’-00 2 

1970’-80 

1980-90 

1990 3 -00 2 

1996-00 2 


Etats-Unis 3.4 

3.2 

3.3 

3.6 

4.1 


Japon 3.6 

4.8 

4.1 

1.7 

1.0 


Allemagne 1.8 

2.1 


Allemagne occidentale 2.7 

2.7 2.3 



France 2.6 

3.5 2.3 2.1 

2.6 


Italie 2.7 

3.7 2.5 1.9 

2.1 


Royaume-Uni 2.4 2.0 3.1 2.0 

2.6 


Canada 3.3 

4.1 2.7 3.1 

4.0 

Australie 3.6 


nsis 

Autriche 2.9 

3.6 2.4 2.7 

2.6 

Belgique 2.4 2.8 2.3 2.1 2.2 


Coree 7.7 

7.5 

9.2 

6.1 

4.1 


Danemark 



2.6 

3.1 

Espagne 2.8 

3.2 

2.4 

2.9 

3.5 


Finlande 2.8 2.8 

2.6 

2.9 

4.9 


Grece 2.2 

3.9 

0.7 

2.1 

2.8 


Irlande 

4.7 

4.0 

7.4 

8.7 


Islande 3.7 

5.9 

2.8 

2.0 

3.3 


Luxembourg 

6.2 

6.4 


Mexique 

■■ 

1.3 2.5 

■■ 


Norvege 4 


ipr B| jgk 

■him 


Nouvelle-Zelande 2.2 

2.2 

1.3 2.9 

3.3 

Pays-Bas 2.7 2.8 2.2 3.1 3.4 



Portugal 3.2 

4.2 

2.8 

2.1 




1.4 


2.4 



Suisse 1.2 

1.1 

1.7 

0.5 



Turquie 4.6 

3.4 

5.5 

5.0 



Coefficient de variation 






OCDE total 5 0.42 

0.42 

mi 

■a 

0.46 


UE a 15 0.28 

0.33 

0,29 

0.55 

0.52 


0CDE 24 6 0.30 

0.36 

0.39 

0.51 

0.47 



1. 1971 pour le Danemark, 1972 pour la Turquie, 1975 pour I'Australie et la Coree. 

2. 1993 pour la Turquie, 1995 pour le Portugal, 1996 pour le Mexique et la Suisse, 

1997 pour I'Autriche, la Belgique et la Nouvelle-Zelande, 1998 pour la Coree, 

ITslande et les Pays-Bas, 1999 pour le Danemark, la Grece, le Japon, 
le Luxembourg et le Royaume-Uni. 

3. 1991 pour I’Allemagne et le Luxembourg. 

5. Sauf Hongrie, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 

6. Sauf Coree, Hongrie, Mexique, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 
Source: Perspectives economiques de I'OCDE, n°. 70. 






1990 1991 

1992 

1993 

1994 

1995 

1996 1997 

1998 

1999 

2000 


2.8 2.8 

2.9 

3.1 

3.4 

3.6 

3.9 4.1 

4.1 

4.2 

4.1 


4.0 3.4 

2.7 

2.2 1.8 

1.5 

1.3 1.1 

1.0 

1.0 




1.5 1.5 1.6 

1.7 

1.8 1.9 2.0 2.1 2.2 


3.4 






2.3 2.0 

1.7 1.6 

1.6 

1.8 

2.0 1 2.3 2.5 2.7 2.8 


2.2 1.9 
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1.8 

1.9 2:0 2.1 2.2 2 2 
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2.3 2.6 2.7 2.7 

1.8 1.7 
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3.1 
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■■BiHilHIHi 

mu him ■mu 

4.3 

BBHHIBBH 
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■■ 
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■H 






■hhi 
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0.3 
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■BiBH 
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8.8 




1.1 0.8 

0.8 

1.2 

■■IIH 


3.3 




6.0 

6.0 

6.0 6.0 6.1 

6.2 6.3 

6.4 

6.4 


2.9 3.0 

2.9 

2.6 2.3 2.2 

2.2 


.. 

■ ■ 



2.9 

■UMBII 

— 

rwz] 



1.2 1.6 

2.2 

2.8 3.3 3.5 





3.1 3.0 

3.3 2.7 

2.9 

2.2 

2.9 

1.9 

2.9 

1.8 

3.1 

3.2 3.3 3.4 


1.4 1.1 

1.1 

■■ | 





1.3 1.0 

0.7 

0.4 

0.3 

0.3 




9.8 0.7 

6.2 

8.3 


.. 
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Tableau 


Croissance tendancielle du PIB par personne employee dans 
la zone de I'OCDE, par sous-periode, secteur des entreprises 

Variation en pourcentage en rythme annuel 


Ensemble 

de I'economie 1970’-00 2 

1970’-80 

1980 3 -90 

1990 4 -00 2 

1996-00 2 


Etats-Unis 1.3 

Hi 

1.3 

1.7 

1.9 


Japon 2.7 

4.0 

2.8 

1.3 

1.0 


Allemagne 

1.5 

1.3 


Allemagne occidentale 1 .5 

3.0 

1.8 



France 2.5 

3.4 

2.5 1.6 

1.4 | 


Italie 2.3 

3.1 

2.0 1.8 

1.5 


Royaume-Uni 1.9 2.5 

1.9 1.2 

1.2 


Canada 1.2 

1.1 

1.1 1.5 

1.7 


Australie 





Autriche 2.8 

3.4 

2.5 2.5 

2.5 



Belgique 2.5 3.4 2.3 1.6 1.5 


Coree 5.3 

4.8 

6.3 4.4 

3.5 


Danemark 2.0 

2.4 


2.4 


Espagne 2.8 

4.0 

2.7 1.8 

1.2 


Finlande 3.4 

3.3 

3.4 3.6 

3.3 



3.5 

0.2 1.5 

2.1 


Irlande 4.0 

4.6 

3.9 3.5 

3.1 


Islande 2.3 

3.6 

1.6 1.6 

1.5 


Luxembourg 


2.6 

2.5 


Mexique 

■■ 

-0.4 -0.8 

■■ 

Norvege 5 

m 

1 | ii 



Nouvelle-Zelande 0.9 

0.8 

1.3 0.7 

0.8 



Pays-Bas 2.0 3.1 1.5 1.2 1.0 


Portugal 2.3 

2.9 

2.0 

2.0 

■■ 



1.9 

2.0 

2.7 

2.4 


Suisse 0.2 

0.5 

0.1 

0.1 



Turquie 3.2 

1.8 

3.9 

4.9 



Coefficient de variation 






UE a 15 0.3 

0.2 

0.4 

0.4 

0.4 | 


OCDE 24 s 0.4 

0.4 

0.5 

0.5 

0.4 



1. 1971 pour le Danemark, 1972 pour la Turquie, 1975 pour I'Australie et la Coree. 

2. 1993 pour la Turquie, 1995 pour le Portugal, 1996 pour le Mexique et la Suisse, 

1997 pour I'Autriche, la Belgique et la Nouvelle-Zelande, 1998 pour la Coree, 

Nslande et les Pays-Bas, 1999 pour le Danemark, la Grece, le Japon, 
le Luxembourg et le Royaume-Uni. 

3. 1983 pour le Mexique. 

4. 1991 pour I’Allemagne. 

5. Economie continentale uniquement. 

6. Sauf Coree, Hongrie, Mexique, Pologne, Republique slovaque et Republique tcheque. 
Source: Perspectives economiques de I'OCDE, n°. 70. 






1990 

1991 

1992 

1993 

1994 

1995 

1996 

1997 

1998 

1999 

2000 


1.3 

1.3 

1.4 

1.4 

1.5 

1.6 

1.7 

1.8 

1.9 

2.0 

2.0 

2.5 

2.1 

1.7 

1.4 1.2 

1.1 

1.0 

1.0 

1.0 

1.0 



2 i 

1.8 1.7 

1.7 

1.6 

1.4 

1.3 1.3 

1.2 

■■ 

1.2 

^ ■ 


2.2 


2.1 2.1 ■ 

■m 

■m 

— 

— ililH l i 1:.5 

1.4 

1.4 

1.4 

1.4 


1.0 

1.0 

1.1 1.1 

1.2 

1.2 

1.2 

1.2 1.2 

1.3 



i.i 

1.3 1.4 

1.5 

1.5 

1.6 

1.6 1.7 

1.7 

1.7 


■■ 

■EHHinn 




— ml 

2.0 

2.6 

2.6 

2.5 2.5 

2.5 

2.5 

2.5 

2.5 

■■ 

■■ 


2.0 1.8 1.7 1.6 1.6 1.6 1.5 1.5 



5.6 5.3 

5.1 

4.8 

4.6 

4.3 

4.0 3.6 

3.4 

■■ 

■■ 


2.4 2.5 

2.5 

2.4 

2.3 

2.0 

1.7 1.4 

1.2 

i.i 

i.i 


3.6 3.7 

3.8 

4.0 

4.0 

3.8 

3.6 3.5 

3.3 

3.2 

3.2 


1.1 1.1 

4.1 3.9 

1.0 

3.7 

1.6 

1.0 

1.2 

rm-j 


nm 




1.6 


— 




2.6 

2.7 

2.7 

2.7 

2.7 

2.7 2.6 

2.5 

2.5 

0.2 0.0 

-0.3 

-0.6 

-1.0 

-1.3 

-1.4 



■&5 ; CJ 


2.2 


■^■■IH 

■EH 

■IH 


0.9 0.8 

0.7 

0.6 

0.6 

0.6 

0.7 0.8 


1.4 1.4 

2.3 2.0 

1.3 

1.9 

1.3 

1.9 

1.3 

2.0 

1.2 

2.0 

1.1 1.0 

1.0 




2.2 2.5 

kih 

■HHI 

hh 






-0.2 -0.2 

0.0 

0.1 

0.2 

0.2 

0-2 


8.7 0.1 

6.1 

8.7 



.. 
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Tableau 


Analyse de sensibi I ite : estimations de la croissance de la PMF 
(corrigee du nombre d'heures travaillees), 1980-2000 

Taux de croissance en moyenne annuelle 




1980-1990' 

1990-2000 2 

1996-2000 3 

Etats-Unis 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

1.05 

1.20 

1.53 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

0.91 

1.14 

1.36 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

0.92 

1.13 

1.34 

Japon 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

2.14 

0.82 

0.32 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

2.03 

1.17 

0.86 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

2.15 

1.02 

0.71 

Allemagne 4 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

M 

1 

0.63 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

1.45 

0.96 

0.86 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

1.49 

0.94 

0.81 

France 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

MHM 

hum 

in i 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

1.71 1.10 

1.21 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

1.86 

1.00 

1.13 

Italie 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

Mi^M 




Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

1.50 

1.10 

0.87 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

1.55 

1.03 

0.75 

Royaume-Uni 


2.30 

0.74 



Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

2.00 

0.73 



Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 


0.74 


Canada 


hum 

HUM 

1.96 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

0.65 

1.29 

1.68 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

0.63 

1.30 

1.66 

Australie 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 


HI 

m 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 0.53 1.34 

1.46 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

0.57 

1.31 

1.43 

Autriche 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

^^HH 

hum 



Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

1.78 

1.67 



Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

1.82 

1.56 


Belgique 

■IBBBIBBSiBilSliBiM 

1.79 

1.19 



Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

1.74 

1.28 



Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

1.72 

1.24 


Danemark 


MHM 

hum 

0.93 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 0.98 1.47 

1.49 


Part des facteurs variable dans le temps (series tenaancielles) 

1.00 

1.45 

1.45 


1. 1983-1990 pour la Belgique, le Danemark, la Grece et I'lrlande, 1985-1990 pour I’Autriche et la Nouvelle-Zelande. 
2. 1991-1996 pour la Suisse, 1991-1998 pour I'lslande, 1991-2000 pour I'Allemagne, 

1990-1996 pour I'lrlande et la Suede, 

1990-1997 pour I’Autriche, la Belgique, la Nouvelle-Zelande et le Royaume-Uni, 

1990-1998 pour les Pays-Bas, 1990-1999 pour I'Australie, le Danemark, la France, la Grece, Mtalie et le Japon. 

3. 1996-1999 pour I'Australie, le Danemark, la France, la Grece, Mtalie et le Japon. 

4. Allemagne occidentale pour 1980-1990 
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1 980-1 990 1 

1990-2000 2 

1996-2000 3 

Espagne 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

2.07 

0.81 

0.43 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

1.90 

0.81 

0.56 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

2.06 0.72 

0.49 

Finlande 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

2.39 2.94 

3.86 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

2.29 3.10 

3.54 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

2.38 3.16 

3.60 

Grece 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 


1.72 



0.59 0.91 

1.04 

Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 0.64 0.84 

0.92 



Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 3.55 4.39 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 3.60 4.41 

Islande 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

1.48 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) ■ 

1.15 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

1.20 

Norvege 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

lit 1.83 0.96 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

1.11 1.79 1.39 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

1.19 1.74 1.34 

Nouve-lle Z6lande j 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 



Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

0.17 0.75 

Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 0.20 0.76 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 2.21 1.60 

Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 2.26 1.58 

Suede 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

1.02 1.38 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) , 

1.01 1.44 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

1.03 1.42 

Suisse 

Part moyenne des facteurs (series effectives) 

-0.15 


Part moyenne des facteurs (series tendancielles) 

-0.49 


Part des facteurs variable dans le temps (series tendancielles) 

-0.41 
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Annexe 


le modele de croissance elargi aux polifiques 
ef au cadre insMonnel 


Conformement a la methode habituelle (voir par exemple Mankiw et 
autres ainsi que Barro et Sala-i-Martin) itH 11), le modele neoclassique 
standard de croissance est calcule a partir d'une fonction de production 
a rendements d'echelle constants qui comporte deux facteurs (le capital 
et le travail) remuneres par leur produit marginal. La production a I'instant 
t est donnee par I'equation : 

Y(t) =K(t) a H(t) ? Ut)Ut)) 1_a ~ P [A21] 


Le modele de croissance 
elargi aux poliiiques 
z\ au cadre insiiiuiionnel 


O : j Au sens strict, I'equation [A2A] 
s'ecrit en faisant I'hypothese 
simpnticatrice que les variables 
relatives aux politiques et au cadre 
institutionnel ne changent pas 
de fagon persistante h long terme. 
Dans le cas contraire, il faut 
introduire dans ln(g+n+d) un terme 
qui reflete le rythme devolution 
de ces variables. Comme I'equation 
d'estimation est nnearisee 
et prend de toute fagon en compte 
la dynamique a court terme, 
on omettra ce terme ci-apres 
par souci de simplicite. 


E— 1 a Mankiw, G.N., 
D.RomeretD.N. Weil (1992), 

«A Contribution to the Empirics 
of Economic Growth#, 

Quarterly Journal of Economics, 
vol.107, n°. 2. 

1 b Barro, R.J. 

etX. Sala-I-Martin (1995), 

Economic Growth, 

McGraw-Hill. 

E- 2 Cellini, R., 

M. Cortese et N. Rossi (1999), 

« Social Catastrophes and Growth#, 
University of Bologne, document non 
publie. 


ou Y, K, H, et L sont respectivement la production, le capital physique, 
le capital humain et le travail, a est I'elasticite partielle de la production 
au capital physique, p est I'elasticite partielle de la production au capital 
humain et A(t) est le niveau d'efficience technologique et economique. 
On peut supposer que ce niveau d'efficience A(t) a deux composantes : 
I'efficience economique I(t) qui depend des institutions et de la politique 
economique (un vecteur V(t )) et le niveau du progres technologique Q (t) 
(voir notamment Cellini et autres, pour une formulation analogue [E^ 2]). 
Par suite, on peut exprimer /(r) comme par exemple une fonction log- 
lindaire des variables institutionnelles et de politique economique, alors 
que Q(r) est cense croitre au rythme g{t). 

Les sentiers temporels des variables de la partie droite de I'equation 
sont decrits par les equations suivantes (les variables surmontees d'un 
point representent les derivees par rapport au temps) : 

_o „ „ [A2.2] 

k(t) = s k (t)A(t) l ~ a p k(t) a HtV - (n[t) + d) k(t) 

kt) = s h (t)A(t) l ^k(tf h(t ) P - (n(t) + d) h(t) 

A(t) = I(t)Q(t ) 

In I[t) = p 0 + E.^-ln^U) 

Cl(t) = g(t)n(t) 

L(t) = n(t)L(t ) 

ou k = KJL, h = H/L, y = Y/L, representent respectivement le rapport du 
capital au travail, le capital humain moyen et la production par travailleur; 
Sk et s/, representent les taux d'investissement en capital physique et 
humain ; d represente le taux d'amortissement (constant) ; et n est le 
rythme de croissance demographique. En faisant I'hypothese que a + 
P < 1 (les facteurs reproductibles ont des rendements decroissants), ce 
systeme d'equations peut §tre resolu pour obtenir les valeurs ci I'etat 
stationnaire de k* eXh* definies par : 

[A2.3] 

lnA:*(r) = ln^ ( t ) + 1 ^ lnjj.fr) + — ^ — Inj^fr) ln(g (r)+«(r) + d] 

1-a-p 1-a-p 1-a-P 

\nh*(t) = \nA[t) + — - — ln^(f)+ 1_a in^(r) Hg(t)+n(t) + d) 

1-a-p 1-a-p 1-a-p 
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Si Ton substitue ces deux equations dans la fonction de production et 
si Ton prend les logarithmes, on obtient I'expression de la production a 
I'etat stationnaire sous forme intensive. Elle peut §tre exprimbe soit 
comme une fonction de s h (investissement en capital humain) et des 
autres variables, soit comme une fonction de h* (le stock de capital 
humain a I'etat stationnaire) et des autres variables. Puisque le capital 
humain est represente par le nombre moyen d'annees d'btudes de la 
population en age de travailler, on a retenu une formulation en termes 
de stock de capital humain. Le sentier de production a I'etat stationnaire 
sous forme intensive peut s'exprimer comme suit: [• II 

\ny* (t)=\r\£l(t)+ Pq+ Y..PjX\Vj(t) [A2-4\ 


+— |n^W + — \nkit)~ — ln(g(0+n(r)+4 
1-a 1-a 1-a 


Toutefois, le stock de capital humain a I'etat stationnaire n'est pas 
observable. Comme I'ont montre Bassanini et Scarpetta [B—3], 
I'expression de h* en tant que fonction du capital humain effectif est: 

1-V , [ ^ sl 

In h (t) = \nh(t)+ — — Aln(/r(r) At(r)) 

V 

ou ¥ est fonction de (a,p) et n+g + d. 

L'equation [A2.4] serait une specification valable pour I'analyse 
econometrique des differents pays si ces derniers se trouvaient a I'etat 
stationnaire ou si les ecarts vis-a-vis de I'etat stationnaire etaient 
indbpendants et rbpartis identiquement. Si les taux de croissance 
observes incluent la dynamique hors etat stationnaire, on doit alors 
modeliser explicitement la dynamique de transition. Une approximation 
lineaire de la dynamique de transition peut etre exprimee comme suit 
tC— 1 al : 

Alrvy(r) = -i|>(Mln(.y(f-1))+(|>(W -A— InMrJ+^.^^IWIn^lr) ^ A2 ' 6 * 


Le modele de croissance 
elargi aux polih'ques 
ei au cadre insh'iuiionnel 


B— 3 Bassanini, A. 
etS. Scarpetta (2002), 

« Does Human Capital Matter 
for Growth in OECD Countries? 

A Pooled Mean Group Approach i 
Economics Letters, vol. 74, n°. 3. 


+ — — Aln/j(r)-$(X)— ln(g(r)+ + 


U«+(|>(XXp b + n$)(0))+<>(X)g(i)/ 


ou X = (1 -a - $)(g{t) + n(t) + d) ■ En ajoutant la dynamique a court terme 
a l'equation [A2.6], on obtient: 

[A2.7] 

Alny(t) = a 0 -§ lnjp(/-1)+ ajInjjU) + a 2 \rih(t)-a 3 n(t) + a 4 t + X^.o, +4 In Vj 

+6jA lnjj.(r) + 6 2 Aln/7(f) + Z) 3 Alnn(r) + X.^ + 4Alnft + e(/) 
L'bquation [A2.7] represente la forme fonctionnelle generique. On peut 
retrouver les estimations des coefficients a I'etat stationnaire et des 
parametres de la fonction de production & partir des coefficients estimes 
Ainsi, une estimation de I'blasticite de la production a I'etat stationnaire 
par rapport au taux d'investissement (c'est-a-dire I'effet a long terme 
du taux d'investissement sur la production) est donnee par aj/p ou A 
identifie les coefficients estimes. A I'inverse, une estimation de la part 
du capital physique dans la production (le parametre a de la fonction de 
production) peut etre obtenue sous la forme a 1 /(<j>+ aj). 
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Annexe VJ Precisions mefhodologiques de la producfivife 
mulfifactorielle au niveau secloriel 


A3.1. Le cadre theorique 


Le cadre de base de I'analyse a pour point de depart une fonction de 
production standard (dans le pays i et le secteur j), en regime de 
concurrence parfaite et de rendements d'echelle constants. La 
formalisation peut etre la suivante: 




Precisions meihodologiques 
sur I’analyse economefrique 
de la produclivile 
mullifaclorielle 
au niveau secloriel 

A3.i. Le cadre theorique 


ou Y est la production [• 1], A est un paramfetre Hicks-neutre de 
changement technique [• 2], F tj est une fonction de production specifique 
au pays/secteur, K est le capital physique et L le travail. En faisant 
I'hypothese d'une fonction de production Cobb-Douglas et en prenant 
les logarithmes, on obtient: 

y ijt = a ijt + a ij, ' l ijt + h- a yt ) ‘ k yt 


L'equation de convergence 

Dans ce contexte, la croissance de la productivity multifactorielle (PMF, 
ou encore « multi-factor productivity », soit MFP, en anglais) peut etre 
■ representee par le rbsidu dit de Solow de la fagon suivante : 

L'analyse utilise un concept de la , . 

production base sur la valeur ajoutee, A MFP^ = A y~ t - a jJt • Al~ t - 1 1 - a ijt ) ■ A ky t 

qui ne necessite pas de mesure de la 

consommation intermediaire. C est la L’equation de convergence 
methode appropriee, car les secteurs 

retenus ici peuvent avoir desniveaux I Afin d'evaluer les facteurs qui determinent la croissance de la PMF, le 
differents d'agregation. modele adopte une specification de rattrapage par laquelle, dans chaque 

secteur, I'ensemble des possibilites de production est influence par le 
transfert technologique et organisationnel du pays situe a la frontiere 
technologique vers les autres pays. Le modele de cointegration de la 
PMF peut egalerment rendre compte de la transmission des cycles 
conjoncturels entre les pays de I'OCDE (notamment par les echanges 
et les flux financiers). Dans ce contexte, la PMF pour un secteur donne 
j d'un pays i a un instant t (MFPjj t ) peut §tre modelisee comme un 
processus autoregressif a distribution ddcalee ADL (1,1) dans lequel le 
niveau de la PMF est co-int6gre avec celui de la PMF du pays F. situe 
a la frontiere technologique. On a : 

[A3. 7] 

In MFP ijt = Pj In MFP ljt _ x + (3 2 In MFP pjf + p 3 In MFP Fjt _ x + m iJt 


Le changement technique est dit 
«Hicks-neutre» ou «augmentant 
la production# quand il peut etre 
represente comme un deplacement 
vers I'exterieur de la fonction 


ou co represente tous les facteurs observables et non observables qui 
ont une incidence sur le niveau de la PMF. En faisant I'hypothese 
d'homogeneite a long terme (1 - Pi = P 2 + P 3 ) et en simplifiant l'equation 
[A3. 1] on obtient I'dquation de convergence : 

[A3.2] 

Ain MFP ijt = $ 2 WnMFP Fjt - (l - Pj ) RMFP ijt + (o tjt 


IT 1'"' 


ou RMFPy, = In [MFPp) - In (MPF Fjt ) est I'ecart technologique entre le 
pays i et le pays dominants. C'est la specification utilisde dans I'analyse 
empirique. En outre, on prend comme mesure du niveau de la PMF 
I'indice (de productivity) suivant: 


MFPyt = 



[A3.3] 


ou une barre est une moyenne geometrique de tous les pays pour un 
secteur donne j et une annee t. L'indice est dote des proprietes 
desirables de superlativite et de transitivite qui permettent de comparer 
les niveaux nationaux de productivity [C- II. Mais la comparaison de 
ces niveaux exige egalement la conversion des donnees sous-jacentes 
en une monnaie commune, tout en tenant compte des differences de 
pouvoir d'achat entre les pays. Ces problemes sont abordes dans la 
prochaine section. 


Le residu de Ifequation [A3.2] est modelise comme suit: 
= + fi + gj + d < + e ijt 


[A3.4] 


ou (Vy t ) est un vecteur de covariables (par exemple, les reglementations 
des marches de produits et du travail, le capital humain ou la R-D) qui 
affecte le niveau de la PMF ; f, gj, et d t sont respectivement les effets 
fixes par pays, secteur et annee. e est un choc iid. De plus, Ifequation 
[A3.2\ peut etre resolue pour la PMF a Ifetat stationnaire dans un pays i 
relativement y la frontibre du secteur j ce qui donne une idee des effets 
de ces facteurs specifiques a un pays et/ou h un secteur d'un pays sur 
le niveau de la PMF a Ifetat stationnaire. 


L'equilibre a I'etat stationnaire 

En situation d'equilibre a Ifetat stationnaire, les variables independantes 
sont constantes dans le temps (a iJt = <»,•,•) et la PMF du secteur j 
augmente au meme rythme constant dans tous les pays: Ain MFPyt = 
Ain MFP F j. 


Par commodity, le residu de Ifequation \A3.2\ est redefini comme suit: 


ou to' et co” correspondent aux facteurs qui influencent le taux de 
croissance de la PMF directement ou par I'intermediaire de la diffusion 
des technologies et des modes d'organisation. En resolvant Ifequation 
pour Ifetat stationnaire, on peut obtenir I'expression suivante pour le 
niveau de la PMF du pays i par rapport a la frontiere du secteur j: 


RMF^ = 


°V~(l-P 2 )A MFPfj 


On trouvera un exposy detaille de la methode d'estimation (approche 
suivie, tests de diagnostic, analyse de sensibility, etc.) dans Scarpetta 
et Tressel [KH 2] 


Precisions methodologiques 
sur I’analyse econometrique 
de la produclivife 
multifactarielle 
au niveau sectoriel 

A3.1. Le cadre theorique 

L'equilibre a I'etat stationnaire 


C— 1 Caves, D., 

L. Christensen et E. Diewert (1982), 
«Multilateral Comparisons of Output, 
Input, and Productivity Using 
Superlative Index Numbers®, 
Economic Journal, vol. 92, n°. 365. 

tH 2 Scarpetta, S. 
etT. Tressel (2002), 

« Productivity and Convergence 
in a Panel of OECD Industries: Do 
Regulations and Institutions Matter?®, 
Document de travail du Departement 
des affaires economiques de I'OCDE 
n°. 342. 
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Annexe 


Precisions sur les donnees 
au niveau de I’enfreprise 


A4.1. Les donnees et indicateurs concernant 
la dynamique et la survie des entreprises 


Donnees brutes sur la dynamique 
et la survie des entreprises 

L'analyse des entrees, des sorties et de la survie des entreprises 
presentee prbcedemment s'appuie sur les registres du commerce 
(Canada, Danemark, Etats-Unis, France, Finlande, Pays-Bas et Royaume- 
Uni) ou sur les bases de donnees de la securite sociale (Allemagne et 
Italie). Les donnees pour le Portugal sont tirees d'un registre de I'emploi 
qui recueille des informations a la fois sur les etablissements et les 
entreprises. 

Les caracteristiques essentielles des donnees concernant la dynamique 
et la survie des entreprises sont les suivantes : 

Unite d'observation : Les donnees utilisees dans I'etude 
retiennent I'entreprise comme unite de reference, a I'exception 
de I' Allemagne ou elles ne sont disponibles que pour les 
etablissements. Plus precisement, la plupart des donnbes 
sont conformes a la definition suivante [CH 1] « une unite 
organisationnelle produisant des biens ou des services et 
qui beneficie d'un certain degre d'autonomie dans la prise 
de decision, en particulier pour I’allocation des ressources 
courantes». En general, cela correspond a un niveau superieur 
a I'etablissement. Toutefois, dans le cas des entreprises qui 
disposent d'unites operationnelles dans plusieurs pays de 
I'UE, on en comptabilisera au moins une dans chacun de 
ces pays. II peut bien entendu arriver que les frontieres 
nationales qui provoquent un decoupage statistique de 
I'entreprise se traduisent aussi par une veritable subdivision. 

Le problbme de I'unitb d'analyse se pose aussi pour les 
fusions et acquisitions. Dans certains pays seulement, le 
registre du commerce suit de pres ce type de changement 
d'organisation au sein des entreprises et entre elles. En 
outre, les structures capitalistiques elles-mbmes peuvent 
varier d'un pays a I'autre, en raison de considerations fiscales 
ou d'autres facteurs qui interviennent dans I'organisation 
des activitbs sous certaines formes juridiques. 


Precisions sur les donnees 
au niveau de I’enireprise 

A4.i. Les donnees 
et indicateurs concernant 
la dynamique et la survie 
des entreprises 

Donnees brutes 

sur la dynamique et la survie 

des entreprises 


CM EUROSTAT (1995), 


http://europa.eu.in1/comm/eurostat 
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Precisions sur les donnees 
au niveau de I’enireprise 

A4.i.Les donnees 
et indicateurs concernant 
la dynamique et la survie 
des entreprises 

Donnees brutes 

sur la dynamique et la survie 

des entreprises 


Seuil detaille: Certains registres induent meme les entreprises 
unipersonnelles, d'autres excluent les entreprises qui sont 
inferieures & une certaine taille, generalement definie par 
le nombre de salaries, mais parfois par d'autres criteres 
comme le chiffre d'affaires (cas de la France et de I'ltalie). 
Les donnees utilisees ici excluent les entreprises 
unipersonnelles. Toutefois, comme les entreprises les plus 
petites font en general preuve d'une dynamique d'entreprise 
plus instable, une comparaison Internationale devra tenir 
compte des differences de seuil qui subsistent entre les 
sbries de donnees nationales. 

Periode d'analyse: Les donnees concernant la dynamique 
et la survie des entreprises sont etablies en base annuelle 
et pour des periodes variables. Celles des registres allemands, 
danois et finlandais couvrent les durees les plus longues ; 
en revanche, celles des autres pays sont disponibles pour 
des laps de temps plus courts ou bien, si elles existent 
pour des durees plus longues, sont affectees de ruptures 
de series importantes du point de vue des definitions ou 
de la couverture. Dans la plus grande partie de I'analyse, 
les donnbes se referent a la periode 1989-1994, ce qui 
assure la couverture internationale la plus complete. 

Couverture sectorielle: On a pris soin de presenter les donnees 
en fonction d'une classification sectorielle commune (CITI 
Rev.3) [•- TableauA4.il conforme a la Base de donnees 
STAN de I'OCDE. Dans les donnees de panel etablies pour 
preparer les tableaux, on a affecte les entreprises au secteur 
STAN qui correspondait le plus etroitement a leurs activites 
pendant toute la duree de la periode considered. II convient 
de noter que, dans les pays ou la collecte des donnees par 
I'institut statistique officiel s'opere en fonction de grands 
secteurs (par exemple le BTP, I'industrie et les services), 
une entreprise qui est passee de I'un a I'autre de ces secteurs 
n'a pas pu btre recensee dans les « entreprises durables », 
mais a donne lieu a une sortie dans un secteur et a une 
entree dans un autre. La plupart des pays ont 6te en mesure 
de fournir des donnbes sur la demographie des entreprises 
dans la grande majorite des secteurs de I'bconomie, sauf 
pour les services publics qui, frequemment, ne sont pas 
recenses (le Royaume-Uni, ou les statistiques ne couvrent 
que les industries manufacturieres, constitue un cas 
particulier). 
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Indicateurs de dynamique et de survie des entreprises 

L'utilisation de donnees annuelles pour la dynamique des entreprises 
se traduit par une forte instabilite des indicateurs obtenus. Pour limiter 
les consequences possibles de problemes de mesure, on a decide de 
definir les entreprises durables, entrantes et sortantes en se referant a 
trois periodes (au lieu de deux habituellement). Ainsi, les calculs 
concernant la dynamique des entreprises comprennent les variables 
suivantes : 

• Entreprises entrantes, composees de celles observbes 
comme (absentes, presentes, presentes) dans le registre 

• Entreprises sortantes, composbes de celles observees 
comme (presentes, presentes, absentes) dans le registre 

• Entreprises durables, composbes de celles observbes 
comme (presentes, presentes, presentes) dans le registre 
(t--\,t,t+'\). 

• Entreprises d'une duree d'un an, composees de celles 
observbes comme (absentes, presentes, absentes) dans 
le registre 


Precisions sur les donnees 
su niveau de I’enireprise 

A4.i. Les donnees 
et indicateurs concernant 
la dynamique et la survie 
des entreprises 

Indicateurs de dynamique 
et de survie des entreprises 


Cette methode de definition des entreprises durables, entrantes et 
sortantes implique qu'un changement du stock d'entreprises durables 
(O se rapporte aux entrees (E) et aux sorties (X) de la manibre suivante: 


Cela a des consbquences pour la mesure appropriee de la « rotation » 
des entreprises. Comme les entreprises durables, entrantes, sortantes 
et d'une « duree d'un an » ( O ) existent toutes au moment t le nombre 
total des entreprises ( T) est done : 

[A4.2] 


T t = C, + E t + X t + O t 


II s'ensuit que la variation entre deux annees du nombre total 
d'entreprises peut, en tenant compte de I'bquation [A4.i], s'ecrire de la 
fagon suivante: 

[A4.3] 


T t - T t , = E t - X t , + O t - O t l 


Ainsi, une mesure de la rotation compatible avec la contribution des 
entrees nettes au changement du nombre total d'entreprises devrait 
btre basee sur la somme des entrees contemporaines et des sorties 
retardees. En pratique, I'elaboration et ('interpretation de donnees 
conformes aux definitions donnees ci-dessus des entreprises durables, 
entrantes et sortantes se heurte a un certain nombre de complications. 
Plus precisement, la categorie des entreprises « d'une duree d'un an » 
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represente en principe des unites ephemeres qui sont observees au 
moment t mais pas dans des periodes voisines, et que Ton pourrait 
done considerer lors de revaluation de la demography des entreprises 
comme un element d'information supplbmentaire. Cependant, dans 
certaines bases de donnees, cette category comprend aussi les erreurs 
de calcul et peut-£tre des donndes mal definies. Dans ces conditions, 
on a exclu ces entreprises « d'une duree d'un an » du nombre total dans 
I'analyse qui figure dans le texte principal. 


Precisions sur les donnees 
au niveau de I’enireprise 

A4.2. Donnees 

pour la decomposition 

de la productivite 


D II convient de noter que les flux 
bruts d'emplois calcules h partir des 
statistiques des registres ne 
coincident pas necessairement avec 
les memes flux calcules sur la base 
des enquetes sur la production 
comme cedes qu'utilisent Davis et 
autres [ ]. 

C- 2 Davis, S.J., 

J. Haltiwanger et S. Schu (1996), 

« Small Business and Job Creation: 

Dissecting the Myth 

and Reassessing the Facts », 

Small Business Economics, vol. 8. 


Les donnees disponibles ont egalement permis de suivre au fil du temps 
les firmes entrantes et d'apprecier la contribution de la dynamique des 
entreprises & la rotation globale des emplois par secteur et dans le 
temps. On a dlabord les indicateurs suivants: 

• Analyse de survie : Le suivi de cohortes d'entreprises 
entrantes a permis d'etablir la probability d'echecs et de 
survie par duree. En outre, on a collecte des informations 
sur I'emploi dans ces entreprises d la fois pendant I'annee 
d'entree et les anndes suivantes. 

• Creation et destruction d'emplois : Des informations 
supplementaires sur revolution de I'emploi dans les entreprises 
durables ont egalement permis de calculer la rotation globale 
de I'emploi par secteur et dans le temps, et d'dvaluer la 
contribution de la dynamique d'entreprise a ce processus 
[• 11 . 


A4.2. Donnees pour la decomposition 
de la productivite 

Dans I'analyse, on a surtout utilise des enqudtes longitudinales aupres 
des entreprises, ce qui permet de decomposer la croissance de la 
productivity sectorielle en contribution de la croissance intra-entreprise 
et du redeployment des ressources entre les entreprises, ce dernier 
incluant la redistribution entre les entreprises en place et celle qui est 
due a I'entree de nouvelles unites et/ou ci la sortie d'autres unites. Les 
rdsultats detailles sont presentes dans • • TableauxA4.2 a A4.8 £ la fin 
de cette annexe. Ms sont obtenus selon la mdthode mise au point par 
Griliches et Regev [Ch 31 (qualifiee ci-apres de mdthode GR), mais on 
a precede a d'autres calculs pour verifier la robustesse des resultats en 
recourant a la methode de Foster, Haltiwanger et Krizan [C -41 (qualifiee 
ci-apres de methode FHK). Cette section de I'annexe a pour but de 
donner des details methodologiques sur les deux techniques. On peut 
trouver plus de precisions sur leurs resultats dans Scarpetta et autres 
ICf-51. 


1 50 1 Comprendre la croissance economique I © OCDE 2004 


Definition de I'entree et de la sortie 


Conformbment a la pratique habituelle, les decompositions de la 
productivite sont basees sur de longs intervalles de temps (en 
i'occurrence 5 ans). Ainsi, a la difference des donnees annuelles sur la 
demographie des entreprises, on a utilisb une methode plus 
conventionnelle pour definir les entreprises durables, entrantes et 
sortantes : 


• Entreprises durables: celles qui sont observbes a la fois 
pendant la premiere annbe ( t - k) et la derniere annbe (t) 
de la periode. 

• Entreprises entrantes : celles qui sont observbes pendant 
la derniere annee (4 mais pas pendant la premiere (t - k). 

• Entreprises sortantes: celles qui sont observees pendant 
la premiere annee ( t - k), mais pas pendant la derniere (4 

Methodes de decomposition 

Le meilleur moyen de comprendre la methode GR est d'examiner au 
prealable la methode FHK dont elle est pour I'essentiel une simplification. 
La methode FHK decompose la croissance globale de la productivite 
en cinq composantes communement appelees « effet intra-entreprise », 
« effet interentreprises », « effet transversal », « effet d'entree » et « effet 
de sortie », ce qui donne : 

[A4.4] 

I %-k A P,t + X Ae „ ( Pu-k - p t-k ) + X A 6 ,y A Pu 

AP t ~ ieC ieC isC 

+ X Q it ( Pit - p t-k) - X Q u-k ( Pn-k - p t-k) 

teN ieX 

ou A represente les changements pendant I'intervalle de k-annees entre 
la premidre annee (t - k) et la derniere (t ) ; Q it est la part de I'entreprise 
i dans le secteur donne au moment r, C.N, etXsont respectivement 
des ensembles d'entreprises durables, entrantes et sortantes; et P t . k 
est le niveau de productivite agrege (c'est-a-dire la moyenne ponderee) 
du secteur pour la premiere annee (t - k) [• 21. 

Ainsi, avec la methode FHK, les composantes sont definies de la fagon 
suivante : 

• l! effet intra-entreprise est la croissance de la productivite 
au sein de I'entreprise ponderbe par ses parts initiales dans 
la production. 

• L'effef /nferenfrepr/ses apprehende les gains de productivite 
globale imputables a I'expansion sur le marche des entreprises 
fortement productives ou a la contraction des parts de 
marche des entreprises faiblement productives, ponderees 
par leurs parts initiales. 


Precisions sur les donnees 
au niveau de I’enireprise 

M2. Donnees 

pour la decomposition 

de la productivite 

Definition de i'entree 
et de la sortie 

Methodes de decomposition 


0- 3 Griliches, Z. et H. Regev (1995), 
«Firm Productivity in Israeli 
Industry, 1979-1 988 », 

Journal of Econometrics, vol. 65. 
tl— 4 Foster, L, 

J.C. Haltiwanger et C.J. Krizan (1 998), 

« Aggregate Productivity Growth: 

Lessons from Microeconomic Evidence®, 
NBER Working Papers, n°. 6803. 

B— 5 Scarpetta, S., 

P. Flemmings, T. Tressel et J. Woo (2002), 
«The Role of Policy and Institutions 
for Productivity and Firm Dynamics: 
Evidence from Micro and Industry Data®, 
Document de travail du Departement des 
affaires economiques de i'OCDErf. 329. 
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L'effet transversal reflete les gains de productivity qui 
decoulent de I'accroissement des parts de marche des 
entreprises a forte croissance de la productivity ou de la 
contraction des parts de marche des entreprises a faible 
croissance de la productivity. 

L'effet d'entrde est la somme des differences entre la 
productivity de chaque entreprise entrante et la productivity 
initiate du secteur, ponderde par sa part de marche. 
L'effet de sortie est la somme des differences entre la 
productivity de chaque entreprise sortante et la productivity 
initiate du secteur, ponderde par sa part de marche. 


Precisions sur les donnees 
au niveau de I’enireprise 

Ml. Donnees 

pour la decomposition 

de la productivity 

Methodes de decomposition 


^&es parts sort generalement 
fondees sur I'emploi dans les 
decompositions de la productivity 
du travail et sur la production 
dans celles de la productivity totale 
des facteurs. 


Alors que la methode FHK utilise les valeurs de la premiere annee pour 
la part d'une entreprise durable (0,-^), son niveau de productivity (pu-k) 
et le niveau de productivity moyen de I'ensemble du secteur (P t _ k ), la 
methode GR utilise les moyennes des premiere et derniere annees (0,-, 
Pi et P). En consequence, l'« effet transversal » ou « terme de covariance » 
de la methode FHK disparait de la dycomposition. La formule qui en 
resulte est : 

APt= l^Pit + l^itiJi-P) lA4 ' 5] 

+ X 0;, ( P it - P) ~ X 0 ( P It - k ~ P) 

ieN isX 

ou une barre au-dessus d'une variable indique la moyenne de la variable 
entre la premiere annde (t - k) et la derniere (t). Ainsi, on peut decrire 
comme suit les composantes selon la methode GR : 


L'effet intra-entreprise rend compte de la croissance de la 
productivity au sein des entreprises ponderee par la part 
moyenne de I'entreprise pendant I'intervalle de temps du 
calcul. 

L'effet /nferenfrepnses apprehende les gains de productivity 
globale qui proviennent de I'augmentation des parts de 
marche des entreprises trds productives ou de la diminution 
des parts de marche des entreprises peu productives, 
ponderdes des parts moyennes pendant I'intervalle de 
temps du calcul. 

L'effet d'entrde est la somme des differences entre la 
productivity de chaque entreprise entrante et la productivity, 
moyenne du secteur, ponderde par sa part de marche. 
L'effet de sortie est la somme des differences entre la 
productivity de chaque entreprise sortante et la productivity 
moyenne du secteur, ponderee par sa part de marche. 
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II convient, en interpretant les donnees, de garder a I'esprit certaines 
caracteristiques de la decomposition : 

Selon la methode FHK, I ' « ef f et intra-entreprise » reflate la contribution 
pure de la croissance de la productivite des entreprises durables, 
ponderee par les parts initiales. L'« effet interentreprises » traduit la 
contribution des changements de parts de marchb, compte tenu du 
niveau initial de productivity, et l'« effet transversal » ou « terme de 
covariance » rdvele si les entreprises dont la productivite augmente 
tendent ou non 3 accroTtre egalement leurs parts de marchd. 


Avec la methode GR, en revanche, la distinction entre l'« effet intra- 
entreprise » et l'« effet interentreprises » est quelque peu obscurcie en 
ce sens que la mise en moyenne temporelle rend le premier effet 
sensible aux changements des parts de marchd des entreprises dans 
le temps, et le second effet a revolution dans le temps de la productivite. 

Bien qu'elle presente des desavantages, certains estiment que la 
methode GR depend moins que la methode FHK des fluctuations 
annuelles des donnees sous-jacentes et, peut-dtre, d'erreurs de calcul. 
Ainsi, les entreprises ou le facteur travail est surestime pendant une 
annee donnee presenteront une productivite du travail faussement faible 
et une mesure de la part de I'emploi faussement elevee pour I'annee 
en question; d'ou la possibility d'une covariance negative entre revolution 
de la productivite et des parts de marche. Dans cette hypothese, l'« effet 
intra-entreprise » apprecie selon la methode FHK pourrait etre trop eleve 
et induire en erreur [• 31- 


Precisions sur les donnees 
au niveau de I’enfreprise 

A4.2. Donnees 

pour la decomposition 

de la productivite 

Methodes de decomposition 


^MDe meme, dans le cas dune 
decomposition de la productivite 
totale des facteurs utilisant les parts 
de la production, les erreurs 
aleatoires de mesure de la productior 
pourraient donner une covariance 
positive entre les variations de la 
productivitd et les variations des 
parts, de telle sorte que I'effet intra- 
entreprise serait sans doute d'une 
faiblessetrompeuse. 
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Tableau 


A4.1 


Liste des secteurs de la Base de donnees STAN (a partir de la CITI Rev. 3 


Agriculture, chasse, sylviculture et peche 


15-37 


50-99 

Ensemble des services 

15-16 

Produits alimentaires, boissons et tabac 

50-74 

Services au secteur des entreprises 

17-19 

Textiles, habillement, cuir et chaussures 

50-55 

Commerce de gros et de details 

20 

Bois, articles en bois et en liege 


hotels et restaurants 

21-22 

Pates a papier, articles en papier, 

50-52 

Commerce de gros et de details; 


imprimerie et edition 


reparation 

23-25 

Produits chimiques, caoutchouc, 

55 

HQtels et restaurants 


matieres plastiques et combustibles 

60-64 

Transport, entreposage 

23-24 

Produits chimiques et combustibles 

et communication 

23 

Cokefaction, produits petroliers 

60-63 

Transport et entreposage 


raffines et combustibles nucleates 

64 

Postes et telecommunications 

24 

Fabrication de produits chimiques 

1 65-74 

Inttiwiiaf oa inaiieitre, assurances. 

24 ex 2423 

Produits chimiques. 


immobilier, services aux entreprises 


sauf produits pharmaceutiques 

65-67 

Intermediation financier 

2423 

Produits pharmaceutiques 

65 

Intermediation financier sauf 

25 

Caoutchouc et matieres plastiques 


assurances et caisses de retraite 

26 

Aulres produits minbraiix noMSailictaes:, 

66 

Assurances et caisses de retraite, 

27-35 

Metallurgy de base, ouvrages en metaux, 


sauf sdcurite sociale obligatoire 


machines et materiel 

67 

Activities auxilliaires 

27-33 

Metallurgy de base, ouvrages en metaux, 


de I'intermediation financiere 


machines et materiel, sauf transport 

70-74 

Immobilier, location 

27-28 

Metallurgy de base 


et services aux entreprises 


et ouvrages en metaux 

70 

Immobilier 

27 

Metallurgy de base 

71 

Location de machines 

28 

Ouvrages en metaux 
sauf machines et matbriel 

72 

et dequipements 
Activitbs informatiques 

29-33 

Machines et materiel 


et rattachees 

29 

Machines et materiel n.c.a. 

73 

Recherche-developpement 

30-33 

Materiel electrique et optique 

74 

Autres services aux entreprises 


30 

Machines de bureau, 




machines comptables et matbriel 
de traitement de I'information 

75 

Administration publique et defense; 
securite sociale obligatoire 

31 

Machines 

80 

Education 


et appareil electriques n.c.a. 

85 

Sante et action sociale 

32 

Equipements et appareils de 

90-93 

Autres services collectifs, sociaux 


radio, television et communication 


et personnels 

33 

Instruments medicaux, 
de precision et d'optique 

95 

Menages employant 
du personnel domestique 

34-35 

Materiel de transport 

99 

Organisations 

34 

Vehicules automobiles, 


et organismes extraterritoriaux 


remorques et semi-remorques 



35 

Autres matbriels de transports 



351 

Construction 



353 

352+359 

et reparation de navires 
Construction aeronautique et spatiale 
Materiel ferroviaire 



36-37 

Activites de fabrication n.c.a.; recuperation 




n r 


Tableau 


Decompositions de la productivity du travail : France 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995). 


Periode moyenne: 1987-1992 


Croissance 

Secteur de la productivite 

Decomposition 

Intra 

Inter 

Entrees 

dont 

(variation annu 

elle en %| 



nettes 

Entrees Sorties 

Produits alimentaires, boissons et tabac 

2.6 

2.4 

-0.3 

0.4 

0.2 

0.2 







Bois et articles en bois et liege 

1.9 

1.6 

0.6 

-0.3 

-o.i ; 

pE 

Piles a papierf articles en papier, imprimerie et edition 

2.3 

1.3 

0.2 

0.8 

0.4 

0.4 

Produits chimiques et combustibles 

2.6 

2.0 

0.2 

0.4 

0.2 

0.3 

Cokefaction, produits petroliers raffines 

et combustibles nucleates -1.1 

-0.9 

-0.3 

0.1 

-0.1 

0.2 

Chimie et produits chimiques 

3.0 

2.3 

0.3 

0.4 

0.2 

0.2 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 

2.3 

1.9 

0.1 

0.4 

0.3 

0.1 

Produits pharmaceutiques 

4.2 

3.0 

0.7 

0.5 

0.1 

0.4 

Caoutchouc et matieres plastiques 

2.4 

1.7 

0.5 

0.2 

0.3 

-0.1 

MBflfi^ufreSisrgduiisrmiodrauri non.melalliifludsS— 

0.6 

1.2 

HUI 

■HU 

— 

pinr 

Metallurgy de base, ouvrages en metaux, 
machines et materiel sauf transports 

1.3 

2.0 

-0.2 



-0.3 

Metallurgy de base et ouvrages en metaux 

-0.1 

1.7 

-0.4 

-1.4 

-0.4 

-1.0 

Machines et materiel 

2.4 

2.2 

-11 

0.4 ( 

0.2 I 

0.3 

Machines et materiel n.c.a. 

2.4 

2.1 

-0.1 

0.4 

0.2 

0.2 

Materiel eiectrique et optique 

2.5 

2.3 

-0.1 

0.4 

0.1 

0.3 

Machines et appareils eiectriques n.c.a. 

2.6 

2.0 

-0.0 

0.7 

0.5 

0.2 

feppements et appareils de radio, 
television et communication 

2.9 

3.1 

-0.3 

0.1 

-0.4 

0.5 

Intruments medicaux, de precisions et d'optique 

2.4 

1.7 

-0.1 

0.9 

0.3 

0.6 

Materiel de transport 

3.2 

3.2 

-0.3 

0.3 

-0.3 

0.5 

Vehicules automobiles, remorques et semi-remorques 

3.5 

3.2 

-0.1 

0.4 

-0.3 

0.6 

Autres matbriels de transport 

2.6 

3.1 

-0.6 

0.1 

-0.1 

0.2 

Activites de fabrication n.c.a. ; recuperation 

2.7 

1.8 

0.1 

0.8 

0.6 

0.2 
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Tableau 


A4.3 


Decompositions de la productivity du travail : Finlande 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Periode moyenne: 1987-1992 


Croissance 

Secteur de la productivite 

Decomposition 

Intra 

Inter 


Entrees 

dont 

(variation annuel 

lie en %) 


II 


nettes 



Ensemble des activites de fabrication 

5.0 

2.6 

0.9 


1.5 

0.0 

1.5 

Produits alimentaires, boissons et tabac 

4.4 

3.4 

0.1 


1.0 

— ■ 

0.7 | 

Textiles, habillement, cuir et chaussures 

«« 

0.0 0.8 

paai 

0.1 2.2 

Bois, articles en bois et en liege 

4.8 

3.5 

0.3 


1.0 

0.2 

0.8 

Pates a papier, articles en papier, imprimerie et edition 

4'.9 

3.1 

0.7 


L _ i.o 1 

-0.2 

1.2 | 

Produits chimiques, caoutchouc, 
matieres plastiques et combustibles 

4.0 

3.4 

0.0 


0.6 

0.1 

0.5 

Produits chimiques et combustibles 

2.8 

3.3 

-1.2 


0.7 

0.3 

0.5 

Cokefaction, produits pdtroliers raffinbs 
et combustibles nucleates 

4.4 

7.3 

-0.9 



-2.0 

Fabrication de produits chimiques 

3.2 

2.7 

-0.1 


0.6 

0.4 

0.2 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 

3.2 

2.5 

-0.0 


0.7 

0.3 

0.4 

Produits pharmaceutiques 

3.5 

3.4 

-0.2 


0.3 

0.6 

-0.4 


4.3 

3.6 

0.3 


0.5 

0.2 

0.3 


2.4 1 

1.5 

0.2 


0.7 

0.5 | 

0.3 

Metallurgy de base, ouvrages en mdtaux, machines et materiel 4.6 

2.7 

0.8 


1.1 

-0.0 

1.1 

Q&allurgie de base, ouvrages en fnetaux, machines et matSnel, 
sauf transport 4.6 

2.5 

0.9 


1.2 

-0.0 

1.2 

Metallurgie de base et ouvrages en metaux 

4.9 

2.8 

1.2 


1.0 

-0.4 

1.4 

Metallurgy de base 

6.3 

3.8 

1.4 


1.1 

0.2 

0.8 

Ouvrages en metaux sauf machines et materiel 

2.7 

2.0 

0.1 


0.6 

-0.4 

1.0 

Machines et materiel 

4.4 

2.4 

0.8 


1.2 

0.2 

1.1 

Machines et materiel n.c.a. 

1.8 

0.5 

0.5 


0.8 

-0.1 

0.9 

Materiel eiectrique et optique 

7.8 

4.9 

1.1 


1.8 

0.4 

1.5 

Machines de bureau, machines comptables 
et materiel de traitement de ('information 

9.6 

3.0 

0.4 


6.2 

4.7 

1.6 

Machines et appareil eiectriques n.c.a. 

7.5 

4.0 

0.8 


2.7 

0.8 

1.9 

Equipements et appareils de radio, television 








et communication 

8.1 

6.6 

1.2 


0.2 

0.0 

0.2 

Instruments medicaux, de precision et d'optique 

5.7 

4.8 

0.3 


0.6 

-0.1 

0.7 

Materiel de transport 

4.4 

3.5 

0.3 

0.6 -0.2 


Vehicules automobiles, remorques et semi-remorques 

3.4 

1.6 

0.5 


1.3 

-0.4 

1.7 

Autres materiels de transports 

4.9 

4.5 

0.1 


0.2 

-0.0 

0.3 

Construction et reparation de navires 

5.7 

4.6 

0.3 


0.7 

-0.2 

0.9 

Materiels ferroviaires et materiels de transport n.c.a. 

2.1 

4.2 

-0.4 


-1.7 

0.6 

-2.3 

Activites de fabrication n.c.a.; recuperation 

3.3 

2.0 

0.3 


1.0 

0.3 

0.7 
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Decompositions de la productivity du travail : Finlande 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Periode moyenne: 1989-1994 


Croissance 

Secteur de la productivity 

Decomposition 

Intra 

Inter 

Entrees 

dont 

' 

He en » 



nettes 



Ensemble des activites de fabrication 

5.2 

3.0 

0.9 

1.3 

-0.1 

1.4 

Produits alimentaires, boissons et tabac 

5.0 

3.8 

0.4 

0.8 

0.2 

0.6 

Textiles, habillement, cuir et chaussures 5.8 

■HOT - 





Pates a papier, articles en papier, imprimerie et edition 

6.0 

3.8 

BO 

m&gj 

-0.1 

mu 

Produits chimiques, caoutchouc, 
matures plastiques et combustibles 

3.4 

2.9 

-0.2 

or 

0, 

0.6 

Produits chimiques et combustibles 

3.2 

2.8 

-0.5 

0.9 

0.4 

0.5 

Cokdfaction, produits pdtroliers raffinds 
et combustibles nucleates 

6.4 

6.5 

-0.1 

-0.0 

-1.3 

1.3 

Fabrication de produits chimiques 

2.4 

2.4 

-0.6 

0.6 

0.3 

0.3 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 

4.0 

3.7 

-0.5 

0.8 

0.2 

0.6 

Produits pharmaceutiques 

-3.1 

-2.4 

-0.4 

-0.3 

-0.0 

-0.3 

Caoutchouc et matures plastiques 

3.6 

3.0 

0.3 

0.3 

-0.1 

0.4 

Autres produits mineraux non-metalliques 

2.2 

1.8 

-0.4 | 

0.8 

0.6 

0.3 

Metallurgy de base, ouvrages en metauxj§®jggj| et materiel 4.4 

2.8 

1.1 

0.6 

-0.4 

1.0 

Metallurgie de base, ouvrages en mdtaux, machines et materie 


,s 

u 


-0, 

„ 

Metallurgy de base et ouvrages en mdtaux 

4.5 

2.6 

1.2 

0.7 

-0.7 

1.4 

Metallurgie de base 

4.4 

3.3 

0.9 

0.2 

-0.2 

0.4 

Ouvrages en mdtaux sauf machines et materiel 

2.7 

2.2 

-0.2 

0.6 

-0.3 

0.9 

Machines et materiel 

4.9 

3.0 

1.4 

0.5 

-0.3 

0.8 

Machines et materiel n.c.a. 

1.7 

0.7 

0.6 

0.4 

-0.4 

0.8 

Materiel electrique et optique 

8.5 

5.8 

2.1 

0.6 

-0.2 

0.9 

Machines de bureau, machines comptables 
et materiel de traitement de I'information 

9.0 

4.9 

2.6 

1.5 

0.3 

1.2 

Machines et appareil electriques n.c.a. 

5.6 

3.8 

1.1 

0.7 

-0.3 

1.0 

Equipements et appareils de radio, television 
et communication 

12.2 

9.4 

1.4 

1.3 

-0.7 

2.0 

Instruments mddicaux, de precision et d'optique 

4.3 

3.4 

0.2 

0.7 

0.2 

0.5 

Materiel de transport 

2.4 

1.7 

-0.1 

0.8 

-0.1 

0.9 

Vehicules automobiles, remorques et semi-remorques 

-0.5 

-0.4 

-0.8 

0.6 

-0.2 

0.8 

Autres materiels de transports 

4.2 

2.8 

0.5 

1.0 

0.1 

0.9 

Construction et reparation de navires 

5.5 

4.4 

-0.0 

1.1 

-0.0 

1.2 

Materiels ferroviaires et materiels de transport n.c.a. 

-1.0 

-2.6 

1.0 

0.6 

-0.1 

0.7 

Activites de fabrication n.c.a.; recuperation 

3.0 

1.7 

0.4 

1.0 

0.3 

0.7 
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Tableau 


A4.4 


Decompositions de la productivity du travail : Italie 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Periode moyenne: 1987-1992 


Croissance 

Secteur de la productivity 

Decomposition 

Intra 

Inter 

Entrees 1^1 dont 

nettes Entrees Sorties 

Ensemble des activites de fabrication 

3.9 

Hi 

0.5 


0.6 

Produits alimentaires, boissons et tabac 5.1 

2.6 

0.3 

2.3 0.8 

1.5 

Textiles, habillement, cuir et chaussures 

3.8 

1.7 

0.7 

1.5 1.3 

0.2 

Bois, articles en bois et en liege 

4.5 

3.4 

0.3 

0.8 0.6 

0.2 

Pates a papier, articles en papier, imprimerie et edition 

2.7 

2.1 

0.3 j 

0.3 0.6 

-0,3 ■ 

Produits chimiques, caoutchouc, 
matures plastiques et combustibles 

4.6 

2.2 

0.6 

1.8 0.8 

1.0 

Cokbfaction, produits pbtroliers raffinbs 






et combustibles nuclbaires 

-3.1 

-1.7 

0.1 

-1.5 -1.5 

-0.1 

Fabrication de produits chimiques 

5.5 

2.6 

0.7 

2.2 1.1 

1.1 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 

4.8 

1.4 

0.7 

2.6 1.4 

1.2 

Produits pharmaceutiques 

6.7 

4.8 

0.6 

1.3 0.7 

0.7 

Caoutchouc et matieres plastiques 

4.0 

2.1 

0.4 

1.5 0.5 

1.0 

Autres produits mineraux non-metalliques 

15 ; 

| 2.8 

0.1 

[ M 


Mitt(lur<jie de base, ouvrages en mbtaux, machines et rwatif el 3.5 

1.9 

0.4 

1.3 0.6 



4.1 

2.2 

0.4 

1.5 1.0 

0.5 

Metallurgy de base 

4.7 

2.0 

0.6 

2.2 1.1 1.1 

Ouvrages en mbtaux sauf machines et materiel 

3.9 

2.3 

0.4 

1.2 0.6 

0.6 

Machines et materiel 

et» 

2.7 

IMUN 

HI— 

0.6 

Machines et matbriel n.c.a. 

2.9 

1.4 

0.4 

1.0 0.2 

0.8 

Materiel blectrique et optique 

5.2 

3.7 

-0.4 

1.9 1.5 

0.4 

Materiel de transport 

1.5 

-0.3 

1.2 

0.6 -0.2 

0.9 

Vbhicules automobiles, remorques et semi-remorques 

-1.1 

-2.2 

0.9 

0.2 -0.3 

0.5 

Autres materiels de transports 

5.4 

3.3 

0.6 

1.6 1.0 

0.6 

Construction et reparation de navires 

7.8 

6.3 

0.6 

0.9 0.7 

0.3 

Construction aeronautique et spatiale 

3.0 

2.5 

-0.2 

0.7 0.7 

0.0 

■ Activitbs de fabtieafi.cn nx a. , rbe'upbfatiqn ■ 

4.7 

2.4 

0.5 

1.7 0.8 

0.9 
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Tableau 


(suite) 


Decompositions de la productivity du travail : Italie 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Periode moyenne: 1992-1997 



Fabrication de produits chimiques 4.0 1.2 0.8 2.0 0.7 1.3 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 5.5 1.5 1.0 2.9 1.2 1.8 

Produits pharmaceutiques 1.6 0.6 0.5 0.5 -0.1 0.5 

Caoutchouc et matieres plastiques 3.5 2.2 0.3 1.1 0.4 0.7 

Autres produits mineraux non-metalliques 3.7 1.6 0.5 1.6 0.5 1.1 

Metallurgy de base, ouvrages en metaux, machines et materiel 4.7 3.2 0.3 1.2 0.4 0.8 

Metallurgy de base et ouvrages en metaux 4.6 2.7 0.1 1.7 0.6 1.2 

Metallurgie de base 6.4 3.1 0.0 3.3 1.1 2.2 

Ouvrages en metaux sauf machines et materiel 4.2 2.4 0.1 1.6 0.4 1.2 

Machines et materiel n.c. a. 4.4 2.7 0.2 1.6 0.5 1.0 

Materiel dlectrique et optique 5.3 4.3 0.5 0.5 0.3 0.3 

Materiel de transport 4.6 2.9 0.1 1.7 0.2 1.5 

Vdhicules automobiles, remorques et semi-remorques -1.1 -2.2 0.9 0.2 -0.3 0.5 

Autres materiels de transports 5.4 3.3 0.6 1.6 1.0 0.6 

Construction et reparation de navires 7.8 6.3 0.6 0.9 0.7 0.3 

Construction aeronautique et spatiale 3.0 2.5 -0.2 0.7 0.7 0.0 

n c a rdcupdration 4.7 2.4 0.5 1.7 0.8 0.9 
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Tableau 

Decompositions de la productivity du travail : Pays-Bas 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 



Periode moyenne: 1987-1992 


Croissance 

Secteur de la productivity 

Decomposition 

Intra 

Inter 

Entrees 

dont 

1 1 

le en %| 



nettes 

Entrees, Sorties 

0.7 -0.3 

Ensemble des activites de fabrication 

2.3 I 

1.8 

0.1 

0.4 

Produits alimentaires, boissons ettabac 

1.7 

0.9 

— 

0.6 

■BM 

■MH 

Textiles, habillement, cuir et chaussures 2.5 

18 




Bois, articles en bois et en liege 

0.7 

0.4 

0.1 

0.2 

— 

-0.2 

Produits chimiques et combustibles 

m 

JJ 

0:0 

0.9 

MW 


Produits chimiques, caoutchouc, 

matieres plastiques et combustibles 1 .9 

1.5 

0.2 

0.3 

1.1 -0.8 

Fabrication de produits chimiques 

2.6 

1.4 

0.4 

0.9 

1.0 

-0.1 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 

2.6 

1.4 

0.4 

0.9 

1.0 

-0.1 

Caoutchouc et matieres plastiques 1 .9 

jgjBgij 

■Hi 

mamp 

0.4 

-0.1 






Metallurgy de base, ouvrages en metaux, machines et matjriel'. 






sauf transport 

2.6 

2.7 

-0.5 

0.4 

0.1 

0.4 

Metallwgfe debase et ouvrages en metaux | 

1.6 

0.5 

0.2 

0.9 

0.5 

0.4 

Metallurgy de base, ouvrages en metaux, machines et materiel 3.0 

— 

HUB 

—a— 

0.6 

■Hi 

Ouvrages en metaux sauf machines et materiel 1 .6 

0.9 

0.2 

0.6 

0.1 0.5 

Machines et materiel n.c.a. 

2.4 

1.5 

0.2 

0.6 

0.6 0.1 

Machines et materiel 

3.2 


-0.8 

0,2 

-0.1 

0.3 

Materiel eiectrique et optique 

4.2 

5.0 

-0.7 

-0.1 

-0.4 

0.3 

Machines et appareil eiectriques n.c.a. 

2.6 

1.9 

0.1 

0.6 

-0.1 

0.7 

Equipements et appareils de radio, television 
et communication 

6.0 

7.0 

-0.3 

-0.7 

-0.7 

0.0 

Instruments medicaux, de precision et d’optique 

2.9 

0.3 

0.0 

2.5 

2.2 

0.3 

Materiel de transport 

4.7 

KOijgy; 

■H 

mmm 

3.0 

■■!■■ 

Vehicules automobiles, remorques et semi-remorques 

Autres materiels de transports 

4.7 

0.9 

0.1 

3.7 

3.0 

0.7 


Construction et reparation de navires 

* A$K4t6s da^tScSfron n^ela’ , recM^K^I 1 4 HE9 ► ■ i HRM • H|^H^H.7 


IT 



Tableau 


(suite) 


Decompositions de la productivity du travail : Pays-Bas 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Periode moyenne: 1992-1997 


Croissance 

Secteur de la productivity 

Decomposition 

Intra 

Inter 

Entrees 

dont 

(variation annui 

Bile en %) 



nettes 

Entrees! 

Sorties 

Ensemble des activites de fabrication 

4.1 

2.8 

-0.3 

1.5 

“07— 


Produits alimentaires, boissons et tabac 

3.1 

— 

— 

— 

0.8 




















Produits chimiques et combustibles 

6.0 

5.8 

-1.6 

1.7 

0.9 

0.9 

Produits chimiques, caoutchouc, 
matibres plastiques et combustibles 

5.3 

5.0 

-1.4 

1.8 

0.8 

1.0 

Fabrication de produits chimiques 

6.2 

6.1 

-1.8 

1.9 

1.2 

0.7 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 

6.5 

6.0 

-1.7 

2.2 

1.2 

1.0 

Caoutchouc et matieres plastiques 

4.2 

mm 

— 

mmm 


0.3 







sauf transport 

1 4.2 

3.0 


... 

-0.0 

1.1 

rrtetauxf,rL~ 

3.9 



0.8 

0.1 

0.7 

[ Mbtallurgie de base, ouvrages en metaux, machines et materiel 4 0 



■H 

i.itn 

0.7 

Ouvrages en ntetaux sauf machines et materiel 

3.6 

2.3 

0.0 

1.3 

0.5 

0.8 

Machines et materiel n.c.a. 

5.0 

3.2 

0.5 

1.3 

0.5 

0.8 

Machines et materiel 

4.4 


0.3 

1.3 

■BMM 

1.4 

Materiel blectrique et optique 

4.3 

2.6 

0.2 

1.5 

-0.3 

1.8 

Machines et appareil blectriques n.c.a. 

5.8 

2.9 

0.5 

2.4 

0.1 

2.2 

Equipements et appareils de radio, television 
et communication 

2.0 

1.0 

-0.1 

1.0 

-0.2 

1.2 

Instruments medicaux, de precision et d'optique 

6.6 

5.1 

0.6 

0.9 

0.4 

0.6 

Materiel de transport 

3.0 

BUB 

MUM 

MM 

BBI 

-0.2 

Vehicules automobiles, remorques et semi-remorques 

6.1 

-2.2 

2.1 

■ ■ 

6.2 

■ ■ 

Autres materiels de transports 

0.3 

1.4 

-0.4 

-0.7 

0.3 

-1.0 

Construction et reparation de navires 

3.9 

2.4 

0.7 


0.7 



Acfivites de fabrication n ca , recuperation 4.2 
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Tableau 


A4.6 


Decompositions de la productivity du travail : Portugal 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Periode moyenne: 1987-1992 



Fabrication de produits chimiques 5.2 8.2 -3.7 0.6 0.6 0.0 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 5.1 9.9 -4.3 -0.5 -0.5 -0.0 

Produits pharmaceutiques 6.4 5.8 -0.4 1.0 0.7 0.4 



Machines de bureau, machines comptables 

et materiel de traitement de I'information 7.9 4.7 0.2 3.0 0.4 2.6 

Machines etappareil blectriques n.c.a. -3.8 3.4 -4.3 -2.9 -3.6 0.7 

Equipements et appareils de radio, tblbvision 

et communication 5.6 4.4 -0.9 2.1 1.8 0.3 

Instruments mbdicaux, de precision et d'optique -2.3 -0.6 -0.3 -1.3 -1.5 0.2 

Materiel de transport 7.4 2.2 1.0 4.3 0.2 4.0 

Vbhicules automobiles, remorques et semi-remorques 3.9 3.1 1.0 -0.2 -1.7 1.5 

Autres matbriels de transports 8.8 1.6 0.5 6.7 2.4 4.3 

Construction et reparation de navires 9.7 -2.0 0.4 11.3 3.9 7.4 

Matbriels ferroviaires et matbriels de transport n.c.a. 7.8 6.4 0.7 0.8 1.4 -0.6 

Activitbs de fabrication n.c.a.; recuperation 6.1 4.4 0.3 1.4 -0.2 1.5 


n r 


Tableau 


A4.6 


(cont.) 


Decompositions de la productivity du travail : Portugal 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Periode moyenne: 1992-1997 


Croissance 

Secteur de la productivite 

Decomposition 

Intra 


Entrees 

dont 

(variation annus 

ille en %) 



nettes 

Entrees 

Sorties 

Ensemble des activites de fabrication 

4.7 

3.1 

-0.3 


0.0 

1.9 

Produits alimentaires, boissons ettabac 

-2.4 






e~t.eMfee> 

-0.4 

-3.3 

0.6 

rum 

-0.5 


Produits chimiques, caoutchouc, 
matieres plastiques et combustibles 

2.9 

2.9 

-0.4 

« 


1.3 

Produits chimiques et combustibles 

2.7 

2.7 

-0.7 

0.7 

-1.3 

2.1 

Fabrication de produits chimiques 

3.4 

3.4 

-0.8 

0.7 

-1.3 

2.0 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 

0.6 

2.9 

-0.9 

-1.4 

-2.0 

0.6 

Produits pharmaceutiques 

5.8 

2.8 

0.5 

2.5 

-0.7 

3.2 

Caoutchouc et matieres plastiques 

4.3 

3.1 

1.0 

0.3 

-0.1 

0.4 

Autres produits mindraux non-metalliques 

6.0| 

3.3 

■0.0 | 

2.6 | 

0.4 

2.2 

Metallurgy de base, ouvrages en metaux, machines et materiel 8.7 

6.2 

-0.7 

3.2 

1.8 

1.4 

Metallurgy de base, ouvrages en metaux, machines et materiel, 






sauf transport 

7.9 

5.9 

-0.2 

2.1 

1.0 

1.1 


7.1 

4.2 

0.2 

2.7 

1.6 

1.1 

Metallurgy de base 

4.2 

0.2 

-0.4 

4.4 

3.8 

0.6 

Ouvrages en metaux sauf machines et materiel 8.8 

5.7 

0.3 

2.8 

1.3 

1.5 

Machines et materiel 8.1 

7.2 

-0.7 

1.6 

0.7 

0.9 

Machines et materiel n.c.a. 

6.6 

5.3 

0.1 

1.2 

0.2 

1.0 

Materiel eiectrique et optique 

8.6 

8.5 

-1.5 

1.7 

1.0 

0.7 

Machines et appareil eiectriques n.c.a. 

10.1 

9.3 

-2.0 

2.8 

0.5 

2.2 

iquipements et appareils de radio, television 
et communication 

8.8 

7.2 

-0.8 

2.4 

1.5 

0.8 

Instruments medicaux, de precision et d’optique 

9.7 

7.6 

-0.3 

2.4 

0.5 

1.8 

Materiel de transport 

12.8 

7.6 

-1.7 



2.6 

Vehicules automobiles, remorques et semi-remorques 

13.6 

7.5 

-3.2 

9.2 

6.0 

3.2 

Autres materiels de transports 

7.4 

8.9 

-0.3 

-1.2 

-0.3 

-0.9 

Construction et reparation de navires 

8.4 

21.1 

-8.9 

-3.8 

-0.4 

-3.5 

Materiels ferroviaires et materiels de transport n.c.a. 

1.4 

3.8 

-0.3 

-2.1 

-0.5 

-1.6 

Activites de fabrication n.c.a.; recuperation 

-9.7 

-7.4 

-0.1 

-2.2 

-2.2 

-0.0 
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Tableau 


A4.7 

Decompositions de la productivity du travail : Royaume-Uni 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Periode moyenne: 1987-1992 


Croissance 

Secteur de la productivite 


Decomposition 


Intra 

Inter 

Entrees 

dont 

(variation annue 

lie en %| 



nettes 

Entrees Sorties 

0.0 0.7 

Ensemble des activites de fabrication 

2.5 

1.5 

0.3 

0.8 

Produits alimentaires, boissons et tabac 

1.2 

J§ 

-0.1 

-0.3 

-0.6 

0.3 

Bois, articles en bois et en lidge 

-0.9 

-0.4 

-0.7 

0.2 

0.1 

0.1 

Pates a papier, articles en papier, imprimerie et Edition 

MHM 


HI 

■ w~ 

rsm 

^H 

Produits chimiques, caoutchouc, 
matieres plastiques et combustibles 

1.2 

» 

-0.3 

0.1 

-0.0 


Produits chimiques et combustibles 

2.3 

1.8 

-0.6 

1.1 

0.9 

0.2 

Fabrication de produits chimiques 

2.5 

1.8 

-0.6 

1.3 

0.9 

0.3 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 

2.0 

1.5 

-0.7 

1.2 

0.8 

0.4 

Produits pharmaceutiques 

4.0 

2.6 

0.1 

1.3 

1.1 

0.2 

Caoutchouc et matieres plastiques 

0.5 

0.7 

0.2 

-0.4 

-0.7 

0.3 

Autres produits mineraux non-ntetalliques 

0.2 

-0.4 

0.3 

0.3 

0.8 

-0.5 

Metallurgy de base, ouvrages en metaux, machines et materiel 2.8 

■■I 

0.5 

0.6 

— 

0.6 

Metallurgy de base, ouvrages en metaux, machines et materiel, 
sauf transport 2.9 

1.7 

0.4 

0.8 

0.2 

0.7 

Metallurgy de base et ouvrages en metaux 

1.2 


-0.2 

0.4 

-0.5 

0.8 

Metallurgy de base 

2.8 

2.2 

-0.4 

1.0 

0.1 

0.9 

Ouvrages en rrtetaux sauf machines et materiel 

1.1 

0.4 

0.1 

0.6 

-0.4 

1.0 

Machines et materiel 

3.7 

2.0 

0.7 

1.1 

0.5 

0.6 

Machines et materiel n.c.a. 

2.0 

1.5 

-0.1 

0.6 

0.0 

0.6 

Materiel eiectrique et optique 

4.8 

2.3 

1.2 

1.4 

0.8 

0.5 

Machines de bureau, machines comptables 

et materiel de traitement de I'information 

7.8 

0.9 

3.2 

3.7 

2.7 

1.0 

Machines et appareil electriques n.c.a. 

3.4 

2.6 

0.3 

0.5 

0.3 

0.2 

Equipements et appareils de radio, television 

et communication 

4.1 

2.7 

0.9 

0.5 

-0.1 

0.7 

Instruments medicaux, de precision et d'optique 

3.4 

2.4 

0.2 

0.8 

-0.0 

0.8 

Materiel de transport 

2.8 

ib’l-.gH 

— 

— 

Ba— 

■hhb 

Vehicules automobiles, remorques et semi-remorques 

1.4 

0.6 

0.5 

0.2 

-0.6 

0.8 

Autres materiels de transports 

3.3 

3.0 

0.5 

-0.2 

0.2 

-0.4 

Construction et reparation de navires 

6.3 

4.5 

0.7 

1.2 

0.6 

0.7 

Construction aeronautique et spatiale 

2.6 

2.6 

0.0 

0.1 

0.2 

-0.1 

Materiels ferroviaires et materiels de transport n.c.a. 

3.9 

3.3 

0.4 

0.1 

0.2 

-0.0 

Activites de fabrication n.c.a.; recuperation 

”0.7 ■ 

0.4 

0.3 


-0.5 

0.5 


n r 



Tableau 


(suite) 

Decompositions de la productivity du travail : Royaume-Uni 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 



Periode moyenne: 1992-1997 


Croissance 

Secteur de la productivite 

(variation annualle en %) 

Decomposition 

Intra 

Inter 

Entrees 

nettes 

dont 

-0.1 

1.1 

Ensemble des activites de fabrication 

3.1 

2.4 

-0.2 

0.9 

Produits alimentaires, boissons et tabac 

-1.0 

0.4 

-0.8 

-0.6 

91151 

-0.4 

Textiles, habillement, cuir et chaussures 

m 

2.2 

-0.5 


0 2 10 

Bois, articles en bois et en liege 

2.2 

1.5 

0.9 

-0.2 

-1.2 

1.0 

PStes a papier, articles en papier, imprimerie et edition 

■9 






Produits chimiques, caoutchouc, 







matures plastiques et combustibles 

1.3 

2.5 

-0.6 

-0.6 

-0.9 

0.3 

Produits chimiques et combustibles 1 .6 

3.0 

-0.4 

-1.0 

-1.1 

0.2 

Fabrication de produits chimiques 

2.1 

3.0 

-0.4 

-0.5 

-1.0 

0.5 

Produits chimiques, sauf produits pharmaceutiques 

1.5 

3.1 

-0.8 

-0.7 

-1.3 

0.6 

Produits pharmaceutiques 

3.4 

2.9 

0.7 

-0.1 

-0.3 

0.2 

Caoutchouc et matieres plastiques 

1.2 

1.8 

-0.2 

-0.4 

-0.7 

0.2 

Autres produits mindraux non-m§talliques 

2.4 

1.8 

-0.3 

0.9 

0.7 

iwMms 

Mdtallurgie de base, ouvrages en mdtaux, machines et materiel 5.4 

3.5 

gip 

Tf] 

0.2 

1.6 

^H^IIteiTeWlase, ouvrages enrnltaux, machines etimf6S¥ll 






sauf transport 

5.2 

3.0 

0.3 

1.8 

0.7 

1.1 


^9 

2.4 

0.2 

OJ 

-0.9 

^^9 

Metallurgie de base 

4.4 

3.0 

-0.1 

1.5 

-0.2 

1.7 

Ouvrages en mdtaux sauf machines et materiel 1 .8 

1.9 

-0.0 

-0.1 

-0.7 

0.5 

Machines et materiel 

6.0 

3.3 

0.4 

2.3 

1.3 

1.0 

Machines et materiel n.c.a. 

3.8 

2.8 

0.1 

0.9 

0.0 

0.9 

Materiel dlectrique et optique 

7.4 

3.7 

0.6 

3.2 

2.1 

1.1 

Machines de bureau, machines comptables 







et materiel de traitement de I’information 

14.9 

4.6 

-0.1 

10.4 

5.6 

4.8 

Machines et appareil dlectriques n.c.a. 

6.0 

3.8 

-0.1 

2.4 

0.7 

1.7 

Equipements et appareils de radio, television 







et communication 

8.6 

4.0 

1.0 

3.7 

1.7 

2.0 

Instruments medicaux, de precision et d'optique 

2.8 

2.7 

-0.1 

0.1 

0.2 

-0.1 

Materiel de transport 

6.3 


— 

■9 

MM 

2.4 

Vdhicules automobiles, remorques et semi-remorques 

4.9 

4.8 

-0.6 

0.7 

-1.0 

1.7 

Autres materiels de transports 

7.6 

4.2 

-0.0 

3.4 

0.8 

2.6 

Construction et reparation de navires 

4.1 

3.8 

0.1 

0.2 

-1.0 

1.2 

Construction adronautique et spatiale 

9.2 

4.9 

-0.1 

4.5 

1.8 

2.7 

Materiels ferroviaires et materiels de transport n.c.a 

. 2.0 

0.6 

0.6 

0.9 

-1.1 

2.0 

Activitds de fabrication n.c.a. ; recuperation 

2.0 

B|H 

MIPT! 

0.9 

-0.4 
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Tableau 

Decompositions de la productivity du travail : Etats-Unis 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 



Periode moyenne: 1987-1992 


Croissance 

Secteur de la productivite 

(variation annuelle en %) 

Decomposition 

Intra 

Inter 

Entrees 

nettes 

dont 



Ensemble des activites de fabrication 

1.6 

1.4 

-0.1 

0.3 


1.2 

Produits alimentaires, boissons ettabac 

0.6 

0.7 

-0.4 

0.3 

— 

0.7 






Bois, articles en bois et en lidge 

-1.2 

-0.8 

0.3 

-0.6 

— ■ 

0.1 

Pl8sJ.pp«C articles en papier, — 





Cokdfaction, produits pdtroliers raffinds 







et combustibles nucleates 

2.1 

1.2 

0.8 

0.2 

0.1 

0.0 

Fabrication de produits chimiques 

0.6 

1.1 

-0.4 

-0.2 

-0.7 

0.6 

Caoutchouc et matieres plastiques 

1.6 

— 

I— 

0.3 

HP 

0.6 

Metallurgy de base 

1.2 

0.8 

-0.2 

0.5 

-0.2 

0.7 

Ouvrages en metaux sauf machines et materiel 

0.7 

0.3 

0.3 

0.1 

-0.3 

0.4 

Machines et materiel n.c.a. 

1.2 

1.1 

■H 

— 

1— 

0.6 

Machines de bureau, machines comptables 







et matdriel de traitement de I'information 

11.2 

9.0 

-0.7 

2.9 

0.7 

2.2 

Machines etappareil electriques n.c.a. 

4.2 

3.4 

0.0 

0.8 

-0.3 

1.1 

Equipements et appareils de radio, tdldvision 







et communication 

6.8 

4.6 

0.4 

1.7 

0.1 

1.7 

Instruments medicaux, de precision et d'optique 

3.0 

2.7 

-0.1 

0.3 

-0.4 

0.8 

Vdhicules automobiles, remorques et semi-remorques 

1.7 

2.2 

-0.9 

0.4 

-0.8 

1.2 

Construction et reparation de navires 

-0.2 

-0.6 

0.3 

0.1 

-1.0 

1.0 

Construction aeronautique et spatiale 

3.0 

3.0 

0.2 

-0.2 

-0.3 

0.2 

Materiels ferroviaires et materiels de transport n.c.a. 

3.2 

2.5 

-0.2 

1.0 

-0.2 

1.1 

Activites de fabrication n.c.a.; recuperation 

1.3 

■1M 

0.3 

pmr\ 


0.9 


n r 


Tableau 


A4.8 


(suite) 


Decompositions de la productivity du travail : Etats-Unis 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Periode moyenne: 1992-1997 


Croissance 

Secteur de la productivite 

Decomposition 

Intra 

Inter 

Entrees 

dont 

(variation anni 

ie " e ° n%i 




nettes 





*»■ 

Bra 


mm 



2.1 

-1.3 

-0.1 

-i.i 

1.0 

IffiTex lM.»hdbilll ehienteeii rl et ch'aiij^su^^M— |— 




■KMl 


Bois, articles en bois et en liege 

-0.3 

-0.4 

0.4 

-0.3 

-0.8 

0.5 


MM€S> 


— 

-0.6 


Cokefaction, produits pdtroliers raffinds 
et combustibles nucleates 

6.7 

6.2 

0.3 

0.3 

-0.2 

0.4 

Fabrication de produits chimiques 

2.9 

3.3 

-0.7 

0.2 

-0.2 

0.4 


Caoutchouc et matieres plastiques 

2.3 

2.1 

-0.1 

0.4 

ispgxi 

0.8 



f j 

-0.1 

o, 6 ; 

-0.4 1.0 

Metallurgy de base 

2.4 

3.1 

-1.0 

0.4 

-0.2 

0.6 


Ouvrages en metaux sauf machines et materiel 

2.1 

2.0 

-0.2 

0.3 

-0.2 

0.5 


Machines et materiel n.c.a. 


— — 

mm 

-0.4 

— 


Machines de bureau, machines comptables 
et materiel de traitement de I’information 

18.7 

16.3 

0.0 

2.4 

0.5 

1.9 


Machines et appareil dlectriques n.c.a. 

4.5 

3.0 

-0.3 

1.8 

1.0 

0.8 


Equipements et appareils de radio, television 
et communication 

13.0 

11.7 

-0.5 

1.7 

0.0 

1.7 


Instruments medicaux, de precision et d’optique 

3.7 

3.3 

-0.5 

0.9 

-0.0 

0.9 


Vehicules automobiles, remorques et semi-remorques 

2.9 

4.3 

-1.6 

0.2 

-0.8 

1.1 


Construction et reparation de navires 

-0.6 

0.2 

-1.0 

0.2 

-0.9 

1.1 


Construction aeronautique et spatiale 

2.9 

2.2 

0.0 

0.6 

-0.3 

0.9 


Materiels ferroviaires et materiels de transport n.c.a. 2.5 

2.3 

0.0 

0.3 

-0.5 

0.8 


Activites de fabrication n.c.a.; recuperation 

0.1 


«| 

MBS 

-0.7 

mm 
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A4.1 a 

Evolution de la productivity du travail 

et de ses composantes, ensemble du secteur manufacturier 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Total Composante intra Composante inter 

Composante entrees nettes Composante entrees Composante sorties 

Croissance annuelle de la productivite (%) 



Croissance annuelle de la productivite (%) 


France, ,990-95 














1 1 

^=F 

-- 





1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 



1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 


n r 


Fig.A4.1b 

Evolution de la productivity du travail 

et de ses composantes, ensemble du secteur manufacturier 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Total Composante intra Composante inter 

Composante entrees nettes Composante entrees Composante sorties 


Croissance annuelle de la productivite (%) 



1985 1986 1987 1988 1989 


1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 


Croissance annuelle de la productivite (%) 



1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 
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Fi,.A4.2a 

Decomposition de la croissance de la productivity multifactorielle, 
ensemble du secteur manufacturier 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Total Composante intra Composante inter 

Composante entrees nettes Composante entrees Composante sorties 

Croissance annuelle de la productivite (%) 



Croissance annuelle de la productivite (%) 



1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 


Croissance annuelle de la productivite (%) 


Italie, 1987-98 
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Fig.A4.2b 

Decomposition de la croissance de la productivity multifactorielle, 
ensemble du secteur manufacturier 

Decomposition selon la methode Griliches et Regev (1995) 


Total Composante intra Composante inter 

Composante entrees nettes Composante entrees Composante sorties 

Croissance annuelle de la productivite (%) 



1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 

Croissance annuelle de la productivite (%) 


Royaume-Uni, 1985-92 
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